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Modulul 1 Teorie economica de baza. Microeconomie.

Unitati de invatare: Nevoi si resurse. Costul productiei. Cerere si Oferta. Alegerea si teoria
utilitatii marginale. Pret si formarea pretului pe piete.

Obiective: Acest modul isi propune familiarizarea studentilor cu conceptele
fundamentale in ale economiei politice. Vor fi analizate si expuse concepte, modele si
/ teorii economice de baza, pornind de la o definire a termenilor si o clarificare a
cadrului conceptual si continuand cu abordari teoretice ale principalelor concepte ce

tin de teoria microeconomiei.

Concepte cheie: economie, microeconomie, macroeconomie, nevoi, resurse, costuri,

cerere, oferta, utilitate, alegea consumatorului rational, preturi

Ghid de studiu
Primul modul al acestei discipline trebuie abordat cu maxima atentie deoarece ofera

elementele teoretice fundamentale pentru intelegerea conceptelor economice de

baza, informatiile prezentate reprezentdnd notiunile pe baza carora se
fundamenteaza intelegerea fenomenelor economice si a conceptelor teoretice
abordate in partea urmatoare. La finalul fiecarui capitol al acestui prim modul au fost
propuse céteva intrebari si aplicatii de verificare privind intelegerea si capacitatea de

analiza si sinteza a conceptelor prezentate.

Bibliografie obligatorie:

1. Samuelson Paul, Nordhaus W.D.,Economie politica, Ed. Teora 2001
Bibliografie optionala

1. Baumol, W.J. si Blinder, A.S., Economics. Principles and Policy, editia a 11-a,

South-Western: Cengage Learning, 2009



Dobrota, Nita, Economie politica, Ed. Economica 1998

Hayne P., ,Modul economic de gandire - mersul economiei de piata”, Editura
Didactica si Pedagogica, Bucuresti, 1991

Ignat lon, Pohoata lon, Clipa Nicolae,Lutac Gheorghe - ,, Economie politica”
Editura Economica 1997

. Lutas Mihaela - Bazele microeconomiei, Ed. Risoprint, Cluj-Napoca, 1998

. Mankiw, N.G., Principles of Macroeconomics, editia a 5-a, South-Western:

Cengage Learning, 2008

. Stiglitz, J.E., Economics of the Public Sector, New York: W.W. Norton &

Company, 2000



Notiuni de baza legate de economiel

Economia poate fi inteleasa ca stiinta alocarii bunurilor materiale in vederea satisfacerii nevoilor
personale; economia este stiinta alocarii unor resurse limitate pe fondul existentei unei cereri
nelimitate; stiinta administrarii resurselor insuficiente pe fondul existentei unor cereri concurente.
Microeconomie provine din grecescul mikros=mic si se refera la acea parte a economiei care se
ocupa cu modul de alocare a resurselor, de organizare a productiei, de distributie a bunurilor si
serviciilor, a consumului bunurilor pe care agentii economici individuali le realizeaza. Se refera la
toate relatiile si fluxurile economice care apar intre agentii economici pe de-o parte, intre agentii
economici si indivizi, si intre indivizi si indivizi precum si a institutiilor care participa la aceste fluxuri.
Macroeconomia se refera la relatiile si fluxurile financiare agregate ale tuturor agentilor economici
si indivizilor tratate per ansamblul economiei.

Economie de comanda = statele cu economie de comanda sunt cele in care functiile economiei
sunt stabilite de directivele statului.

Economie de piata = economiile n care functiile sale sunt determinate de raportul dintre cererea si
oferta aflate pe piata.

Economie de scara = cresteri semnificative ale marimii tuturor factorilor de productie ce determina
cresteri ale productivitatii sau reduceri ale costului mediu de productie.

Economie deschisa = economie care este deschisa circulatiei internationale a bunurilor si a
capitalului (importuri si exporturi).

Economie inchisa = economie care nu inregistreaza importuri si exporturi.

Economie mixta = cea mai intalnitd forma de organizare a activitatilor economice in tarile
necomuniste, avand ca principala caracteristicda o0 minimd interventie a statului in
economie(impozite, reglementari etc.) cu scopul de a evita riscul instabilitatii economice si esecurile
de piata.

Economie subterana = totalitatea activitatilor economice legale (dar neevidentiate in documentele
oficiale ale firmelor) si ilegale ( jocuri de noroc, droguri etc), care au loc intr-o economie.

Economii = partea din venit care nu este destinata consumului; diferenta dintre venitul disponibil si
consum.

Actiune = hartie de valoare care este emisa de o companie in vederea constituirii, majorarii sau
restructurarii capitalului propriu si atasta dreptul de proprietate a detinatorului asupra unei parti din
capitalul acelei companii.

Amortizare = se intelege o suma de bani, inclusa in costul productiei, si implicit in pretul de vanzare
al produsului sau serviciului obtinut in cadrul activitatii unei firme in scopul recuperarii cheltuielilor
efectuate cu achizitionarea mijloacelor fixe utilizate.

Banca centrala = institutie guvernamentala care are ca principale responsabilitati controlul masei
monetare al tarii, conditile de credit, supravegherea sistemului financiar in special al bancilor
comerciale.

Bani = masa monetara = cuprinde numerarul aflat n circulatie si banii scripurali.

Bani de cont = cifre, sume care denota faptul ca un agent economic detine la o anumita banca o
suma de bani care poate fi folosita si pentru tranzactii comerciale.

Camata = dobanda care depaseste maximul legal acceptat pentru dobanzile percepute asupra
sumelor imprumutate.

Capital = in teoria economica reprezinta unul dintre cei trei factori de productie: munca, natura si
capitalul. Capitalul reprezintd bunuri de folosinta indelungata care sunt la randul lor folosite in

1 A se vedea Legea nr. 286/2006 privind Legea pentru modificarea si completarea Legii administratiei publice
locale nr. 215/2001, Legea finantelor publice nr.500/2002, Legea finantelor publice nr.273/2006, Legea cadru
privind descentralizarea 195/2006(cu modificarile si completarile ulterioare), prelucrare op.cit. Samuelson,
N.(2001), ,Economie”, Editura Teora; Lutag Mihaela - Bazele microeconomiei, Ed. Risoprint, Cluj-Napoca,
1998



productie. In sens contabil , acesta semnificd suma totald de bani subscrisd de proprietarii unei
firme.

Capital uman = totalitatea aptitudinilor si cunostintelor tehnice incorporate in forta de munca a unei
natiuni, rezultate din investitiile efectuate in educatie si din pregatirea la locul de munca.

Capitalism = tip de economie in care predomina proprietatea privata asupra mijloacelor de
productie (pamantul si capitalul ), si in care pietele private reprezinta principalele mijloace de
alocare a resureselor si de generare a veniturilor.

Cartel = organizatie de firme independente care realizeaza produse similare si care coopereaza in
vederea cresterii nivelului preturilor si a restrangerii productiei.

Cererea = cantitatea dintr-o anumita marfa, bun economic sau serviciu ce se poate cumpara intr-o
perioada de timp data, la pretul pietei

Cerere agregata = totalul valorii planificate sau dorite a cheltuielilor in economie intr-o perioada de
timp.

Cerere de moneda = termen folosit pentru a explica de ce persoanele fizice si organizatiile detin
moneda : oamenii au nevoie de bani pentru a-si procura bunuri, dorinta de a detine un activ foarte
lichid cu risc zero.

Cererea derivata=cererea pentru un factor de productie care deriva din cererea pentru bunul final la
a carui producere contribuie factorul respectiv.

Cerere elastica = situatie in care variatia procentuald a cererii este mai mare decét variatia
procentuald a pretului, adica venitul total ( pretul inmultit cu cantitatea cerutd) creste o data cu
scaderea pretului, deoarece creste foarte mult cantitatea cerutd; valoarea absolutd a elasticitatii
cererii in functie de pret este mai mare ca 1.

Cerere inelastica = in aceasta situatie, daca pretul scade se diminueaza si venitul total, iar daca
pretul creste si venitul total se majoreaza; cererea este perfect inelastica in cazul in care cantitatea
ceruta nu se modifica o data cu schimbarea pretului; valoarea absoluta a elsticitatii cererii in functie
de pret este mai mica decat 1.

Bani de cont = depozit constituit la 0 banca sau la un alt intermediar financiar, asupra caruia se pot
trage cecuri si care devin astfel moneda tranzactionala.

Cost de oportunitate = valoarea celei de-a doua destinatii optime a unui bun economic; costul
sansei ratate.

Costul fix = costul pe care trebuie sa-l suporte o firma fintr-o anumita perioada indiferent de
volumul productiei Tn acea perioada.

Cost marginal = costul suplimentar necesar producerii unei unitati suplimentare de productie.
Costul productiei = reprezinta totalitatea cheltuielilor corespunzatoare consumului de factori de
productie efectuate Tn scopul obtinerii de bunuri si servicii.

Cost variabil = costul care variaza in functie de variatia volumului productiei (de ex. cu materiile
prime, cu combustibilii etc. ); poate fi calculat si ca diferenta intre costul total si costul fix.

Curs valutar = cantitatea de moneda nationala folosita pentru a achizitiona o unitate dintr-o alta
moneda nationala.

Deflatie = situatie in care nivelul general al preturilor dintr-o tara scade.

Depozit pe termen = fonduri banesti pastrate intr-o banca pentru care exista un termen minim de
retragere.

Depreciere = situatie in care valoarea unei monede nationale scade in raport cu cea a monedelor
altor state.

Dividendul = partea din profitul unei firme ce revine detinatorului de actiuni dupa plata impozitelor
datorate statului si dupa constituirea rezervelor legale , in raport cu capitalul social subscris.
Dobanda = venitul cuvenit imprumutatorului pentru suma de bani imprumutata, pe care cel
imprumutat este obligat sa o plateasca ca urmare a folosirii Imprumutului.

Dobanda compusa = dobanda calculata la valoarea depunerii la care se adauga dobanda totala
adusa de aceasta in trecut.

Eficienta = modalitate de utilizare a resurselor astfel incat cu intrarile si tehnologia data produce
nivelul de satisfactie maxim posibil.

Exporturi = totalitatea bunurilor si serviciilor produse intr-o tara si vandute unei alte tari.

Factori de productie = resurse necesare producerii bunurilor si serviciilor si care se gasesc in
cantitati limitate(epuizabile) : munca, natura si capitalul.



Firma = unitate de productie aflata in proprietate privata, care angajeaza forta de munca si isi
procura factori de productie ih scopul producerii si comercializarii marfurilor.

Importuri = totalitatea bunurilor si serviciilor cumparate de o tara din exterior.

Inflatie = o crestere cumulativa si autointretinuta a nivelului preturilor pe fondul si concomitent cu
scaderea puterii de cumparare a banilor.

Marxism = teorie elaborata de Karl Marx care are ca principala idee exploatarea clasei muncitoare
de catre cei bogati lucru ce va duce la prabusirea capitalismului.

Mana invizibila = teorie creatd de Adam Smith conform careia exista pe piatd un sistem(o mana
invizibila) care regleaza piata chiar daca fiecare participant de pe piata actioneaza astfel incat sa isi
atinga propriul interes.

Obligatiune = certificat purtator de dobanda emisa de stat sau de o persoana juridica prin care se
promite restituirea la o anumita data a unei sume de bani imprumutate si cu o anumita dobanda.
Oferta =cantitatea dintr-un bun economic, serviciu sau factor de productie pe care un producator o
produce si doreste sa o vanda pe piata.

Oferta de munca = numarul lucratorilor de care dispune 0 economie la un moment dat.

Oligolpol = economie in care pentru un anumit produs exista un numar mic de furnizori.

Pamant = unul dintre cei trei factori de productie; in sens economic pamantul cuprinde terenul
folosit in scopuri agricole sau industriale, precum si resursele naturale de la suprafata sau din
subsol.

Piata = locul in care are loc contactul dintre vanzatori si cumparatori unde se stabilesc cantitatile
care pot fi vandute la anumite preturi.

Piata bursiera = piata pe care se tranzactioneaza titluri de valoare.

Piata monetara = structura de piata pe care se tranzactioneaza creditele pe termen scurt cum ar fi
bonurile de tezaur si efectele de comert.

Piata valutara = piata pe care are loc interactiunea dintre cererea si oferta de valute avand drept
operatori bancile comerciale, banca centrala si casele de schimb.

Produs Intern Brut (nominal) = valoare totalad a bunurilor si serviciilor finale produse intr-o tara in
timpul unui an calculata la preturile curente.

Pret = suma de bani pe care cumparatorul este dispus sad o dea pentru a achizitiona o anumita
cantitate dintr-un anumit produs.

Productie totala = cantitatea totala de productie dintr-o anumita marfa exprimata in unitati fizice.
Productivitate = termen care reflecta raportul dintre intrarile si iesirile intr-un proces de productie.
Profit = situatie Tn care diferenta dintre venituri si cheltuieli este pozitiva.

Resursele economice = totalitatea elementelor, premiselor, directe sau indirecte - ale actiunii
sociale practice care sunt utilizabile, pot fi extrase si sunt efectiv utilizate la producerea si obtinerea
de bunuri.

Someri = persoane care nu lucreaza dar care cautd un loc de munca sau care asteapta sa se
intoarca la lucru.

Utilitate = satisfactia totala obtinuta prin consumul bunurilor si serviciilor.

Utilitate marginala = satisfactia suplimentara obtinuta prin consumul unei noi unitati dintr-o anumita
marfa in timp ce cantitatile consumate din celelalte bunuri raméne neschimbate.

Valuta = moneda ( sau alte instrumente) a unui stat si care permite acestuia sa efectueze plati catre
alte state.

Venit = valoarea incasarilor realizate de o persoana sau de un stat intr-o anumita perioada de timp,
de obicei un an.



Unitatea de invitare 1. INTRODUCERE iN STUDIUL ECONOMIEI

Cuvinte cheie: economie, economie politica, economie de schimb, microeconomie,
macroeconomie

Etimologie

Cuvantul "economie” este de origine greaca (oikos = casa, gospodarie si nomos = lege) si a
fost utilizat initial in sensul de administrare a patrimoniului gospodariilor individuale.

De-a lungul timpului, denumirii de economie i-au fost alaturate o serie de cuvinte care
semnificau sfera de cuprindere a acesteia. Astfel, prin alaturarea cuvantului "politica" (de la cuvantul
grecesc politeia) aceasta a devenit stiinta administrarii cetatii sau a societatii. Ulterior, substantivului
"economie" i s-a alaturat adjectivul "sociald", economia socialda avand un cadmp mai larg de
cuprindere decat cea politica.

Cu toate ca idei despre economie se pot gasi in filosofia antica si cea medievala stiinta economica
este un domeniu de cercetare modern. Cu exceptia unor lucrari cu caracter religios, juridic sau
filosofic care contineau descrieiri ale actelor si faptelor economice ale vremii, stiinta economica
debuteaza in secolul al XVlll-lea cu scrierile fiziocratilor francezi, ale lui Cantillon si Hume si in
special ale lui Adam Smith care evidentiaza pentru prima oara faptul cd economia constituie un
sistem cu autoreglare si ca stiinta economica a luat nastere atunci cand s-a inteles ca exista un

sistem economic care poate fi obiect de studiu.2

Primele referiri la elemente care compun obiectul de studiu al economiei au fost facute din
cele mai vechi timpuri in lucrari cu caracter religios.

Ideea conform careia economia este stiinta crearii si administrarii bogatiei s-a perpetuat in
timp. Ea a fost preluatd in secolul al XVIII'*@ de catre Adam Smith care in lucrarea sa “Avutia
natiunilor. Cercetare asupra naturii si cauzelor ei “, publicata in anul 1776, defineste economia ca
fiind maniera in care se formeaza, se distibuie si se consuma avutile. Economia este deci stiinta
crearii si administrarii avutiei.

Adam Smith (1723-1790)

Ce a insemnat insa avutia de-a lungul timpului?

2 Daniel M. Hausman, Filosofia Stiingei Economice, Ed. Humanitas, Bucuresti, pag. 33
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- pentru mercantilisti avutia se defineste prin cantitatea de metale pretioase pe care o
detine otara, iar sfera de formare o reprezinta comertul (circulatia marfurilor).

- pentru fiziocrati avutia se formeazad numai in sfera productiei agricole, in conditiile
existentei unei ordini sociale naturale, iar schimbul nu poate fi creator de bogatii.

- pentru clasici - (Adam Smith, David Ricardo, Jean Baptiste Say) - avutia se creaza in
cadrul procesului productiv, indiferent de forma acestuia, prin munca. Ca atare, bogatia nationala
depinde de productivitatea muncii iar aceasta este determinata la randul ei de diviziunea muncii.
Pentru ca diviziunea muncii si respectiv productivitatea sa genereze bogatie, desfasurarea activitatii
economice trebuie sa fie eliberata de orice constrangeri legate de dreptul de a face comert intara si
peste hotare, de alegere a profesiunii, de a desfasura acel tip de activitate economica din care se
poate obtine maximum de profit.

- pentru neoclasici, economia inseamna stiinta schimbului comercial Ei considera ca un
bun nu are valoare in sine, ci capata valoare ca rezultat al schimbului. Marimea valorii se stabileste
pe piata, pe baza jocului liber dintre cerere si ofertd, iar recunoasterea dimensiunii ei se face prin
intermediul pretului. Astfel, din stiinta avutiei, economia a devenit stiinta schimburilor, apoi stiinta
formarii preturilor. Este economic tot ceea ce poate fi exprimat prin pret. Problemele de formare a
preturilor prin  studiul  diferitelor tipuri de piatd devin astfel preocuparea fundamentala a
economistilor.

- in_teoria economica moderna economia este definita, la modul general, drept stiinta
alegerilor eficace. In particular, pornind de la trasatura comuna mentionata anterior, s-au dezvoltat

o serie de definitii concurente ale acesteia 3:

1. Economia este studiul alocarii bunurilor materiale pentru satisfacerea nevoilor materiale.

2. Economia reprezinta studiul alocarii resurselor insuficiente pentru satisfacerea unor cereri
concurente.

3. Economia este stiinta sociala care se ocupa de caile prin care oamenii si societatile cauta
sa-si satisfaca nevoile materiale si dorintele.

4. Economia este stiinta care studiaza comportamentul uman ca o relatie intre scopuri si

resurse rare care au utilizari alternative 4. Ea este deci o stiintd comportamentald, a modului in care
oamenii fac optiuni.

5. Economia este studiul asigurarii nevoilor fizice ale omului.

6. Economia este studiul modului in care oamenii si institutile iau decizii cu privire la
productie si consum si a modului in care se confrunta cu problema raritatii.

7.Stiinta economica este mai degraba o metoda decat o doctrind, un aparat al mintii, o
tehnica de gandire care il ajuta pe posesorul ei sa traga concluzii corecte.

In abordarea noastra in ceea ce priveste definirea termenului de “economie politica”
propunem definitia datd de Paul Samuelson si William Nordhaus, conform careia economia
reprezinta studiul modului in care societatea utilizeaza resursele rare de care dispune pentru
a asigura producerea si distribufia de bunuri gi servicii intre membrii ei (Samuelson si
Nordhaus, 2001, p.22).

intrebarile la care trebuie s& rdspunda stiinta economica sunt, in acceptiunea autorilor
mentionati anterior (Samuelson si Nordhaus, 2001, p.24), urmatoarele:

- ce tip de bunuri sa se produca, in ce cantitati si in ce scop? — fie al consumului imediat
(bunuri de consum) sau al investitiilor (bunuri de productie) ;

- cum sa se produca - de catre cine (public sau privat) , cu ce tip de tehnologii, si in cadrul
carei forme de proprietate?;

- pentru cine sa se produca? - cum sa se distribuie productia obtinuta si care sa fie
principiile care sa guverneze modul de redistribuire a veniturilor intre membrii societatii.

Ignat si ceilalti (1998, p.37) vad economia politica drept , axul, si punctul de sprijin in jurul
caruia graviteaza, se dezvolta si se autonomizeaza un numar in crestere de discipline” ce-si propun
sa studieze o anumite ,felii” ale realitatii, propunand totodatd componentele unui sistem al stiintelor
economice, sistem dinamic, caracterizat printr-o schimbare de ponderi intre componente format din:

3 Alfred Marshall, Principles Of Economics, London, 1890, citat in Orio Giarini, W. Stahel, Limitele Certitudinii, Bucuresti,
1996, pag. 304

4 Lionel Robbins," Eseu asupra naturii si semnificatiei stiingei economice", 1947, citat in G.A. Frois, Economia Politica,
Ed. Humanitas, Bucuresti, 1994, pag. 10
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1. Stiinte economice fundamentale: economia politica, istoria gandirii economice, statistica,
stiinta conducerii;

2. Stiinte economice teoretico-aplicative: economia ramurilor de productie (industriei,
constructiilor, agriculturii, comertului etc.), marketing, finante, moneda, credit, contabilitate,
relatii valutar-financiare internationale;

3. Stiinte economice de granita: econometria, sociologia economica, ecologia, cibernetica
economica.

Definitia data de Ignat si ceilalti vede economia politica drept ,stiinta care prin studiul vietii
economice este chemata sa ofere solutia pentru optimizarea relatiei resurse limitate-nevoi limitate,
la nivel micro si macroeconomic, intr-un cadru socio-economic dat, guvernat de legi obiective.”

Tipologia sistemelor economice

In functie de modul in care societatea a dat raspuns celor trei intrebari (ce, cum, pentru cine)
se disting urmatoarele forme de organizare ale economiei

a. economia autarhica / inchisa /- in care raspunsul la intrebarile ce sa se produca, cum sa
se produca si pentru cine sa se producd este in intregime rezultatul deciziei producatorului,
deoarece el isi dimensioneaza productia in functie de nevoile pe care trebuie sa si le satisfaca si de
resursele de care dispune, urmarind drept singur scop satisfacerea cat mai deplina a trebuintelor
sale si a gospodariei (familiei) proprii, in calitate de unic consumator a ceea ce produce .

b. economia de schimb - in care, in functie de polul de decizie, raspunsul la cele trei intrebari
este dat de catre:

- stat - in cadrul economiei centralizate, de comanda sau planificata;

- piata - in cadrul economiei libere de piata;

- piata si stat - in cadrul economiei mixte;

Economia de piata se defineste, in general, ca o economie a carei functionare se realizeaza prin
mecanismele pietei libere, bazata pe proprietatea privata, fara existenta unor actiuni restrictive ale
statului Tn domeniul productiei, repartitiei, schimbului si consumului, preturilor si circulatiei monetare
(lancu, 1992, p.30). in fapt, definitia de mai sus este proprie unei anumite subcategorii a economiei
de piata, numita economie libera de piata, care, alaturi de economia mixta formeaza economia de
piata.

Economia libera de piata reprezinta acel mod de organizare a economiei in cadrul caruia
alocarea resurselor limitate de care dispune societatea, dar si distributia veniturilor obtinute in timpul
activitatii economice se face numai prin piata, fara ca alte forte, din interior sau din afara sistemului
economic sa intervind. Se considera ca cererea si oferta sunt determinantele alocarii resurselor, iar
pretul este instrumentul cu ajutorul caruia are loc acest proces.

Conditia de existentd a economiei libere de piatd este existenta proprietatii private, alaturi
de libertatea de actiune si libera initiativa a agentilor economici, care isi desfasoara activitatea in
conditiile liberei concurente si a aplicarii politici economice a “laissez-faire”-ului. Cum insa
indeplinirea cumulativd a acestor conditi este practic imposibila in conditile economiei
contemporane, economia libera de piata a ramas doar un concept teoretic fara o acoperire practica,
iar majoritatea economiilor sunt organizate si functioneaza ca si economii mixte.

Economia mixta - este forma dominanta de organizare economica in perioada
contemporana. La baza ei se afla combinatiile, in diferite forme si proportii ale proprietatii si celei
publice. Libera initiativa a agentilor economici se manifesta in conditiile existentei unei varietati a
formelor de interventie ale statului, menite a face fata instabilitati macroeconomice i
imperfectiunilor pietei determinate de functionarea libera a acesteia (Samuelson si Nordhaus, 1989,
p.977).

Economia mixta Tmbina deci trasaturile economiei de piatd (cu cele ale economiei de
comanda in diferite proportii, inlocuind politica "laissez-faire-"ului proprie economiei libere de piata
cu cea a interventiei limitate a puterii publice exercitata de catre stat prin intermediul dispozitiilor
organizatorice si a stimulentelor fiscale si cea a puterii particulare exercitata " prin intermediul
orientarii invizibile de catre mecanismul pietei "(Samuelson si Nordhaus, 1989, p.38).

Nita Dobrota (1997, p. 52) face o descriere mai detaliata a tipurilor de economii existente de-
a lungul timpului:

- Economia natural3;
- Economia de troc (barter);
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- Economia feudala — economie de profit, o productie pentru piata;
- Economia autarhica/inchisa, a tarilor care se izoleaza de restul lumii
- Economia de schimb, ,care reprezintd o formad modernd, in care oamenii isi desfasoara
activitatea in mod liber si autonom, in spiritul libertatii, al democratiei si al proprietatii particulare,
in concordanta cu favorabilitatile pietei si pe baza legilor adoptate democratic”.
Economia mixta imbina deci trasaturile economiei de piat(cu cele ale economiei de comanda
in diferite proportii, Tnlocuind politica "laissez- faire-"ului proprie economiei libere de piata cu cea a
interventiei limitate a puterii publice exercitata de catre stat prin intermediul dispozitiilor
organizatorice si a stimulentelor fiscale si cea a puterii particulare exercitata " prin intermediul
orientérii invizibile de catre mecanismul pietei "2.
Stiinta economica are doua diviziuni majore: microeconomia denumire care provine de la
cuvantul grecesc mikros = mic si respectiv.macroeconomia denumire care provine de la
cuvintele grecesti makros = mare si oikos si nomos cu intelesul deja explicat

Microeconomia, definitd ca studiul unitatilor economice individuale si al interactiunilor
acestora, incluzand teoria consumatorului, a producatorului si pietele in care sunt implicati acestia,
este adesea pusa in opozitie cu macroeconomia, care se ocupa de studiul agregatelor economice la
nivel de ramura sau economie nationala.

Altfel spus, microeconomia consta din procesele, faptele, actele si compartimentele agentilor
economici individuali ce participa la fluxurile economice ( firme, gospodarii familiale, banci,
administratii, etc), privite ca acte, fapte autonome si specifice si sfera ei de studiu nu poate fi in nici
un caz restransa la economia firmei.

La randul ei, macroeconomia exprima aceleasi procese si fapte dar in corelatie cu marimile
si variabilele agregate ale intrarilor si iesirilor (volumul general al productiei, nivelul general al
ocuparii resurselor, indicele general al preturilor, etc.) degajate de comportamentele individuale ale
participantilor la economie.

in unele scrieri, macroeconomia se identificd cu economia nationala, dar in opinia noastra
exista deosebiri de forma si de fond intre cele doua concepte.

in esenta, campul de activitate al microeconomiei, respectiv macroeconomiei ar putea fi
sintetizat astfel :

S Paul Samuelson, W.D. Nordhaus, Op. cit. pag. 38
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MICROECONOMIA MACROECONOMIA

Productie Productie
Productia pe sectoare de activitate si | Productia nationala
firme individuale Productia industriala totala

Produsul national brut
Crestere sau declin economic

Preturi Preturi

Preturile bunurilor si serviciilor individuale | Nivelul agregat al preturilor

Preturile de consum

Preturile de productie

Venit Rata inflatiei

Repartitia veniturilor si averilor Venit

Venitul national

Volumul total al salariilor

Volumul total al profiturilor obtinute de

Ocuparea fortei de munca societatile comerciale

Ocuparea fortei de munca pe firme si | Ocuparea fortei de munca

sectoare de activitate individuale Ocuparea fortei de munca si somajul intr-
0 economie
Numarul total de locuri de munca
Somajul

Macroeconomia reprezinta acea componenta a stiintei economice care se ocupa cu studiul
comportamentului economic la macroscara. Ea are drept obiect de cercetare ansamblul problemelor
legate de venituri, cerere si oferta, somaj, inflatie, preturi si schimburi comerciale internationale.

Macroeconomia s-a dezvoltat ca stiinta abia in secolul al XIX-lea, spre sféarsitul acestuia, cu
toate ca Tnceputurile ei sunt considerate a data inca din secolul al XVll-lea - cand fiziocratii, prin
Tabloul economic al lui Frangois Quesnay, au realizat o prima tentativa de a demonstra legatura
intre diferitele ramuri ale productiei, circulatiei si serviciilor, prin studiul repartitiei intre clasele sociale
a veniturilor aferente, obtinute in diferitele sectoare de activitate.

Termenul de macroeconomie a fost utilizat pentru prima oara in anul 1933, intr-o lucrare a
lui Ragnar Frisch, laureat al Premiului Nobel pentru economie.

O contributie importanta la dezvoltarea macroeconomiei - ca ramura a stiintei economice - a
adus-o John Maynard Keynes, caruia i se recunoaste meritul de a fi pus bazele unei doctrine
economice care se regaseste, implicit sau explicit, in cadrul tuturor politicilor economice
contemporane.

intrebdri si aplicatii recapitulative:
Care sunt cele trei intrebari la care stiinta economica trebuie sa raspunda?
Care este diferenta de substanta intre tipurile de sisteme economice?
Care este diferenta intre micro si macroeconomie?

Studiul macroeconomiei include, pe langa alte subiecte:

Cauzele inflatiei, somajului si cresterii economie

Fundamentele microeconomice ale comportamentului consumatorilor
Cauzele pentru care unele economii au succes, iar altele nu

Politici care pot fi puse in practica, ce ar putea avea sanse de succes
Toate cele de mai sus

PoooTp
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Unitatea de invatare 2. TREBUINTE S| RESURSE

Cuvinte cheie: trebuinte economice, piramida lui Maslow, resurse, frontiera posibilitatilor
de productie, factori de productie

Trebuintele economice

Trebuintele au aparut odata cu aparitia purtatorului lor natural, omul. Ele au existat si s-au
manifestat in mod diferit in diferitele momente ale evolutiei societale, dar esenta lor raméne aceeasi.

in sens general, trebuintele reprezinta cerinte obiective ale existentei si dezvoltarii umane.
Acoperirea lor generaza relatii de tip social-economic ce isi gasesc reprezentarea in modul de
organizare economica si societala.

Studiul trebuintelor a intrat in sfera de preocupare a filosofilor, sociologilor si psihologilor Ei
au demonstrat ca trebuintele individuale sunt de doua tipuri:

- naturale, sau innascute (mostenite genetic) - in marea lor majoritate legate de

capacitatea de supravietuire a individului;

- dobandite (insusite) ca urmare a influentei exercitate de schimbarile societal-economice

asupra fiecarei generatii;

Psihologul Abraham Maslow® a clasificat trebuintele umane in cinci categorii prezentate in
ordinea importantei lor pentru individ. Maslow considera ca indivizii si satisfac trebuintele in functie
de nivelul de ierarhizare propriu, dar ca orice individ rational va trece la satisfacerea unui nivel
superior al trebuintelor numai dupa ce in prealabil a reusit sa-si satisfaca trebuintele situate pe
nivelurile inferioare.

In conformitate cu ierarhizarea facutd de Maslow, primul nivel (cel de baz&) cuprinde
trebuintele fiziologice (de hrana, imbracaminte, etc), nevoi primare care determind insasi
capacitatea de existentd, de supravietuire a fiintei umane.

Cel de-al doilea nivel cuprinde trebuintele legate de securitate i siguranta: de adapost,
siguranta (inexistenta pericolelor), capacitatea de a prevedea anumite pericole, etc. Ele exista
concomitent cu cele fiziologice, dar sunt acoperite numai dupa ce nevoile primare au fost satisfacute
de fiecare la un nivel acceptat de fiecare ca fiind suficient. Nesatisfacerea acestui tip de nevoi
conduce la aparitia unui sentiment de nemultumire, frustrare si descurajare care influenteaza
individul, la fel ca si societatea in sensul scaderii performantelor

Nivelul al treilea cuprinde nevoile societale, de afiliere si de satisfacere a relatiilor
interumane. Nesatisfacerea acestui tip de nevoi conduce la aparitia unui sentiment de nemultumire,
frustrare si descurajare care isi pune amprenta asupra eficientei individuale si de ansamblu a
societatii.

Nivelul al patrulea cuprinde trebuintele legate de stima, de recunoastere a eului si se
refera la nevoia fiecarui individ de a fi respectat de catre ceilalti, de a i se recunoaste prestigiul si
realizarile de catre membrii organizatiei in care traieste sau de catre societate.

Nivelul al cincilea cuprinde trebuintele legate de autoactualizare, de perfectionare a
talentelor de creatie si achizitii deosebite in cadrul profesiei.Aici sunt incluse si nevoia de libertate
de actiune si de expresie, cunoastere si intelegere.

6Abraham Maslow, " A theory of human motivation ", Psychological Review, 1943, vol. 50, pag. 370-396, citat in David A.
Buchanan & Andrej Huczynzk, Organizational Behaviour, Prentice Hall International, U.K.1985,pag. 53
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Psihologul american a reprezentat ierarhizarea trebuintelor sub forma unei piramide, care
are la baza nevoile primare, proprii tuturor indivizilor, iar la varf nevoia de autorecunoastere, proprie
unui numar restrans de indivizi.

Autoactualizare

/ Stima si recunoastere \
/ Trebuinte societale \

/ Trebuinte legate de securitate \
/ Trebuinte fiziologice \

Fig. 2.1. Piramida lui Maslow

Trebuie remarcat faptul ca, intre doua sau mai multe nevoi se pot stabili relatii de asociere
sau complementaritate, de contrapunere sau concurenta - excludere si de indiferenta.

Desi reprezintd forme de manifestare individuale, trebuintele, privite in totalitatea lor
actioneaza in conformitate cu o serie de legitati conceptualizate in urmatoarele trasaturi:

1.0 trebuintad va fi acoperitd numai dupa ce au fost acoperite, partial sau total trebuintele
situate pe nivelurile de ierarhizare inferioare.

2. O trebuinta odata satisfacuta nu genereaza in mod automat aparitia si implicit nevoia de
acoperire a unei alte nevoi, situate pe acelasi palier sau pe paliere superioare.

3. Existd dorinta innascutd a individului de a incerca sa parcurga satisfacerea tuturor
nivelelor de ierarhii ale trebuintelor.

4. Cu cét nevoile se situeaza pe un palier mai ridicat, cu atat satisfacerea lor este mai dificila

Resursele

Resursele economice constau din totalitatea elementelor, premiselor, directe sau indirecte -
ale actiunii sociale practice care sunt utilizabile, pot fi extrase si sunt efectiv utilizate la producerea si
obtinerea de bunuri.

in functie de purtatorii lor materiali, resursele pot fi naturale sau umane. Resursele materiale
includ atat resursele naturale primare cat si pe cele derivate (adica rezultate din acumularea si
folosirea resurselor primare).

In categoria resurselor materiale se cuprind materiile prime si materialele derivate din acestea,
echipamentele si tehnologiile de fabricatie, infrastructurile economice, etc.
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Resursele umane cuprind atat resurse primare - omul cu calitatile si capacitatile sale fizice si
intelectuale - cat si cele derivate- stocul de invatatura, cunostinte, potentialul inovational, etc.

Indiferent ca fac parte din categoria resurselor primare sau a celor derivate, resursele de

care dispune omenirea sunt limitate.
Legea raritafii resurselor consta in accea ca volumul, structura si calitatea resurselor economice
se modifica intr-un ritm mai scazut decéat ritmul de crestere a trebuintelor umane. Ca atare, entitatile
economice (agenti economici, ramuri, economii nationale) vor trebui sa utilizeze resursele limitate
de care dispun pentru a acoperi cat mai deplin trebuintele societatii respective. Utilizarea unui
anumit tip de resursa pentru obtinerea unui bun sau serviciu inseamna neutilizarea acelei resurse
pentru obtinerea celorlalte bunuri sau servicii la producerea carora concurda. Orice utilizare
ineficienta a unor resurse in producerea unui anumit bun sau serviciu sustrage resursele respective
de la posibile utilizari eficiente in scopul producerii altor bunuri si servicii.

O entitate economica utilizeaza eficient resursele de care dispune atunci cand programul ei
de productie se situeaza pe frontiera posibilitatilor de productie proprie.

Frontiera posibilitatilor de productie exprimd maximum de cantitati care pot fi produse de
catre o unitate economica (in sensul de entitate care desfasoara o activitate economica la nivel
micro sau macroeconomic) cu resursele date (limitate) de care dispune.

In graficul de mai jos, considerdm ca societatea utilizeaza totalitatea resurselor de care
dispune pentru a produce doua produse X si Y. Orice utilizare a resurselor pentru producerea
bunului X va insemna o renuntare la utilizarea lor pentru a produce bunul Y. Punctele A, B. C. D si
E situate pe frontiera posibilitatilor de productie reflecta diferitele combinatii in care se pot produce
cele doua bunuri, in conditiile unor resurse disponibile limitate. Punctul F, situat in afara frontierei,
reflecta faptul ca entitatea respectiva utilizeaza in productie mai multe resurse decéat are la
dispozitie. Ea poate face acest lucru apeland (in anumite situatii si pe anumite paliere - cel al unui
agent economic, ramura sau economie nationala) la imprumuturi sau importuri de resurse. Punctul
G, situat in interiorul arcului format de frontiera posibilitatilor de productie reflecta faptul ca in cadrul
combinatiei respective, resursele nu sunt utilizate la capacitate si ca atare nu se obtine maximum de
cantitati din cele doua produse.

X

Fig. 2.2. Frontiera posibilitatilor de productie
Factorii de productie
Factorii de productie

Orice proces de productie care are drept scop final producerea de bunuri si servicii destinate
satisfacerii trebuintelor.

Pentru aceasta, societatea in ansamblu dispune de o cantitate limitatd de resurse de diferite
tipuri pe care le utilizeaza, in conformitate cu principiile rationalitati economice. Resursele rare
(limitate) de care dispune societatea si pe care le utilizeaza, prin intermediul firmelor, in scopul
producerii bunurilor si serviciilor destinate satisfacerii nevoilor poarta numele de factori de productie.
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Prahoveanu (1997, p. 51) considera ca notiunea de factor de productie cuprinde ,totalitatea
elementelor care participa la producerea de bunuri si servicii Si reprezinta forma economica pe care
o imbraca resursele, adica premisele activitatii economice de productie”

Pentru economistii clasici (Say, Ricardo) orice proces de productie se poate desfasura cu
ajutorul a trei factori de productie: munca, natura (pdmantul) si capitalul. in literatura de specialitate
contemporana se constata, pe langa factorii de productie definiti de catre clasici, aparitia unor factori
care isi gasesc sau nu intotdeauna corespondent intr-o forma materiala. Apar astfel drept factori :
informatia, managementul, intreprinzatorul, progresul tehnic, antreprenorul, etc.

Munca

Prin munca putem intelege ,0 actiune constientd, specific umana, indreptatd in directia
satisfacerii trebuintelor, in cadrul careia sunt folosite aptitudinile, experienta si cunostintele omului”
(Prahoveanu, 1997, p.54)

Functionarea oricarui sistem de productie este de neconceput fara participarea omului,
munca raméanand factorul de productie activ si determinant (Dobrota, 197, p. 103) . Orice activitate
economica este, in acelasi timp, si inainte de toate o activitate sociala. Omul este, in acelasi timp
subiect si obiect al activitatii economice, in calitate de purtator a trebuintelor care trebuie satisfacute
prin intermediul ei si de executant al procesului productiv in care are loc combinarea resurselor
materiale si non materiale in scopul satisfacerii trebuintelor. Practic, nici unul din factorii de
productie luati izolat, sau, altfel spus, toti ceilalti factori de productie, cu exceptia muncii, priviti in
unitatea lor, nu ar putea deveni productivi daca nu ar fi pusi in valoare si utilizati prin munca omului.

Cererea de munca se determind in mod diferit la diferitele nivele ale pietei muncii si
reprezinta, la modul cel mai general cantitatea de munca ceruta pentru desfasurarea activitatii
economice la un moment dat.

In cazul unui agent economic, ea cuprinde totalitatea activitatilor, grupate dupa anumite
criterii

La acest nivel, cerea de fortd de munca se determina in functie de urmatorii factori:

- tipul de activitate desfasurata de firma respectiva;

- nivelul productivitatii medii si marginale a muncii;

Prin productivitatea muncii se intelege capacitatea fortei de muncd de a crea, intr-o
perioada de timp data, o anumita cantitate de bunuri sau servicii.

Productivitatea medie a muncii exprima cantitatea de bunuri si servicii obtinuta de un lucrator
intr-o perioada de timp determinata.

Wim=Q
L

unde: WIm = productivitatea medie a muncii

Q= cantitatea de productie obtinuta

L = cantitatea din factorul de productie forta de munca utilizata( nr. de lucratori, numar de ore
munca, etc)

Productivitatea marginala reprezintd sporul de productie obtinut de pe urma cresterii cu o
unitate factorului munca.

Wimarg = AQ =0Q1- Q0
AL L1-LO

Natura

Natura cuprinde toate resursele brute utilizate la producerea bunurilor economice. Forma de
existenta a factorului natural al productiei este una materiala, de tipul substantei sau al energiei, iar
principala forma sub care se regaseste factorul naturd o constituie pamantul. Toate resursele de
care dispune omenirea sunt limitate, dar in mare parte substituibile, cu exceptia pamantului ale
carui dimensiuni sunt evident, imposibil de modificat si ale carui caracteristici fizico-materiale sunt,
cel putin pentru moment, imposibil de substituit.
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Resursele minerale constituie la randul lor o componenta esentiala a factorului natural de
productie. Ele sunt grupate, in functie de o serie de criterii, in resurse certe si resurse ipotetice,
exploatabile si inexploatabile, regenerabile si neregenerabile respectiv partial regenerabile.

in cazul In care se pune problema calculului productivitatii naturii, se ia drept punct de
referinta productivitatea pamintului, deoarece aceasta este o marime relativ usor cuantifcabila,
exprimata prin raportul dintre productia obtinuta de pe o suprafata de teren data.

Productivitatea pamantului se poate calcula pentru oricare din unitatile omogene care
compun suprafata respectiva, si atunci poarta numele de productivitate medie, sau pentru fiecare
din unitatile nou utilizate in cadrul unei spurafete, exprimand productivitatea marginala.

Productivitatea medie a pamantului exprima deci eficienta medie a factorului de productie
pamant utilizat in activitatea economica si se determina ca raport intre efectul util obtinut si
suprafata totala de teren utilizata pentru obtinerea productiei, dupa relatia :

Wemeda = Q/ P ; unde Q= productia obtinuta
P= suprafata de teren utilizata

Productivitatea marginala a pamantului exprima randamentul ultimei unitati de teren atrasa
in activitatea economica si se determina ca raport intre variatia absoluta a rezultatelor exprimate in
unitati fizice sau monetare si variatia obtinuta a suprafetei de teren.

WPmarg:AQ/ AP

Capitalul

Capitalul reprezinta, in general, categoria bunurilor produse si utilizate in scopul producerii
altor bunuri economice, definit ca ,totalitatea bunurilor rezultate din procese de productie anterioare
si care sunt folosite pentru producerea de bunuri si servicii, sporind considerabil proportiile
productiei” (Prahoveanu, 1997, p. 55). Categoria astfel definitd poarta numele de capital real sau
tehnic. ElI cuprinde intreaga varietate de bunuri reproductibile aflate la dispozitia agentilor economici
producatori si folosite pentru producerea de noi bunuri economice Si servicii .

In prezent, termenul "capital" este utilizat in doud sensuri: pentru a defini 0 sumé& de bani
aflata la dispozitia unei persoane fizice sau juridice si atunci cuvantului capital i se alatura "financiar"
sau pentru a defini stocul de bunuri economice destinate utilizarii imediate sau ulterioare in cadrul
procesului productiv in scopul obtinerii de noi bunuri sau servicii, situatie in care avem de-a face cu
capitalul real sau tehnic.

Dobrota (1997, p. 109) tine sa faca precizarea ca factorul de productie capital are mai
degraba sensul de capital lucrativ, decat de capital productiv.

Capitalul real, corespondentul material al capitalului financiar de care dispune o firma se
poate clasifica, in functie de aportul pe care si-| aduce la desfasurarea procesului de productie, n
urmatoarele categorii:

a. capital fix - care reprezinta acea parte a capitalului real materializata in cladiri,
echipamente si utilaje de folosinta indelungata, care participa la mai multe cicluri de productie si isi
transmit treptat valoarea asupra bunurilor sau serviciilor la a c&ror producere participd. in
componenta capitalului fix intra constructiile (cladiri, hale, si alte instalatii industriale), echipamentele
de productie, calculatoarele, mijloacele de transport. etc. Asupra componentelor capitalului fix
actioneaza, pe de o parte factorii fizici, de mediu, care duc in timp, la deprecierea caracteristicilor
tehnico-functionale ale bunurilor care formeaza acest tip de capital. Pe de alta parte, datorita
progresului tehnic, utilajele si echipamentele respective devin neperformante prin aparitia pe piata a
altor utilaje cu caracteristici mai performante si deseori la preturi mai scazute. Intervin astfel uzura
fizica, corespunzatoare deprecierii fizice a capitalului fix, si uzura morala, corespunzatoare
“‘imbatranirii, a iesirii din moda “ a capitalului respectiv.

b.capitalul circulant reprezinta acea parte a capitalului real care se consuma in intregime in
decursul unui singur ciclu de productie si care trebuie inlocuit cu fiecare nou ciclu. In componenta
capitalului circulant se includ: materii prime, materiale de baza, energie, combustibil, semifabricate,
etc.

Criteriile care stau la baza impartirii capitalului in fix si circulant sunt:

- Modul de participare a diferitelor elemente de capital pa producerea de bunuri;
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- Felulin care ele se consuma in activitatile economice;
- Modalitatile de finlocuire a acestora in momentul in care sunt consumate sau
uzate.(Dobrota, 1997, p.109)

Indiferent de forma sub care se regaseste, capitalul reprezinta unul din elementele esentiale
ale cresterii si dezvoltarii economice numai atunci cand este utilizat eficient. Pentru a evidentia
eficienta folosirii lui se utilizeaza cei trei indicatori proprii tuturor factorilor de productie:
productivitatea medie, productivitatea marginala si coeficientul marginal al capitalului.

a) Productivitatea medie a capitalului exprima randamentul mediu al capitalului utilizat si
se calculeaza ca raport intre rezultatele obtinute intr-o anumita perioada de timp si capitalul tehnic
utilizat, dupa formula:

Wikmed = Q /K unde: Q= productia obtinuta
K= capitalul tehnic utilizat

b) Productivitatea marginala a capitalului exprima eficienta ultimei unitati de capital tehnic
atras si utilizat intr-o activitate economica. El se determind ca un raport intre variatia absoluta a
productiei obtinute si variatia absoluta a capitalului tehnic utilizat, dupa relatia :

WKmarngQ/AK ,

unde : AP = variatia absolutd a volumului productiei
A K = variatia absoluta a capitalului tehnic utilizat

c) Coeficientul marginal al capitalului exprima necesarul de capital pentru obtinerea unei
unitati de produs si se calculeaza prin raportarea cresterii capitalului la cresterea productiei, intr-un
interval de timp dat.

k=AK/AQ

El este inversul productivitatii marginale a capitalului, arata efortul (materializat in unitati de capital
consumate suplimentar) cu care se obtine o unitate dintr-un bun sau serviciu in conditiile Tn care
ceilalti factori se mentin constanti.

N

-~ _ Aplicatii si intrebari recapitulative:

Care sunt principalii factori de productie?
*Capitalul fix al unei intreprinderi este de 120 mil. unitati monetare. Daca ponderea capitalului
circulant in totalul capitalului este de 25%, inseamna ca marimea capitalului circulant este?
Kt = Kf + Kv Kv =40 mil
* O intreprindere cu 500 salariati produce 20.000 de bucati dintr-un bun. Angajand inca 100 de salariati se
obtine o productie suplimentara de 10.000 de bucati pe luna. Care este indicele de crestere a productivitatii
medii a muncii?
To: Lo =500 salariati, Qo = 20.000 buc
T1: L1 =600 salariati, Q1 = 30.000 buc
WMLo = Qo/Lo= 40
WML1 = Q1/L1= 50
Iw =WMLo /WML1 x 100 = 125%
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Unitatea de invatare 3. COSTUL PRODUCTIEI

Cuvinte cheie: economie, economie politica, economie de schimb, microeconomie,
macroeconomie

Costul productiei reprezinta totalitatea cheltuielilor corespunzatoare consumului de factori de
productie efectuate in scopul obtinerii de bunuri si servicii.

Rezultat al capacitatii de combinare, substituire si adaptabilitate a factorilor de productie,
costul reflecta efortul facut de intreprinzator cu procurarea factorilor de productie, lansarea lor in
procesul productiv, distributia produsului finit sau a serviciului respectiv. in acelasi timp, el este
elementul concret pe care se fundamenteaza formarea pretului unui bun sau serviciu.

TIPOLOGIA COSTURILOR
Costuri explicite si implicite

Analiza efectuata de catre agentii economici pe baza informatiilor oferite de catre costul total
mediu sau marginal asupra eficientei activitatii lor este incompletd deoarece, in afara costurilor
explicite care se regasesc in calculele efectuate privind cheltuielile efectiv contractate, efectuate si
platite printr-o anumita suma de bani, ei trebuie sa ia in considerare si alte costuri, care nu isi
gasesc (pentru moment ) o acoperire monetara si ca atare nu se regasesc in registrele de evidenta
ale firmei.

Valoarea factorilor de productie detinuti si utilizati de catre agentii economici pentru care nu
au platit nimic (munca proprie, capitalul sau terenul proprietate personald) fara a-i inregistra in
costul explicit si fara a-i cuantifica intr-o expresie monetara poartd numele de costuri implicite.

In categoria costurilor implicite se includ: nivelul maxim al salariului pe care I-ar fi putut obtine
agentul economic daca ar fi lucrat intr-un alt loc de munca ( nu angajat la propria firma), venitul
cel mai ridicat pe care ar fi putut sa-l obtina ca urmare a investirii capitalului intr-o activitate
alternativa care i-ar fi adus un randament al capitalului mai ridicat, sau cea mai mare valoare a
rentei pe care ar fi putut sa o incaseze inchiriind terenul pe care isi desfasoara activitatea unui
alt intreprinzator.

Ansamblul costurilor implicite si a celor explicite formeaza costul economic, cost care se
deosebeste fundamental de costul contabil (sau de inregistrare ) format in exclusivitate din costuri
explicite.

Costul de oportunitate
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Teoria economica spune ca pe o piata care funcfioneaza corect, preful trebuie sa fie egal cu
costul de oportunitate.

In primé& faza trebuie sa descoperim si sa explicitam acest concept, deoarece acesta este un
element extrem de important in procesul de luare a deciziilor de alocare a resurselor — atat a celor
individuale, cat si al celor ale societatii.

Lipsey si ceilalti (1990, p. 4) trateaza problema costului de oportunitate in contextul
introductive, mai larg, al alegerilor pe care societatea trebuie sa le faca, explicand termenul in cheia
raritatii resurselor. Aceasta latura decizionala a costului de oportunitate o intalnim in majoritatea
lucrarilor de specialitate.

Dupa cum spuneam, existenta costului de oportunitate este determinata de raritatea
resurselor. Din aceasta cauza a utiliza o anumita resursa pentru producerea unui anumit bun sau
serviciu inseamna a nu-i oferi acesteia o utilizare alternativa pentru producerea altor bunuri sau
servicii .

Un individ sau agent economic va avea intotdeauna la dispozitie un numar de posibilitati de
utilizare a resurselor de care dispune determinat de tipul de produs pe care doreste sa-| produca, de
volumul productiei, de profitul pe care urmareste sa-l castige, etc. Ca atare se presupune ca orice
agent economic rational va utiliza resursele de care dispune in acea combinatie (regasita intr-un
anumit bun sau serviciu sau in diferite combinatii de bunuri si servicii) care poate sa-i aduca cel mai
mare castig.

In calculele de eficienta, el va utiliza pe de-o parte informatiile oferite de costurile explicite
(cele care se regasesc in evidentele firmei si care cuantifica sub forma monetara toate consumurile
de factori de productie) si va incerca sa stabileasca si costul posibilitatilor de productie la care a fost
obligat sa renunte ( datorita resurselor limitate pe care le are la dispozitie).El va judeca orice decizie
privind tipul sau volumul productiei prin ceea ce pierde neutilizand resursele intr-un alt mod.

Spre deosebire de costurile explicite, care ofera informatii pe baza carora agentii economici
pot lua decizii in fiecare moment al desfasurarii activitatii economice, costul de oportunitate reflecta
decizia intreprinzatorului in momentul inceperii activitatii respective (in momentul in care el a
renuntat la a utiliza resursele de care dispune in cadrul celorlalte posibilitati de productie)

In literatura de specialitate costul de oportunitate (numit uneori si costul alegerii ratate sau
costul sansei) este definit prin valoarea unui bun sau a unui serviciu la care s-a renuntat in
favoarea unui alt bun sau serviciu.

Pentru a putea identifca facil ce estecostul de oportunitate am ales sa utilizam exemplul dat
de Samuelson si Nordhaus (2001, p. 154) care ilustreaza costul de oportunitate printr-un exemplu
simplu interesant si pe care il prezentdm succint mai jos.

Studiul intr-o universitate insemna pentru un student (si in special pentru parintii acestuia) un
sir de cheltuieli anuale, precum:

- hrana,

- transport,

- intretinerea,

- eventualele taxe pentru repetarea examenelor,

- bani de buzunatr,

- bani pentru cumpararea de carti

- bilete la spectacole etc.

Toate aceste cheltuieli se pot ridica la 12.000 USD anual, in exemplul autorilor. Dar ele nu
reprezinta nici pe departe ceea ce il costa pe student (sau pe parintii lui) sederea intr-o universitate.
La toate cheltuielile de mai sus ( pentru acoperirea carora studentul a utilizat o suma de bani din
bugetul propriu sau al familiei ) se adauga suma pe care ar fi obtinut-o daca in loc sa aleaga studiile
universitare, tanarul nostru si-ar fi ales un loc de munca platit, in medie, in Statele Unite in 1990 cu
aproximativ 16.000 USD.

Deci, costul anual total al studiilor (calculat pe baza costului explicit si a celui de oportunitate
) se ridica la 12.000 + 16000 = 26.000 USD

Exemplul de mai sus privind modul de calcul al costului de oportunitate se poate aplica si in
cadrul activitatii unei firme.

Orice agent economic va urmari ca prin activitatea pe care o depune sa reuseasca sa obtina
un venit mai mare, sau, in cazul extrem, cel putin egal cu cel al urmatoarei a doua sanse (a celei la
care a trebuit sa renunte in favoarea modului in care a hotarat sa-si utilizeze resursele).
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Presupunadnd ca un agent economic a inregistrat un venit de 45.000 lei si ca pentru
obtinerea lui a efectuat cheltuieli materializate in cadrul costului explicit de 35.000 lei, inseamna ca
din activitatea depusa a inregistrat un profit de 10.000 lei. Acest lucru este partial adevarat,
deoarece trebuie avut in vedere ce venit ar fi obtinut daca ar fi utilizat resursele de care dispune intr-
un alt mod decéat a facut-o, si cu ce costuri explicite ar fi obtinut venitul respectiv. Daca venitul
aferent celei de-a doua sanse ar fi fost tot de 45.000 lei, iar costul explicit de numai 20.000 lei, el ar
trebui sa obtina prin utilizarea efectiva a resurselor un venit care sa-i acopere costurile explicite
aferente, si diferenta intre venitul pe care ar fi putut sa-l obtina si ceea ce ar fi trebuit sa cheltuiasca
in cazul utilizarii alternative.

In exemplul nostru, venitul obtinut de el ar fi trebuit s& fie : 35.000 lei pentru acoperirea
costurilor proprii activitatii depuse si 25.000 lei pentru acoperirea diferentei intre venituri si costuri in
cazul utilizarii alternative a resurselor, deci un total de 60. 000 lei . Obtinand un venit de numai
45.000 lei, el a inregistrat de fapt o pierdere de 15.000 lei ( 60.000-45.000).

Costul de oportunitate este si un element important in stabilirea pretului de echilibru pe o
piata cu concurenta perfecta. Pe o astfel de piata, cu un numar mare de ofertanti si de cumparatori,
costul de oportunitate reprezinta valoarea alternativei valabile data de pretul format prin jocul cererii
si al ofertei tuturor ofertantilor, respectiv cumparatorilor.

Costul incremental

In categoria costurilor economice implicite se poate include si costul incremental, definit prin
cresterea costului total ca urmare a aplicarii unor strategii manageriale noi, introducerea unor noi
linii de fabricatie, desfasurarea unei campanii publicitare pentru produsele care constituie obiectul
de activitate al firmei, etc, fara ca aceasta crestere de cost sa aiba ca efect cresterea productiei
obtinute.

in atentia oricarui agent economic se afla caile de reducere a costului productiei,in conditiile
mentinerii constante a calitatii si cantitati obtinute, cunoscutd fiind legatura de inversa
proportionalitate Tntre nivelul costului unui bun, serviciu, sau al intregului volum al productiei si
nivelul profitului unitar sau total.

Intre caile de scadere a costurilor ( unitare si totale) amintim:

- cresterea productivitati muncii in conditiile mentinerii constante a nivelului salariului
nominal;

- obtinerea factorilor de productie la preturi scazute;

- eliminarea pierderilor generate de aplicarea defectuoasa a unor tehnici de productie sau de
desfacere a bunurilor;

- utilizarea unor utilaje performante, in conformitate cu cerintele tehnicii moderne, care permit
obtinerea de randamente superioare cu costuri scazute,

- asigurarea unei corelatii optime intre nivelul de calificare a fortei de munca si elementele
capitalului tehnic utilizate de catre aceasta in cadrul procesului productiv;

- scaderea cheltuielilor de transport si distributie prin amplasarea, acolo unde acest lucru
este posibil, a unor puncte de productie in apropierea pietelor de desfacere;

Costul total, mediu si marginal

Costul productiei poate imbraca mai multe forme. Atunci cand se calculeaza pentru intregul
volum al productiei, el imbraca forma costului total. In aceasta situatie el reflecta cheltuielile
efectuate de catre un intreprinzator pentru intrega cantitate (volum al productiei) obtinuta dintr-un
bun sau serviciu, si se formeaza prin insumarea cheltuielilor efectuate cu consumul de capital fix-
reflectate in costul fix si a celor efectuate cu consumul de capital variabil- reflectate in costul variabil.

Pornind de la aceste elemente, costul total poate imbraca urmatoarele forme:

a/costul total fix: reprezinta acea componenta a costului total care nu se modifica odata cu
modificarea volumului productiei.El cuprinde toate cheltuielile aferente consumului de capital fix,
precum si alte cheltuieli fixe efectuate de catre o firma, indiferent de volumul productiei, sau de
faptul ca desfasoara sau nu o activitate in cadrul acesteia. El apare chiar daca firma nu produce
nimic. In aceasta categorie se includ, in mod concret, cheltuiclile legate de plata chiriilor, a
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dobanzilor bancare, a iluminatului general si a Tincalzitului unitatii , salariile directe platite
personalului de conducere si administratie, precum si amortizarea.

Prin amortizare se intelege o suma de bani, inclusa in costul productiei, si implicit in pretul
de vanzare al produsului sau serviciului obtinut in cadrul activitatii unei firme in scopul recuperarii
cheltuielilor efectuate cu achizitionarea mijloacelor fixe utilizate.

Amortizarea reflecta valoric procesul normal de uzura fizica sau morala, la care este supus
fiecare mijloc fix pe toata durata vietii lui. Prin lege, firmele sunt obligate ca in momentul
achizitionarii unui mijloc fix sa-si constituie un fond de inlocuire a acestuia, intr-o perioada de timp
determinata, stabilitd in mod uniform pentru toate mijloacele fixe apartinand unei anumite categorii.
In functie de durata normata de functionare a mijlocului fix respectiv se calculeaza norma de
amortizare si suma lunara care urmeaza a fi recuperata si inclusa pe costuri.

Existd mai multe metode de calcul a amortizarii, pornind de la valoarea de amortizat si de la
modul in care se urmareste recuperarea acesteia.

- valoarea de amortizat- adica suma de bani care trebuie recuperata prin includere in costul
productiei- si implicit in pretul de vanzare al produselor care fac obiectul acesteia- _poate fi cea
initiald - sau de achizitie - a mijlocului fix respectiv, sau cea de inlocuire calculatd in functie de
preturile pietei prin reevaluari succesive a valorii initiale Tn functie de o serie de factori endogeni sau
exogeni.

n functie de modul in care se urmareste recuperarea valorii de amortizat, se utilizeaza
urmatoarele metode:

- amortizare liniara- consta in repartizarea egala pe intervale de timp- de regula luna sau an-
a sumei de amortizat (data de valoarea de intrare a mijloacelor fixe) pe intreaga durata normata de
functionare a acestora.
Cota de amortizare astfel stabilita se aplica in mod uniform indiferent de volumul productiei obtinute.

- amortizare degresiva -calculata prin multiplicarea cotelor de amortizare liniara cu unul din
urmatorii coeficienti:

a) 1,5 daca durata normata de functionare a mijlocului fix este cuprinsa intre 2 si 5 ani;

b) 2,0 daca durata normata de utilizare a mijlocului fix este cuprinsa intre 5 si 10 ani;

¢) 2,5 daca durata normata de functionare a mijloclui fix este mai mare de 10 ani.

- amortizare progresiva- calculata prin aplicarea asupra valorii de inventar a unor cote in
progresie aritmetica sau geometrica, proportional cu evolutia uzurii fizice si morale. in acesta
situatie, suma de amortizat va fi mai scazuta la inceputul intervalului si mai ridicatd pe masura
acumularii unui grad mai ridicat de uzura fizica si morala.

- amortizare regresiva - calculata prin aplicarea unor cote regresive asupra valorii de
amortizat. La baza utilizarii acestei metode sta ideea conform careia pe masura trecerii timpului,
performantele mijlocului fix respectiv scad ca urmare a uzurii fizice si morale, si ca atare Si
valoarea pe care o transmite asupra bunului sau serviciului la a carui productie concura trebuie
sa fie mai mica.

- amortizare accelerata - calculata prin includerea in costuri, in primul an de functionare, a
unei cote de amortizare de pana la 50 procente din valoarea de intrare a mijlocului fix respectiv

b.costul total variabil -reprezinta acea componenta a costului total care se modifica in
functie de modificarea volumului productiei. In aceasta categorie intra cheltuielile efectuate cu
materiile prime si materialele, energia electrica si termica necesara desfasurarii procesului de
productie, transportul, distributia, salariile lucratorilor direct productivi, cheltuielile privind asigurarile
sociale, etc.

c. costul total se calculeaza pentru intregul volum al productiei, ca suma a costului total fix
cu costul total variabil, dupa formula :

CT=CTF+CTV
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El poate fi defalcat, in functie de momentul desfasurarii activitatii economice, in costuri de
fabricatie si costuri de distributie (sau de transport). Fiecare din cele doua categorii ale costului total
se poate la randul ei defalca in costuri fixe si respectiv costuri variabile.

Costul total se poate calcula si pornind de la cheltuiala efectuata cu fiecare factor de
productie in parte. in acest caz, valoarea costului total va fi datd de insumarea cheltuielilor
ocazionate de consumul factorului munca (S) - exprimate prin salarii, recompense, contributii privind
asigurarile sociale si formarea fondului de pensii - a celor ocazionate de consumul capitalului fix (K)
- exprimate prin amortizare- si a celor ocazionate de consumul capitalului circulant (Kc) - exprimate
prin valoarea materiilor prime, materialelor, energiei, combustibilului, etc. utilizate in cadul activitatii
respective.

In aceasta situatie, costul total se calculeaza dupa formula:

CT=S+K+Kc

unde : S = costurile salariale
K= costurile aferente consumului de capital fix- amortizarea
Kc= costurile materiale

Cunoasterea costului total, privit global sau pe fiecare din elementele componente este
importantd deoarece Ti ofera agentului economic posibilitatea de a-si putea face un prim set de
calcule de eficienta, pornind de la totalul, cantitativ si valoric, al resurselor de care dispune, de la
profitul pe care doreste sa-l obtina, de la tipul de activitate pe care doreste sa o desfasoare .

Aceste prime informatii ii sunt insa insuficiente, deoarece nu ii permit cunoasterea
cheltuielilor cu care poate obtine o unitate de produs si, implicit, compararea acestora cu pretul
mediu de vanzare al produsului respectiv pe piata careia i se adreseaza sau pe alte piete. De
aceea, el trebuie sa calculeze cu exactitate cat ii costa fiecare unitate produsa din bunul respectiv,
in conditiile oferite de resursele de care dispune, care este profitul (in forma relativa sau absoluta)
pe unitate de produs si care este nivelul la care poate fixa pretul minim, respectiv maxim de
desfacere al produsului respectiv.

Pentru a obtine aceste informatii, agentul economic va calcula costul pe unitate de produs
sau serviciu, sub doua forme: cea a_costului mediu, care reprezinta cheltuielile efectuate cu oricare
(sau cu fiecare) din unitatile produse din bunul sau serviciul respectiv si cea a_costului marginal ,
care reprezinta cheltuielile efectuate cu fiecare unitate produsa suplimentar din bunul sau serviciul
respectiv.

1. Costul mediu- colecteaza toate cheltuielile efectuate de catre un agent economic pentru
obtinerea unei unitati dintr-un bun sau serviciu. In functie de tipul de cheltuiala efectuata, costul
mediu se poate clasifica in :

a/ costul mediu fix calculat ca un raport intre costul fix total si volumul productiei. Costul mediu fix
depinde de volumul productiei cu care este invers proportional, descrescand pe masura cresterii
volumului productiei, si de marimea costului fix total, cu care este direct proportional.

CMFx = CMT,
Q

unde: CMF,= costul mediu fix pentru bunul X
CTFx= costul total fix pentru bunul X
Q= cantitatea produsa din bunul X

b/ cost mediu variabil calculat ca raport intre costul total variabil( cu care este direct proportional) si
volumul productiei ( cu care este tot direct proportional)

CMV,= CTV
Q
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unde:
CM V,= costul variabil mediu pentru produsul x
CTVx = costul total variabil pentru produsul x
Q= cantitatea produsa din bunul x

c/ costul mediu total calculat fie ca raport intre costul total aferent obtinerii unui bun sau serviciu si
cantitatea produsa din bunul respectiv, dupa formula :

CMsz gl
Qx
unde : CMTx= costul mediu total pentru bunul x
CTx= costul total (al intregii productii pentru bunul x)
Qx= cantitatea obtinuta din bunul x

Costul mediu total se poate obtine si prin insumarea costului mediu fix cu cel mediu variabil conform
formulei:

CMT = CMF + CMV, cu notatiile cunoscute

2. Costul marginal - reprezinta costul cresterii cu o unitate a volumului productiei ca urmare a
cresterii factorilor de productie utilizati si se calculeaza pentru fiecare unitate obtinuta in plus dintr-
un bun sau serviciu, raportand diferenta intre costul total al productiei pentru n, respectiv n-1 bucati
din bunul x la diferenta dintre n , respectiv n-1 bucati din acelasi bun:

C marg :A CT = CTn'CTn-l
AQ Qn-Qna

Unde: C marg= costul marginal
ACT= cresterea costului total
AQ = cresterea volumului productiei
CTn= costul total aferent cantitatii de "n" produse
CTna= costul total aferent cantitatii de "n-1" produse
Qn= cantitatea de " n" produse
Qn-1= cantitatea de " n-1" produse

Marimea costului marginal este influentatd de marimea costului total.
Pentru a exemplifica modul in care se comporta fiecare din elementele de cost descrise mai
sus vom considera urmatoarea situatie:

1. Costul fix total are, asa cum ii arata si numele, o evolutie liniara.Pe termen scurt el isi va pastra
aceasta tendinta, deoarece este putin probabil ca firma sa faca investitii de anvergura sau inlocuiri
de mijloace fixe care sa modifice evolutia acestuia.

Pe termen mediu, este posibil ca firma sa inlocuiasca o parte din utilaje cu altele mai
performante si de valori diferite (deci cu sume lunare de amortizat diferite), s& negocieze
imprumuturi cu dobanzi mai scazute sau mai ridicate) decat cele initiale, s& modifice numarul de
angajati indirect productivi sau nivelul salariilor acestora (salarii care intra in componenta costului
fix) sau sa aplice programe drastice de limitare a consumului de energie, apa sau gaz pentru nevoi
administrative, determinand o scadere a acestora ca element component al costului fix.

Pe termen lung, firma poate inlocui toate vechile tehnologii cu altele noi, poate schimba chiar
profilul productiei , poate sa-si construiasca noi sedii pentru productie si administratie etc. In aceasta
situatie ,pe termen lung, costul fix total poate inregistra modificari importante.

2. Costul variabil total va inregistra in general o tendinta crescatoare, proportional cu volumul
productiei. Pe termen scurt, cresterea costului variabil va fi direct proportionald cu volumul
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productiei, deoarece va utiliza acelasi tip de factori de productie, cumparati la acelasi pret si utilizati
in cadrul acelorasi tehnologii si linii de fabricatie.

Pe termen mediu si lung, odatad cu largirea volumului productiei, firma va atrage cantitati
suplimentare de factori de productie pe care ii va achizitiona la preturi diferite, va inregistra cheltuieli
suplimentare cu transportul lor si al produselor finite, va suplimenta numarul de muncitori direct
productivi, etc. Toate acestea vor determina ca evolutia costului variabil sa nu urmeze legatura de
directa proportionalitate intre acesta si volumul productiei.

3. Costul mediu fix va inregistra o evolutie descendenta, odata cu cresterea volumui productiei, fapt
explicat prin aceea ca o valoare fixa (cea a costului fix total) este repartizata pe un numar tot mai
mare de unitati de produs sau serviciu.

4. Costul mediu variabil poate nregistra initial o usoarad evolutie descendenta, dupa care se va
mentine in linii mari constant, iar dincolo de un anumit volum al productiei, va inregistra o crestere
ca urmare a influentei cresterii costului mediu total din motivele analizate anterior.

In urma calculelor de eficienta pe care le intreprinde, agentul economic va cauta sa
stabileasca o corelatie optima intre nivelul costului mediu si cel al costului marginal.

Urmarind evolutia costului mediu, se observa ca acesta are initial o usoara tendinta
descrescatoare, data de evolutia descrescatoare a costului mediu fix, dupa care evolutia lui este
una crescatoare, data de cresterea costului variabil total.

Costul marginal (care reflecta cheltuiala cu care se obtine fiecare unitate suplimentara dintr-
un bun), va avea la randul lui initial o evolutie usor descrescatoare, dupa care fiecare unitate
obtinuta Tn plus va costa mai mult decat unitatea anterioara.

Intreprinz&torul isi va dimensiona productia in asa fel incat sa obtind maximum de cantitate
la cel mai eficient cost. Punctul cel mai eficient de dimensionare a volumului productiei il constituie
nivelul productiei corespunzator punctului de intersectie dintre costul mediu si cel marginal, situat la
nivelul cel mai scazut al costului mediu total.

Pana in acel punct, fiecare unitate de produs obtinuta suplimentar va costa mai putin decat
oricare din unitatile produse anterior (costul marginal va fi mai mic decat costul mediu pentru fiecare
nivel al productiei), ca atare, toate unitatile de produs obtinute pana in punctul respectiv se vor
obtine cu o cheltuiala mai mica decét ultima unitate produsa.

Acest punct reprezinta si limita minima pana la care intreprinzatorul poate sa coboare pretul
de vanzare al produsului respectiv.

C marg=C MT = |. marg, unde

| marg = suma maxima ce se poate obtine ca urmare a vanzarii unei unitati suplimentare
dintr-un bun sau serviciu.

Daca pretul de vanzare, calculat in functie de incasarea marginala, se situeaza sub limita
data de punctul de echilibru dintre costul marginal, costul mediu total si incasarea marginala,
intreprinzatorul nu-si va putea recupera cheltuielile efectuate cu producerea bunului respectiv, va
inregistra pierderi si va fi nevoit sa-si restranga productia.

In aceasta situatie, el va putea sa coboare pretul de vanzare cel mult pana la nivelul costului
mediu fix, care ii va permite recuperarea costului total fix si mentinerea in stare de functionare a
utilajelor, cladirilor, etc. si va inregistra pierderi egale cu valoarea costului variabil pe produs,
respectiv a costului variabil total.

Pe termen scurt, firma fisi va putea permite sa piarda partea din cost aferenta costurilor
variabile, iar cu ajutorul mijloacelor fixe mentinute in functiune, s& caute noi solutii de redresare:
schimbarea profilului activitatii, a liniei de fabricatie, a numarului si componentei factorilor de
productie, etc.

In situatia in care firma nu a reusit sa se redreseze si inregistreaza pierderi pe unitate de produs
care echivaleaza cu costul mediu fix, ea se afa in situatia de faliment si ca atare trebuie sa-si
inceteze activitatea.
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Aplicatii recapitulative

Se dau urmatoarele date:

Productia Costul fix\ Costul var. Costul total C tot. mediu C marginal
Q (tone grau) Cf Cv CT CTM Cm
0 55 0
1 55 30
2 55 55
3 55 75
4 55 105
5 55 155
6 55 225
7 55 315
8 55 425
9 55 555
10 55 705

- identificati CT, CM si Cm, precum si dimensiunea optima a productiei

Productia Costul fix\ Costul var. Costul total C tot. mediu C marginal
Q (tone grau) Cf Cv CT CTM Cm
0 55 0 55 - -
1 55 30 85 85 30
2 55 55 110 55 25
3 55 75 130 43.33 20
4 55 105 160 40 30
5 55 155 210 42 50
6 55 225 280 46.66 70
7 55 315 370 52.85 90
8 55 425 480 60 110
9 55 555 610 67.77 130
10 55 705 760 76 150

Productia Costul fix\ Costul var. Costul total C tot. mediu C marginal

Q Cf Cv CT CT™M Cm
1 400 200
3 400 350
9 400 500
15 400 750

- identificati CT, CM si Cm, precum si dimensiunea optima a productiei

* In anul tO costul total al celor 2000 de bucati dintr-un bun oarecare se ridica la 5.000.000 unitati monetare. In
anul t1 volumul productiei sporeste la 3000 de bucati, iar costul total Ct creste la 8.400.000 unitati monetare.
Determinati Ctmed in anii to si t1 si, C marginal; Cu cat a crescut productia? — indicele productiei ; Cu cat a
crescut Costul Total CT pentru a obtine sporul productiei respective? — indicele costului total.

CTMo = CTo/Q0 = 2500

CTM1 = CT1/Q1 = 2800

Cmarg = CT1-CT0/Q1-Q0 = 3400

Ip = Q1/Q0 x 100 = 150% - prod a crescut cu 50% Ip — indicele productiei

ICT =CT1/CTO x 100 = 168% - a crescut cantitatea totala cu 68% ICT — indicele costului total
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Unitatea de invatare 4. CEREREA $| OFERTA

Cuvinte cheie: cerere, oferta, elasticitate, piete, pret, factori de influenta

Cererea

De a lungul timpului au fost dispute aprinse intre economisti in legatura cu importanta cererii
si ofertei in economie.

in anul 1890 Alfred Marshall in Principals of Economics aratd importanta cererii prin
urmatorul exemplu: Un cumparator se poate decide pe loc ce va alege sa achizitioneze-berea sau
vinul- in timp ce unui producator ii sunt necesari cativa ani sa treaca de la productia de bere la cea
de vin.

Rolul cererii a fost prezentat cu precaderea din sec XIX pana in anii ’70. Dintre autorii care
au contribuit la prezentarea, studiul cerereii se distinge lordul Keynes care a introdus si dezvoltat
concepte cum ar fi: indicele general de consum, cererea agregata, multiplicatorul investitiilor.
Keynes a demonstrat ca in cazul unei crize de supraproductie nu e necesar sa reducem oferta ci
dimpotriva sa stimulam cererea.

Cererea poate fi studiata fie la nivelul cantitatilor dintr-un anumit bun sau serviciu economic
pe care un individ vrea sa o cumpere-cererea individuala fie ca suma a cantitatilor dintr-un anumit
bun sau serviciu economic pe care toti cumparatorii 0 sa o achizitioneze-cererea agregat.

Conceptia moderna privind economia de piata se refera la capacitatea acesteia de a oferi
bunuri si servicii conform dorintelor oamenilor cu o utilizare cat mai eficienta a resurselor limitate.
Acest lucru are loc pe piata prin intalnirea cererii si a ofertei, proces cunoscut in teoria economica
ca teorie a cererii si a ofertei, teorie care “evidentiaza preferintele consumatorilor, determina nivelul
cererii pentru diverse marfuri, precum si faptul ca costurile cu care opereaza firmele stau la baza

ofertei de marfuri’”.

In acceptiunea economicé, cererea cunoaste mai multe interpretari. La nivel individual (agent
economic), cererea reprezinta cantitatea dintr-un bun sau serviciu ce se poate cumpara la un
moment dat la un anumit pret. Cererea agregata reprezinta totalitatea cantitatilor cerute dintr-o
anumita categorie de bunuri si poate fi calculatd prin insumarea tuturor cererilor individuale pentru
bunul respectiv.

Cererea reprezinta cantitatea de bunuri Si servicii pe care cetatenii doresc sa o cumpere la
un anumit pret la un moment dat pe piata. Legea cererii stabileste faptul ca exista o relatie inversa

7 Samuelson Paul, Nordhaus William — ,Economie Politici”, Ed. Teora, Bucuresti, 2001,pag.63
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intre pret si cantitatea cerutd. Astfel, dacd pretul unui bun creste, cantitatea cerutd va scidea.8
Oferta reprezinta cantitatea dintr-un bun sau serviciu ce poate fi oferitéd pe piata de catre producator
la un anumit pret. La fel ca si cererea agregata la randul ei, oferta agregatad reprezinta toata
cantitatea oferita dintr-o anumita categorie de bunuri si poate fi calculata prin insumarea ofertelor
fiecarui producator a bunului respectiv.

Conform teoriei economice, pentru ca o economie sa functioneze la cei mai ridicati parametrii ai
eficientei, pretul unui bun pe piata trebuie sa se formeze in functie de cererea si oferta existente
pentru acel bun.

Legea ofertei stabileste faptul ca intre pret si cantitatea oferita exista o relatie directa. Astfel,
daca pretul bunului creste, creste si cantitatea oferita, iar daca pretul scade, cantitatea oferita scade
si ea.9

intr-o economie de piata, pretul este cel care influenteaza cantitatea de mérfuri cumpérata.
Cu cét pretul este mai mare, cu atat cantitatea cumparata scade si cu cat pretul este mai mic cu atat
cantitatea cumparata este mai mare.
intre pretul de piatad al unui bun si cantitatea ceruta din acel bun exista o relatie bine definita n

ipoteza in care celelalte conditii raman neschimbatel0. Aceasts relatie poarta denumirea de curba a
cererii. Conform acestei relatii, atunci cand cunoastem pretul unui bun pe piata putem determina si
numarul de cumparatori ai acelui bun.

De asemenea, conform curbei cererii, intre cantitatea cumparata si pret exista o relatie
invers proportionald. Acest lucru se poate observa si din figura nr 1 care arata ca daca pretul creste,
cumparatorii tind sa achizitioneze o cantitate mai mica din marfa respectiva (cererea scade), iar
daca pretul scade in timp ce ceilalti factori raman neschimbati, cantitatea ceruta creste (cererea
creste). Curba cererii este deci o panta descrescatoare.

“P rejul)
Pa
Pa
Ps
P
————— o Q(cantitatea)
0 QQQ:Q Q,

Fig. 4.1. Curba cererii pentru bunurile obisnuite

Totusi trebuie sa tinem cont de faptul ca intr-o economie cererea nu poate fi influentata
numai de pret, ci si de o serie de mai multi factori. Un al doilea factor important care influenteaza
cererea consta in veniturile consumatorilor; astfel cu cat veniturile cresc cu atat cererea creste chiar
daca si preturile cresc. De asemenea si dimensiunea pietei pentru un anumit bun sau produs
influenteaza cererea, si anume cu cat dimensiunea unei piete este mai mare, cu atat cererea pentru
un anumit tip de bunuri creste, chiar daca preturile nu scad, ci dimpotriva. Existenta bunurilor
substituibile are o influenta deosebitd asupra cererii unui bun. Cu cat un bun are mai mulli
substituenti, cu atat cererea pentru acest bun va depinde din ce in ce mai putin de pret si din ce in
ce mai mult de preturile substituentilor lui. Cererea pentru un produs tinde sa scada daca pretul unui
substituent este mai mic. Cererea poate fi influentatd si de alti factori cum ar fi gusturile si
preferintele consumatorilor, factori speciali precum inundatii, ninsori, incendii etc.

8 O’Connor, David.- “The Basis of Economics”, Ed. Greenwood Press, Westport, Connecticut, London, 2004,
pg. 137

9 idem, pg. 139

10 samuelson Paul, Nordhaus William — ,Economie Politicd”, Ed. Teora, Bucuresti, 2001,pag.64
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Cel mai important factor care influenteaza cererea si oferta este insa pretul. Termenul folosit
pentru a explica modificarile cantitatii cerute si a cantitatii oferite in functie de schimbarea pretului,
este cunoscut sub denumirea de elasticitate.

Elasticitatea cererii in functie de pret reprezinta raportul dintre variatia procentuala a cererii unui

produs si variatia procentuald a pretului acelui produsll. Astfel, acest raport ne arata in principal
cat de sensibila este cererea pentru un anumit produs la schimbarea pretului. Astfel putem face o
clasificare a bunurilor in functie de coeficientul de elasticitate a cererii in functie de pret in
urmatoarele categorii: bunuri cu cerere elastica, bunuri cu cerere inelastica si bunuri cu cerere
unitara.

Coeficientul de elasticitate se calculeaza ca raport dintre variatia procentuala a cantitatii
cerute si variatia procentuala a pretului.

Eqp= AX/ AP, = AX /APy
XIP, X P,

Unde:

X = bunul pentru care se calculeaza coeficientul de elasticitate a
cererii in functie de pret

Px = pretul bunului respectiv

A X = modificarea cantitatii cerute din bunul X

APx = modificarea pretului bunului X

Cand acest raport are valori mai mari decat 1, atunci avem de-a face cu cererea elastica.
Acest lucru semnifica faptul ca la schimbarea pretului cu o unitate monetara, cantitatea ceruta se
schimba cu mai mult de o unitatea monetara.

Cererea pentru acele bunuri care au inlocuitori, tinde sa fie mai elastica decat cea pentru bunurile
fara inlocuitori. Elasticitatea tinde sa fie mai mare pentru bunurile de lux pentru care exista produse
inlocuitoare si atunci cand consumatorii au mai mult timp la dispozitie pentru a-si putea modifica
propriul comportament.

Cand coeficientul de elasticitate a cererii in functie de pret are valori mai mici decat 1, spunem ca
avem bunuri cu cerere inelastica. Acest lucru inseamna ca la o modificare cu o unitate a pretului
unui bun, cantitatea ceruta pentru acel bun se modificad cu mai putin de o unitate.

Este cazul unor bunuri de stricta necesitate cum ar fi produsele de imbracaminte, alimentele,
combustibili care sunt necesare traiului zilnic si nu se poate renunta la ele chiar daca pretul lor
creste. De asemenea, aceste bunuri in general au si putini substituenti, lucru ce determina o si mai
mare inelasticitate a cererii lor.

In sfarsit exista si cazuri in care coeficientul de elasticitate a cererii in functie de pret este egal cu 1.
In acest caz bunurile sunt bunuri cu elasticitate unitara. Acest lucru semnifica faptul ca o modificare
cu o unitate a pretului unui bun va determina modificarea cantitatii cerute pentru acel bun tot cu o
unitate.

Din punct de vedere al marimii cererea este influentata de urmatorii factori:

Tipul si dimensiunea pietei

Existenta bunurilor substituibile/marimea cererii pentru bunurile substituibile
Cererea pentru bunuri complementare (ex. painea si untul, CD/payer si CD uri)
Nivelul cerereii bunurilor determinate (ex. faina si painea)

Marimea venitului, cu cat venitul creste cu atat marimea cererii creste.

arDOE

Trebuie facutd insa o distinctie clara intre modificarea cantitatii cerute in functie de pret si
modificarea cererii pentru un anumit bun. Pentru a evidentia aceasta diferenta, luam spre exemplu,
cazul cererii de camere foto digitale. Daca veniturile cresc, consumatorii doresc sa cumpere mai
multe camere foto chiar daca pretul acestora raméane neschimbat. Astfel, cresterea veniturilor

11 samuelson Paul, Nordhaus William — ,Economie Politica”, Ed. Teora, Bucuresti, 2001,pag.83
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determina cresterea cererii pentru acest produs, reprezentat grafic acest lucru duce la deplasarea
curbei cererii spre dreapta.

De asemenea, daca pretul camerelor foto digitale scade, consumatorii cumpara mai multe
camere foto. Aceastd crestere a cantitatii achizitionate a camerelor foto digitale este rezultatul
scaderii pretului si nu a modificarii cererii. Reprezentata grafic, aceastd modificare semnifica o
deplasare a cantitatii cerute de-a lungul curbei cererii si nu o deplasare a curbei cererii.

De fapt, ceea ce urmaresc producatorii sa realizeze prin strategiile de marketing si nu numai,

este modificarea curbei cererii, a preferintelor consumatorilor si nu o modificare a cantitatii cerute
atunci cand are loc o scadere a pretului.
Un alt factor important care influenteaza cererea este venitul. In termeni economici venitul este
calculat ca fiind obtinut prin inmultirea pretului cu cantitatea. in acest caz, coeficientul de elasticitate
a cererii in functie de venit se calculeaza ca fiind raportul dintre inclinatia marginala spre consumul
unui bun si inclinatia medie spre consumul acelui bun data de raportul dintre cantitatea ceruta si
venit).

E.i = AX/Al
X/
E.i- coeficientul de elastcitate a cererii in functie de venit
X = bunul pentru care se calculeaza coefcientul de elastcicitate
| = venitul disponibil pentru procurarea bunului X
A X = modificarea cererii pentru bunul X
A | = modificarea venitului.

Inclinatia marginala spre consum a bunului X masoard schimbarea intervenita in raportul
dintre modificarea cererii si modificarea venitului generata de modificarea venitului cu o unitate in
timp ce inclinatia medie spre consumul bunului X masoara raportul dintre cantitatea ceruta din bunul
respectiv la oricare nivel al venitului raportata la nivelul respectiv al venitului, sau la un nivel dat al

pretului ca si raport dintre acesta si totalul venituluil2.

Venit
V3 /"
V2 /
\Val v
V1
Q1Q2 Q3 02 01
(@) )

Fig. nr. 4.2 ab Curba lui Engel pentru bunuri de lux (fig. a) si bunuri inferioare (fig.b)

12 saul Estrin, David Leidler- ,Introduction to Microeconomics” 4™ edition, Harvester Wheatsheaf, Cambridge
University Press, 1995, pag.21
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Modificarea cererii in functie de venit poate fi explicata cu ajutorul unui exemplu:cererea
pentru calatoriile de afaceri efectuate cu avionul este inelastica, astfel ca cresterea biletelor de
calatorie pentru afaceri tinde sa aduca o sporire a veniturilor; in schimb cererea pentru calatoriile de
placere cu avionul tinde sa fie mai elastica deoarece oamenii au mai multe optiuni privind destinatia
si momentul efectuarii calatoriei, iar o crestere a pretului biletelor de avion duce la scaderea
veniturilor. Din acest exemplu putem afirma urmatoarele: daca cererea este inelastica, scaderea
pretului determina reducerea venitului total; daca cererea este inelastica scaderea pretului duce la
cresterea venitului total; daca cererea are elasticitate unitara, scaderea pretului nu influenteaza
marimea venitului total.

Modificarea cererii in functie de pret a fost prezentata in general pentru bunurile obisnuite.
Exista insa pe piatd mai multe categorii de bunuri a caror cerere nu se comporta la fel ca si cea a
bunurilor obisnuite. Este si cazul bunurilor Griffin (bunuri inferioare) - bunuri de calitate inferioara in
cazul carora o scadere a pretului nu duce la cresterea cererii, ci de multe ori chiar dimpotriva,
cererea pentru acest tip de bunuri scade pe masura cresterii veniturilor. In cazul bunurilor de lux
situatia este inversa chiar daca pretul acestora creste cererea pentru bunuri de lux creste si ea pe
masura ce venitul creste.

Oferta

Oferta poate fi definita ca fiind cantitatea dintr-un bun oferita pe piata la un anumit pret si la
un anumit moment. Oferta se refera mai exact la legatura existenta intre pretul oferit pe piata pentru
un anumit bun si cantitatea de bunuri pe care firmele se hotarasc sa o produca si sa o ofere pe
piata. Curba ofertei reprezinta relatia existenta intre pretul pietei si cantitatea din marfa respectiva
pe care producatorii doresc sa o realizeze si sa o vanda, in conditiile in care ceilalti factori raman

neschimbati.13

Pana in sec al XX- lea rolul primordial in economie il avea oferta. Fiziocratii spuneau ca rolul
esential in economie il reprezenta cultivarea pamantului iar avutia/bogatia se manifesta prin gradul
de exploatare a pamantului.

Adam Smith si alti clasici dau un rol important crearii avutiei, fortei de munca, in opinia
acestora prin diviziunea si specializarea muncii crestea productivitatea muncii. De fapt, marimea
ofertei Tn opinia economistilor, pana la curentul neoclasic, era ca marimea ofertei este determinata
de contributia factorilor de productie (munca, natura, capitalul) iar valoarea bunului era data de pret.

Jean Baptiste Say preciza ca producatorul este cel care decide in dimensionarea ofertei si a
bunului pe care doreste sa-| produca.

Din punct de vedere grafic oferta are o tendinta crescatoare in raport cu cresterea pretului si
o tendinta descrescatoare in raport cu scaderea acestuia.

Marimea ofertei de pe piata depinde si ea de o serie de factori, atat de natura subiectiva cat
si de natura obiectiva. Trebuie tinut cont de faptul ca cei care ofera bunuri pe piata au ca principal
scop obtinerea de profit din aceasta activitate. Astfel, producatorii vor oferi pe piata acele bunuri, in
asemenea cantitati si la anumite preturi care sa le asigure acest deziderat. Un factor important care
influenteaza in mare masura decizia producatorului in privinta cantitatii oferite dintr-un bun 1l
reprezinta costul de productie. Atunci cand costul este mai mic decét pretul de productie, furnizarea
unei cantitati mai mari din acel produs va duce la o crestere a profitului; in schimb in situatia in care
costurile sunt mai mari decat pretul oferit pe piata, furnizorul este tentat sa nu mai produca acea
marfa, ci sa se orienteze spre alte produse.

La réndul lui insd, costul de productie depinde in mare masura de pretul factorilor de
productie. Cand pretul factorilor de productie (munca, natura, capitalul) este mare, acest lucru
determina cresterea costurilor. De exemplu, o crestere brusca a preturilor la energia electrica va
duce la cresterea costurilor de productie si la reducerea ofertei. De asemenea, progresul tehnologic
pe de alta parte poate duce la scaderea costurilor de productie si implicit la cresterea ofertei. Acest
progres tehnologic presupune noi tehnologii, noi procese prin care se reduce cantitatea de resurse
folosite pentru producerea aceleiasi cantitati de bunuri. Astfel datorita progresului tehnologic timpul
necesar producerii unui automobil s-a redus fata de acum 5 ani, ceea ce permite producatorului sa
fabrice mai multe automobile la acelasi pret.

13 samuelson Paul, Nordhaus William — ,Economie Politica”, Ed. Teora, Bucuresti, 2001,pag.68
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Oferta este influentata si de pretul bunurilor substituibile; astfel cand producatorii observa ca
pretul unui produs substituibil creste, atunci vor creste oferta pentru alt bun substituibil. De exemplu,
daca intr-o fabrica de aparatura electrocasnica se produc mai multe modele de televizoare, daca
cererea pentru un anumit tip de televizoare va creste, va creste si productia acestor tipuri de
televizoare lucru ce implica folosirea mai multor resurse pentru producerea acestora decéat pentru
producerea celorlalte modele. Astfel producatorii se afla pusi in situatia de a reduce oferta pentru
celelalte modele de televizoare a caror cerere nu a crescut.

Pe langa toti acesti factori, si statul are o influenta decisiva asupra ofertei de pe piata. Pe
langa faptul ca statul poate detine in anumite sectoare monopolul pentru anumite bunuri si servicii,
acesta intervine si pe piata privata prin diferite reglementari (privind salariul minim pe economie,
protectia mediului etc.) care duc la cresterea pretului factorilor de productie si implicit la scaderea
ofertei.

Este important sa& amintim faptul ca, economia ofertei s-a dezvoltat diferit in functie de
diferitele etape pe care le-a parcurs economia. In acceptiunea fiziocratilor, elementul esential al
ofertei 1l constituia pamantul, respectiv modul in care se poate obtine avutie prin exploatarea lui.
Pentru Adam Smith, a carui activitate in domeniul studiului economiei a surprins etapa de tranzitie
de la revolutia agrara la cea industriala studiul ofertei a insemnat studiul modului in care forta de
munca produce avutie.

Mentionam faptul ca J.B. Say a exprimat, prin intermediul legii debuseelor acelasi punct de
vedere : ca elementul determinant al activitatii economice este oferta si ca orice produs aparut pe
piata si va crea propria cerere, generand in acelasi timp surplus de cerere si pentru produsele care
intra in componenta lui.

La fel ca si in cazul cererii, si oferta se modifica in timp, in functie de modificarea pretului. Acest
lucru poate fiilustrat grafic prin curba ofertei .

Pret Oferta cu elasticitate unitara
Oferta perfect inelastica
50 Lei

40 Lei
30 Lei Oferta perfect elastica

20 Lei
10 Lei

e

T 2 3 7 5 6 Carntitate
Fig. 4.3. Elasticitatea ofertei

Elasticitatea ofertei in functie de pret exprima/reprezintd sensibilitatea cantitatii oferite dintr-un
produs la modificarea pretului pietei.

La fel ca si in cazul cererii, elasticitatea ofertei in functie de pret reprezinta raportul dintre
variatia procentuald a cantitatii oferite si variatia procentuald a pretului. Si in cazul ofertei avem
bunuri cu elasticitate elastica, inelastica si unitara, in functie de coeficientul de elasticitate al ofertei
in functie de pret. Calculul coeficientului de elasticitate al ofertei in functie de pretul pietei se
exprima ca fiind raportul dintre variatia procentuald a cantitatii cerute si variatia procentuala a
pretului.

Nivelul elasticitatii ofertei in functie de pret se exprima cu ajutorul coeficientului de elasticitate,
calculat dupa formula:
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Eop=AQ/Q:AP/P
unde
Eop = Coeficientul de elasticitate al unui bun in functie de pret
Q = cantitatea oferita pe piata din bunul respectiv
A Q = modificarea procentuala a cantitatii oferite
P = pretul unitar al marfii
A P = modificarea procentuala a pretului unitar

Astfel, daca coeficientul de elasticitate al ofertei in functie de pret are valoarea 1, atunci
oferta are elasticitate unitara, adica la cresterea (sau scaderea) cu o unitate a pretului unui produs,
cantitatea oferita din acel produs va creste (sau va scadea) tot cu o unitate.

Oferta este inelastica daca variatia procentuala a cantitatii oferite este mai mare decat
variatia procentuala a pretului, iar oferta este elastica daca variatia procentuala a cantitatii oferite
este mai mica decat variatia procentuala a pretului.

In functie de elasticitatea ofertei in functie de pret putem avea mai multe variante ale curbei
cererii. Astfel, existda bunuri cu oferta perfect inelastica, pentru care modificarea pretului nu
determina modificarea cantitatii oferite. Pentru astfel de bunuri, coeficientul de elasticitate va avea
valoarea 0, iar curba ofertei va fi o dreapta verticala. De asemenea, exista si bunuri cu elasticitate
perfect elastica, la care prin modificarea cu o marime foarte mica a pretului duce la o modificare
foarte mare a cantitétii oferite. in acest caz curba ofertei este o dreapta orizontala.

Si in cazul ofertei este valabila diferentierea intre deplasarea curbei ofertei si deplasarea
cantitatii oferite. Cand oferta de miere de albine sporeste ca urmare a cresterii pretului, avem de-a
face cu o deplasare a cantitatii cerute de lungul curbei ofertei; cand insa oferta de miere de albine
sporeste ca urmare a scaderii costurilor de productie avem de-a face cu o deplasare a curbei
ofertei. Luam ca exemplu industria automobilelor: pe masura ce costurile de productie scad si creste
amenintarea produselor de import, oferta de automobile autohtone creste. Acest lucru duce la
deplasarea curbei ofertei spre dreapta. Daca guvernul impune unele restrictii privind importul de
autoturisme in vederea protejarii producatorilor autohtoni, oferta de automobile autohtone creste ca
urmare a cresterii pretului autoturismelor autohtone, ceea ce duce la deplasarea cantitatii oferite de-
a lungul curbei ofertei.

Gradul de elasticitate al ofertei este influentat de mai multi factori, printre care unul dintre cei
mai importanti il reprezintd usurinta cu care poate fi crescuta productia dintr-o anumita ramura de
activitate. Daca factorii de productie pot fi obtinuti cu usurinta pentru a creste productia si la preturi
acceptabile, atunci oferta poate fi marita, printr-o usoara crestere a pretului bunurilor produse. Daca
insa factorii de productie necesari se gasesc cu dificultate, iar procesul de productie este strict
limitat atunci, chiar si o crestere foarte mare a produselor oferite pentru a putea procura acei factori
necesari cresterii productlel nu va determina decét o crestere nesemnificativa a cantitatii oferite. in
acest caz oferta este inelastica.

Din punct de vedere al factorilor care influenteazd marimea ofertei avem:

I. Factori din perspectiva producatorilor:

a. Pretul factorilor de productie

b. Pretul bunului oferit pe piata in raport cu alte piete

c. Tipul si forma de concurenta care se manifesta pe piata
d. Rata profitului pe economie

e. Marimea profitului total si a celui unitar

f. Rata dobanzii privita ca un dublu cost

g. Climatul social si politic existent

Il. Din persepectiva consumatorului:
a. Pretul produsului oferit
b. Marimea venitului nominal
c. Existenta unui raport favorabil intre pret, utilitate si calitate
d. Oferta de bunuri complementare si substituibile
[ll. Din ambele perspective (consumator si producator)
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a. Modificarea numarului de consumatori si producatori si a preferintelor acestora
b. Concurenta intre producatori
c. Concurenta intre consumatori

Ca si in cazul cererii, oferta la randul ei poate fi individual atunci cand se refera la cantitatea de
bunuri si servicii produsa de un agent economic si agregata cand are in vedere totalitatea cantitatii
dintr-un bun sau serviciu ce se produce la un moment dat intr-o anumitd ramura, sector de
activitate, economie nationald sau mondiala.

Oferta reprezinta cantitatea de bunuri si servicii pe care un agent economic o produce si dispune
spre comercializare la un moment dat intr-un anumit loc sau piata si la un anumit pret.

/ Aplicatii si intrebari recapitulative

Un ,bun inferior” prin definitie este unul:

Pe care consumatorii nu-l vor cumpdra, cu exceptia cazului in care pretul acestuia este redus
A carui cantitate achizitionata va scadea daca pretul séu scade

A carui utilitate marginala este egala cu zero, sau negativa

A carui cantitate cumparata va scadea daca veniturile consumatorilor scad

Niciuna dintre variantele de mai sus

Curba cererii unui consumator pentru orice bun de consum este probabil sa se mute catre dreapta (ori in sus):

PoooTp

Odata cu cresterea preturilor substituentilor sai, sau o scadere a preturilor bunurilor complementare
Odata cu cresterea preturilor substituentilor cat si a bunurilor complementare

Odata cu scaderea preturilor substituentilor sai, sau o crestere a preturilor bunurilor complementare
Odata cu scaderea preturilor substituentilor cat si a bunurilor complementare

Niciuna din variantele de mai sus

.Efectul de venit”, utilizat in explicarea curbei descrescatoare a cererii, inseamna:

a.
b.

C.

Daca veniturile persoanelor scad, in mod normal vor cumpara o cantitate mai mica din orice bun

Orice scadere a pretului unui bun de consum important are un efect similar cu al unei mici cresteri a
veniturilor consumatorilor, ceea ce-i va face sa cumpere o cantitate mai mare din acel bun

Cantitatea de bunuri ,inferioare” achizitionate ar putea scadea pe masura ce veniturile persoanelor
cresc

Pe masura ce veniturile persoanelor cresc, acestea economisesc proportional o parte mai mare din
veniturile lor, astfel ca ar consuma o parte proportional mai mica din venituri

Daca preturile bunurilor scad ar fi ca si cum preturile tuturor celorlalte bunuri au crescut in termeni
relativi, astfel ca o cantitate mai mica din acele bunuri va fi cumparata.

Coeficientul elasticitatii cererii in functie de pret reprezinta

PoooTp

Suma scaderii pretului impartita la nivelul cresterii cererii

Raportul intre modificarea procentuala a venitului si scaderea procentuala a pretului

Raportul intre modificarea procentuala a venitului si cresterea procentuala a pretului

Raportul intre modificarea procentuala a cantitatii cerute si modificarea procentuala a pretului
Niciuna dintre variantele de mai sus

Daca o reducere de 20 % a pretului unui bun cauzeaza o crestere cu 10% a sumei pe care populatia ar fi
dispusa sa o cheltuiasca in scopul achizitiei bunului, cererea pentru acel bun este:

PoooTp

Elastica

Cu elasticitate unitara

Inelastica

Perfect inelastica

Informatiile de mai sus sunt insuficiente pentru a determina elasticitatea cererii in functie de pret a
bunului respectiv
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Unitatea de invitare 5. ALEGEREA S| TEORIA UTILITATII MARGINALE

¢ w

Cuvinte cheie: utilitate, utilitate totala, utilitate marginala, legea descresterii utilitatii marginale,
surplusul consumatorului, surplusul producatorului, surplusul total, alegerea consumatorului rational, curbe de
indiferentda, alocari eficiente

Utilitate

Teoriile utilitatii sunt componentele principale ale teoriilor consumatorului, care si propune sa
explice modul in care individul repartizeaza resursele proprii intre diferite bunuri si servicii
disponibile, astfel incat sa-si maximizeze satisfactia produsa prin consumul lor (Ignat et. al., 1998,
p.68).

Se spune despre utilitate ca aceasta este o notiune subiectiva. Ea difera in timp si spatiu
pentru acelasi bun sau serviciu, in cazul aceluiasi individ, si de la un individ la altul. O pereche de
schiuri are pentru un individ o alta utilitate iarna decéat vara. Ea are o utilitate diferita , pentru acelasi
individ, in functie de locul in care acesta se afla (in casa la gura sobei sau afara in ger). De
asemenea, ea are o utilitate diferitd pentru individul situat la Polul Nord in comparatie cu cel din
Sahara.

Teoria utilitarista si are originea in Europa sféarsitului secolului al 18-lea si ihceputul celui de-
al 19-lea, cand filosoful britanic Jeremy Bentham a introdus notiunea de utilitate in stiintele sociale,
propunand ca societatea sa fie organizata " pe baza principiului utilitatii, definit ca " proprietatea
oricarui obiect de a produce placere, bunastare sau bucurie, si de a preintampina durerea, raul sau
nefericirea” (Bentham, 1979).

Ulterior economistii neoclasici au extins conceptul de utilitate, asa cum a fost el definit de
Bentham, la sfera economicului, mai precis la explicarea comportamentului consumatorului -
Galliani, francezii E.B. de Condillac, J.B. Say, germanii J.H. von Thunen si H.H. Gossen au asezat
la baza explicarii valorii bunurilor si a formarii preturilor notiunea de utilitate a produselor, iar William
Stanley Jevons (1835-1882) a identificat comportamentul consumatorului rational ca fiind acela de
maximizare a satisfactiei obtinute de pe urma consumului unui bun sau serviciu in conditiile in care
optiunea lui are la baza utilitatea marginala a bunului sau serviciului respectiv. Discipolii sai au
incercat sa cuantifice printr-o marime cardinala utilitatea dar s-au lovit de dificultatile ridicate de
insasi definirea conceptului. Astfel, cumparatorul alege o combinatie posibila de bunuri sau servicii
pe care o considera prioritara altei combinatii posibile de bunuri sau servicii, cu alte cuvinte el isi
ierarhizeaza trebuintele, nu le cuantifica.

Putem spune ca utilitatea se poate determina fie la nivelul fiecarei unitati consumate dintr-un
bun omogen sau serviciu si atunci se numeste utilitate marginala, fie pentru totalitatea unitatilor
omogene ce formeaza un bun sau serviciu sau in care se poate descompune un bun sau serviciu,
formand utilitatea totala.
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Utilitatea marginald si utilitatea totald exprima in esentd, la scara diferita, gradul de
satisfacere a trebuintelor individului. Utilitatea totala este data de suma utilitatilor marginale.Ea este
cu atat mai mare cu céat cantitatea din bunul sau serviciul respectiv este mai mare si ca atare si
numarul trebuintelor care pot fi satisfacute este mai mare, in timp ce utilitatea marginala este
descrescatoare, utilitatea marginala a ultimelor unitati fiind cu atat mai mica cu cat cantitatea din
bunul respectiv este mai mare si nevoia care urmeaza a fi satisfacta mai putin stringenta.

Reprezentarea grafica a utilitafii
utilitate

Q1 Q2 Q3(Q4 Q5 cantitate consumata
Tipologie

Utilitate marginald si utilitate totala

Utilitatea marginala (propusa in secolul al XVllI-lea de catre austriacul F. von Wieser), sau utilitatea
ultimei unitati consumate dintr-un bun sau serviciu omogen, este o marime dependenta de elemente
subiective (dintre care amintim aprecierea fiecarui individ consumator privind ierarhizarea
importantei sau intensitatea diferitelor trebuinte), dar si de elemente obiective cum ar fi cantitatea in
care se gaseste bunul sau serviciul respectiv, sau, cu alte cuvinte, raritatea sau abundenta bunului
respectiv.Astfel cu cat un bun sau serviciu se gaseste intr-o cantitate mai mare, cu atat numarul
trebuintelor ce pot fi satisfacute este mai mare, dar si gradul de utilitate al fiecareia din unitatile
consumate suplimentar este mai mica. Cu alte cuvinte, cu cat un bun se gaseste intr-o cantitate mai
mare, cu atat el va putea sa satisfaca nevoi din ce in ce mai putin importante, cu atat utilitatea lui
marginala va descreste.

Ajungem astfel la Legea descresterii utilitafii marginale (prima lege a lui Gossen) -
postuleza descresterea intensitatii unei nevoi pe masura satisfacerii ei, avand drept urmare tendinta
de scadere a utilitatii subdiviziunilor succesive dintr-o cantitate determinata a unui bun limitat, pe
masura satisfacerii trebuintei sau dorintei respective.

Vom exemplifica legea descresterii utilitatii marginale prin urmatoarea situatie:

Exemplificare

Un student flamand foloseste pauza dintre doua cursuri pentru a-si astampara foamea.
Pentru aceasta el apeleaza la oferta unei brutarii din apropiere, unde are posibilitatea sa aleaga
dintre produsele oferite pe acela sau acelea care fi pot satisface cel mai bine prin pret si calitate,
nevoia de a manca. Sa presupunem ca se opreste asupra unor strudeluri calde, identice ca pret,
calitate, greutate, mod de prezentare etc. Primul strudel (prima unitate din bunul omogen
consumat), ii va satisface nevoia cea mai stringenta, aceea de a-si astampara foamea, deci va avea
pentru el , in momentul respectiv, o utilitate maxima deoarece fi va satisface o trebuinta stringenta.
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Consumul celui de-al doilea strudel, identic cu primul (a doua unitate din bunul economic denumit
generic "strudeluri ") va genera o noua utilitate, mai redusa decat consumul primului strudel,
deoarece a satisfacut o nevoie mai putin stringentd decat prima. Urmatoarele strudeluri consumate
vor acoperi nevoi din ce Th ce mai putin importante, in acel moment, pentru studentul in cauza.
Astfel, strudelul al treilea ar putea fi cumparat pentru a fi consumat intr-una din pauzele urmatoare,
cel de-al patrulea ar putea fi oferit unui coleg flamand, cel de-al cincilea pentru a hrani porumbeii din
jurul caminului .

Indiferent insa de tipurile de nevoi pe care le poate satisface (mai stringente sau mai
indepartate), fiecare unitate din bunul omogen respectiv va avea acelasi pret. Strudelul dat drept
hrana porumbeilor va costa exact cat primul strudel consumat de catre student. Fiecare unitate
dintr-un bun omogen va fi vanduta de céatre vanzator cu acelasi pret. Consumatorul insa ar fi fost
dispus ca pentru prima unitate din bunul respectiv (primul strudel) care ii satisfacea cea mai
stringenta dintre nevoi sa plateasca mult mai mult decat pentru ultima, cea care i satisfacea cea
mai putin importanta dintre nevoi, hranirea porumbeilor.

Teoria surplusului consumatorului

Confirmarea utilitati unui bun sau serviciu se face, bineinteles prin pret. Daca bunul
respectiv ii este util individului, i satisface o anumita trebuinta, el accepta sa plateasca in schimbul
lui 0o anumita cantitate de bani, numita pret (teoria formarii preturilor pornind de la teoria utilitatii
marginale va fi dezvoltata intr-un alt capitol). El plateste insa fiecare din aceste unitéati la pretul unic,
fixat de vanzator, conform teoriei utilitati marginale, la nivelul unitatii care satisface cea mai putin
stringentd nevoie. Diferenta intre valoarea/ utilitatea pe care o confera cumparatorul unitatii
consumate (pretul pe care ar fi dispus sa-l plateasca pentru achizitionarea unitatii respective) si
valoarea/utilitatea pe care o da vanzatorul oricareia din unitatile respective (si in functie de care
stabileste pretul de vanzare) poarta numele de surplusul consumatorului. Surplusul apare atunci
cand consumatorul primeste mai mult decat plateste, ca rezultat al actiunii legii descresterii utilitatii
marginale, cu alte cuvinte el va plati pentru fiecare din unitatile respective acelasi pret, indiferent de
gradul de utilitate al unitatii respective.

Reprezentarea grafica a surplusului consumatorului

Utilitate

Pret de
vanzare

)

gl| g2 g qﬂ—| g5 Cantitate

Surplusul consumatorului poate fi reprezentat si exemplificat si pe baza curbei cererii.
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Partea hasuratd de sub curba cererii si de deasupra nivelului prefului stabilit pe piata
reprezintd surplusul consumatorului.

Sa reluam discutia de mai sus pentru a exemplifica formarea surplusului consumatorului prin
datele redate anterior:

Séa presupunem ca primul strudel cumparat de student va avea pentru el o utilitate ridicata,
care exprimata prin pretul pe care el ar fi fost dispus sa-l plateasca ar fi insemnat 10 lei/bucata.
Pentru al doilea strudel, care avea pentru el un grad mai redus de utilitate, ar fi fost dispus sa
plateasca 9 lei/bucata, pentru al treilea 8 lei/bucata, pentru al patrulea 7 lei/buc, pentru al cincilea 5
lei/bucata. Pretul de vanzare a strudelurilor respective este de 3 lei/bucatd. Studentul Tsi face
calculele in asa fel incat cumparand al doilea, al treilea, al patrulea strudel, deci cheltuindu-si banii
cumparand un numar oarecare de strudeluri va obtine acceasi satisfactie/ utilitate decat daca ar fi
folosit venitul de care dispune pentru a-si cumpara un suc, un bilet de teatru sau orice alt bun sau
serviciu.

Surplusul de utilitate obtinut in urma cumpararii primului strudel ar fi de 10-3=7 lei pe care
consumatorul nu i-a cheltuit, dar ar fi fost dispus sa-i cheltuie deoarece la acest nivel si-a evaluat
nevoia. Cumpararea celui de-al doilea strudel i-ar aduce consumatorului un surplus de utilitate de 8-
3 =5 lei, cel de-al treilea strudel I-ar "imbogati" cu 7-3 = 4 lei etc. El va continua sa cumpere pana
la limita la care pretul de vanzare al bunului respectiv este egal cu pretul pe care ar fi fost dispus sa-
| plateasca pentru a obtine o unitate din bunul respectiv care sa-i satisfaca o anumita nevoie mai
indepartata. Cumparand cele cinci strudeluri, cumparatorul nostru a platit 5 bucati x 3 lei /buc= 15
lei, in timp ce valoarea totala a strudelurilor cumparate de el (calculata in functie de utilitate) este de
7+6+5+4+3 = 25 lei.

In concluzie:

Surplusul consumatorului = Valoarea bunului pentru consumator — Preful bunului

Alegerea consumatorului rational

Studentul nostru nu este un caz izolat. Toti consumatorii care vor consuma strudeluri pe
care le vor plati la pretul pietei vor beneficia de surplusul consumatorului, in functie de cantitatea de
strudeluri consumata. Toti consumatorii care vor cumpara orice tip de bun carui pret a fost calculat
pornind de la principiul enuntat mai sus vor beneficia de surplusul consumatorului pentru fiecare din
bunurile respective.

Consumatorul rational, isi va maximiza satisfactia in situatia in care fiecare unitate monetara
consumata ii va aduce aceeasi satisfactie, cu alte cuvinte cand utilitatea marginala a fiecaruia dintre
bunurile sau serviciile consumate raportata la pretul bunului sau a serviciului respectiv va fi aceeasi.

Conditia fundamentald de maximizare a satisfactiei sau utilitati este urmatoarea : un
consumator care are la dispozitie un venit fix pe care urmeaza sa-l consume cumparand bunuri si
servicii la preturile date ale pietei,va atinge maximum de satisfactie atunci cand utilitatea marginala
a fiecarei ultime unitati monetare (a unitatii monetare marginale) cheltuitd pentru fiecare bun sau
serviciu va fi aceeasi.

Notand cu : Umarg = utilitatea marginala
P =pretul
a;b;c;=diferite bunuri sau servicii
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Conditia de echilibru va fi :
UmargA/ PA = Umarg B/ PB = Umarg C / PC T = Umarg/ur“tate monetal’a Che|'[UI'[é

Consumatorul are intotdeauna la dispozitie o cantitate limitata de bani (un venit) pe care
urmareste sa-I consume astfel incat sa obtina maximum de satisfactie de pe urma fiecarei unitati
monetare cheltuite. Pentru aceasta el va alege din multitudinea de bunuri pe care are la dispozitie
pe acelea pe care le considera cele mai potrivite pentru a-i satisface cel mai bine trebuintele.
Dobrota (1997, p. 87) subliniaza, de asemenea, cd un consumator va continua sa cumpere un
produs atat timp cat satisfactia oferitd de ultima utilitate egaleaza sau excede utilitatea marginala
rezultata din aceeasi cheltuiala pentru un alt produs.

Curbe de indiferenta

Vilfredo Pareto (1848-1923) este cel care a introdus curbele de indiferentd in studiul
comportamentului consumatorului.

Totalitatea curbelor de indiferentd care reflectd posibilele combinatii dintre doua bunuri
formeaza harta curbelor de indiferentd. Aceste combinatii pot fi grupate in doua categorii (Ignat et.
al., 1998, p.74)

- combinatii care asigura acelasi nivel de satisfactie sau de utilitate;

- combinatii care asigura niveluri diferite de satisfatie sau utilitate.

Presupunem c& un consumator are la dispozitie diferite combinatii de cate doua bunuri,
oarecare— A si B, combinatii care se afla marcate pe curba de indiferentad prin punctele de pe
graficul de mai jos. Bunurile din fiecare din aceste combinatii se pot afla in una din urmatoarele
situatii, in cadrul preferintelor consumatorului: de a fi preferat celuilalt bun sau de a fi indiferent
consumului celuilalt bun.

Q S —

1k

Fiecare punct presupune o altd combinatie posibila dintre cele doua bunuri iar curba care
uneste toate aceste puncte poartd numele de curba de indiferenta.

Dobrota (1997, p. 90) identifica proprietatile curbelor de indiferenta:

- 0 curba de indiferenta mai inalta exprima un nivel de utilitate mai mare

- curbele de indiferenta din cadrul aceleiasi familii de curbe nu se intersecteaza niciodata

- curbele nu pot lua forma unor cercuri concentrice

- curbele in care se respectd axiomele preferintelor au forme convexe cu inclinatie
negativa, ori au rate descrescatoare de substitutie a bunurilor.
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Important!

Cererea si oferta pe piata insumeaza preferintele, si respectiv, costurile tuturor potentialilor
cumparatori si producatori ai acelui bun. Suma tuturor castigurilor pe care consumatorii de pe o
piata le realizeaza in urma cumpararii se numeste surplusul consumatorului.

Un alt concept pe care dorim sa il introduceSuma tutoror castigurilor pe care producatorii de
pe o piata le realizeaza in urma vanzarii se numeste surplusul producatorului.

Surplusul producatorului = Pretul bunului-Cheltuiala producatorului

Daca
Surplusul consumatorului = valoarea bunului pentru consumator — pretul bunului,

si
Surplusul producatorului = pretul bunului-cheltuiala producatorului,

rezulta ca prin insumarea celor doua obtinem surplusul total sau bunastarea totala
obtinute Tn urma tranzactiilor de pe acea piata.

SURPLUSUL TOTAL = SURPLUSUL CONSUMATORULUI + SURPLUSUL
PRODUCATORULUI
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Graficul de mai sus exemplifica cele doua surplusuri — se poate observa faptul c& surplusul
producétorului este reprezentat prin suprafafa de deasupra curbei ofertei (notaté cu S de la termenul
Supply), pana la nivelul prefului produsului de pe piata.

Piete eficiente
Atunci cand o alocare a resurselor pe o piatda maximizeaza bunastarea totald spunem ca
acea alocare este eficientd. Economistii judeca alocarile alternative ale resurselor prin prisma
criteriului eficientei si anume daca aceste alocari maximizeaza sau nu bunastarea totala.
O alocare maximizeaza bunastarea totala daca:
1) Utilitatea marginald a ultimei unitati consumate este egald cu costul marginal al
ultimei unitati produse.
in cazul in care costul marginal al ultimei unitati ar fi mai mare decét utilitatea marginala a
acesteia, presupunand situatia cand consumatorii si producatorii ar fi obligati sa tranzactioneze la un
nivel al pretului, atunci surplusul consumatorului si al producatorului ar fi negative si ar reduce
surplusul total.
2) Utilitatea totala a unitatilor consumate este mai mare sau cel putin egala cu costul
total al unitatilor produse.
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Aceasta conditie spune ca, intr-o alocare eficienta, unitatile de bun consumate sunt alocate
consumatorilor care le pretuiesc cel mai mult si sunt produse de producatorii cu cele mai mici costuri
sau, cu alte cuvinte, ca surplusul total este pozitiv.

Orice unitate de bun produsa sau consumata dincolo de punctul in care utilitatea marginala
este egala cu costul marginal va reduce bunastarea consumatorilor sau/si producatorilor si va
reduce surplusul total.Cu alte cuvinte, o alocare este eficienta daca nu putem imbunatati bunastarea
totala consumand sau producand mai mult din bunul respectiv.

Alocarea de echilibru a resurselor pe pietele libere, prin tranzactii voluntare intre
cumparatori si vanzatori este o alocare eficienta.

intrebdri si aplicatii recapitulative:

*La un momentdat cantitatea consumata dintr-un bun Q si Utilitatea marginala (um) se prezinta dupa cum
urmeaza:

Q Um uT
1 30 30
2 20 50
3 10 60
4 5 65
5 0 65
6 5 60

Sa se determine Utilitatea Totala (UT) si sa se reprezinte grafic utilitatea marginala in functie de Q si utilitatea
totala in functie de Q.

*Cunoscand ca un consumator dispune de 9 lei si ca doreste sa cumpere banane si portocale, pretul unitar al
celor 2 fiind identic (cu 1 leu poate cumpara fie o banana fie o portocala), ce cantitate din cele 2 va trebui sa
cumpere a.i. sa hu depaseasca 9 lei si sa obtina o Utilitate Totala maxima?

Banane

Q Um uT Portocale

1 6 6 Q Um uT
2 5 11 1 5 5

3 4 15 2 4 9
4 3 18 3 3 12
5 2 20 4 2 14
6 1 21 5 1 15

5b+4p = 20+14 =34 Ut cea mai mare si Umb=2 Ump=2
4b+5p = 18+15 =33 Umb=3 Ump=1
6b+3p = 21+12 =34 Umb=1 Ump=3

*Daca raportul de utilitate al bunului A si pretul Pa este 0,6, iar pretul bunului B este de 5000 um, sa se
determine Um a bunului B.

Uma/Pa = Umb/Pb
0.6 = Umb/5000
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Umb = 0.6*5000 = 3000
Sunteti un consumator care are un venit de 2000 lei pe luna, disponibili pentru a-i cheltui cum doriti pentru
achizitionarea a doua bunuri A si B. Preturile acestor bunuri de consum, cantitatile pe care le achizitionati si

evaluarea utilitatii aduse de aceste cantitati sunt urmatoarele:

Bun Pret Unitati cumparate | Utilitate Totala Utilitate
marginala

A 70 lei 20 500 30

B 50 lei 12 1000 20

Pentru a obtine satisfactie maxima din achizitii ar trebui sa:
Cumparati o cantitate mai mica din bunul A si mai mare din B

coooTp

Cumparati aceeasi cantitate de A si mai mare din B

Cumparati o cantitate mai mare din bunul A si mai mica din B
Cumparati o cantitate mai mare din bunul A si aceeasi din B
Pastrati situatia din tabel, din moment este cea mai buna ce se poate obtine

Trei dintre cele patru afirmatii de mai jos, legate de conceptele de ,utilitate”, ,utilitate totald” si ,utilitate

marginala
a.
b.
c.
consumul unui bun
d.

sunt corecte, Tn timp ce una este falsa. Care este cea falsa?

Doi consumatori diferiti ar putea valora diferit utilitatea aceluiasi bun
Cand utilitatea totala este maxima, utilitatea totala va fi zero
Utilitatea reprezintd o incercare de a indica evaluarea de catre consumator a satisfactiei oferite de

Utilitatile totale pot diferi de la un consumator la altul, dar utilitatile marginale trebuie sa fie aceleasi

pentru amandoi
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Unitatea de invatare 6. PRETUL. FORMAREA PRETULUI PE PIATA

Cuvinte cheie: pret, piata cu concurenta perfecta, monopol, monopson, oligopol, piata
cu concurentd monopolistica

Conceptul de pret

Pretul exprima cantitatea de moneda ce trebuie platita pentru achizitionarea unor

bunuri materiale sau servicii in cadrul tranzactiilor bilaterale de piatd. l4Dictionarele
economice definesc pretul ca fiind expresia baneasca a valorii recunoscute a unui bun economic

15sau "element esential al contractului de vanzare-cumparare,alaturi de parti, obiect si termen de

livrare.16

Definirea pretului unui bun sau serviciu s-a inscris in aria de interes a specialistilor din cele
mai vechi timpuri. Gandirii economice medievale 1i datordm "doctrina pretului just " expuséd de
catre Toma d'Aquino in lucrarea lui "Summa Theologicae" conform céareia participantii la tranzactii
trebuiau sa asigure schimbului o justa echivalenta.

Adam Smith considera, la mijlocul secolului al XVIII- lea ca pretul imbraca in fapt doua
forme: aceea a pretului real sau natural, a carui marime este determinatd de munca ("...pretul
real al oricarui lucru este ceea ce il costa in realitate pe acela care doreste sa obtina acel

lucru, este truda si osteneala pentru obtinerea lui* 17) si pretul de piata, care oscileaza in
jurul celui real si care se formeaza in functie de conditiile de piata.

Pentru neoclasici, pretul reprezintd elementul fundamental de reglare a activitatii economice,
instrumentul care permite alocarea optiméd a resurselor dar si a veniturilor, purtatorul principal de
informatii Tn legatura cu evolutia pietei. In acceptiunea reprezentantilor scolii marginaliste, baza de
formare a preturilor se deplaseaza dinspre costul productiei inspre utilitatea bunului sau a serviciului
respectiv iar izvorul preturilor il constituie utilitatea marginala, respectiv utilitatea totala a unui bun
sau serviciu. Acceptarea achitérii unui pret pentru un bun sau un serviciu insemneaza de fapt
recunoasterea utilitatii bunului sau serviciului respectiv.

Reprezentantii Scolii marginaliste (Eugen von Bohm- Bawerk Karl Menger si Friederich von
Wieser - in Austria; W. Stanely Jevons 1in Marea Britanie, Leon Walras in Elvetia sunt numai
cateva nume marcante in cadrul curentului neoclasic marginalist) au ajuns la concluzia ca limitele
intre care se stabileste pretul pe piata pentru toate subdiviziunile unui bun omogen, in ciuda utilitatii
diferite adusa de fiecare unitate consumata, sunt date de aprecierile "perechii marginale "de
vanzatori - cumparatori. Prin pereche marginala Bohm Bawerk intelege perechea de negociatori cu
distanta cea mai mica intre pretul cerut de vanzator (limita minima) si pretul oferit de cumparator
(limita maxima).

in privinta formarii preturilor bunurilor de productie,bunuri cu care consumatorii nu vin in
contact direct si deci a caror pret nu se poate stabili in functie de utilitatea directd data de relatia
producator- consumator, marginalistii considera ca acesta este determinat de utilitatea
marginala a bunului final cu utilitatea cea mai mica, ca atare pretul bunurilor intermediare este
conditionat de pretul bunurilor finale. Prin aceasta, neoclasicii sa situeaza pe o pozitie contrara celei

14 Nita Dobrota, coordonator, Economie Politica,Editura Economica Bucuresti 1995, pag.178

15 Angelica Bacescu, Dictionar de termeni economici; Ed. All, Bucuresti, 1994, pag. 93.

16 pictionar de Relatii economice Internationale, Ed. Enciclopedica Bucuresti 1993, pag.427

17adam Smith, Avutia natiuniulor.Cercetare asupra naturii si cauzelor ei, Vol.l, Ed. Academiei, Bucuresti, 1962, pag.34
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clasice, care explica formarea preturilor bunurilor de consum pornind de la pretul mijloacelor de
productie.

Combinénd teoria clasicad cu cea marginalista, Alfred Marshall, fondatorul Scolii neoclasice
britanice de la Cambridge a demonstrat ca la baza formérii preturilor se afld doua elemente de
importantd egala: costul producerii bunului sau al serviciului respectiv, si utilitatea lui. Ca
atare, nivelul preturilor depinde atat de aprecierile subiective ale consumatorilor (care determina
cererea pe termen scurt) cat si de costurile de productie (care determina oferta pe termen lung).
Pentru a demonstra determinarea complexa a valorii de schimb ca suport al formarii preturilor,
Marshall recurge la o urmatoarea metafora : " Utilitatea si costul productiei impreuna joaca un rol
determinant in stabilirea valorii...si evident am putea discuta dacad lama superioara sau cea
inferioara a unei foarfeci este cea care taie o bucata de hartie, ca si daca valoarea este determinata

de utilitatea sau de costul productiei."18

Pentru Marx, pretul reprezintd expresia béaneasca a valorii unui bun sau serviciu,
valoare data de timpul de munca socialmente necesar producerii bunului sau a serviciului
respectiv.

El afirma ca, din punct de vedere calitativ, valoarea marfii nu reprezinta altceva decat munca
omeneasca abstractd, omogena, nediferentiatd, socialmente recunoscutd ca utila, si ca atare ea
este singurul element care poate sta la baza formarii pretului real (sau natural) al méarfii, in timp ce
cantitatea de bani defineste pretul nominal al acesteia.

Pentru neoclasici, pretul reprezintd elementul fundamental de reglare a activitatii economice,
instrumentul care permite alocarea optima a resurselor dar si a veniturilor, purtatorul principal de
informatii Tn legaturé cu evolutia pietei. El este rezultatul interactiunii dintre factorii care il determina:
utilitatea si raritatea-ca elemente composite ale cererii si costul obtinerii produsului respectiv- ca
element al ofertei.

Formarea pretului si marimea lui depind de o serie de factori, cei mai importanti sunt:

Utilitatea bunului respectiv;

Puterea de cumparare a consumatorilor;

Pretul acelui bun pe alte piete;

Nivelul preturilor substituentilor pentru acel bun, in cazul in care acesta are

substituenti;

e Costurile de productie ale acelui bun sau, in cazul serviciilor, de furnizare a
acelui serviciu;
Costul factorilor de productie;

e Tipul de piata pe care se afla un astfel de bun.

In esenta, factorii care determina nivelul preturilor sunt cerea si oferta.

Din perspectiva cererii, nivelul pretului unui bun sau serviciu este influentat de:

- utilitatea marginala si totald a bunului sau a serviciului pentru care s-a stabilit;

- puterea de cumparare a consumatorilor bunului sau serviciului respectiv;

- pretul bunului sau serviciului respectiv pe alte piete;

- existenta nlocuitorilor sau a substituentilor apropiati si preturile acestora

Din perspectiva ofertei, nivelul pretului depinde de :

- costul productiei, consumul de factori necesari producerii bunului respectiv;

- costul factorilor de productie care concuré la obtinerea bunului respectiv;

- pretul bunului respectiv practicat pe alte piete.

Pe termen scurt, factorul determinant al forméarii pretului este cererea, deoarece productia
(oferta) nu are capacitatea de-a se modifica in acelasi ritm cu modificarea cererii.

Pe termen lung, oferta reprezinta factorul determinant al evolutiei pretului. in cadrul acesteia,
distingem diferitele tipuri de comportament in functie de orizontul de timp la care se manifesta:

- pe termen foarte scurt, evolutia ofertei depinde numai de reactile producétorului in

legéaturé cu pretul pietei. El poate sa stocheze o parte din marfa pe care a produs-o si sa o vanda
mai tarziu, sau poate s& mentina in continuare in vanzare aceeasi cantitate la acelasi pret ;

18 A, Marshall, Elements of Economics of Industry, London, 1925, pag. 200
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- pe termen scurt, producatorii isi modificd oferta prin schimbarea dimensiunii factorului
munca si a unora din elementele capitalului variabil, neavand posibilitatea sa intervind asupra
capitalului tehnic.

- pe termen lung, pretul se poate modifica prin modificarea volumului ofertei ca urmare a
schimbérii capitalului tehnic, introducerii de noi tehnologii de fabricatie, imbunatatirii organizarii
fluxului productiv, etc.

Functiile pretului

Desi in literatura de specialitate s-au conturat péreri diferite in privinta functiilor pretului in
cadrul economiei de piata, se pot desprinde, pornind de la o serie de definiri convergente, cel putin
urmatoarele:

- pretul reprezinta instrumentul sintetic de masura a valorii marfurilor,

- prin intermediul preturilor, agentii economici culeg informatii cu privire la piata.

- strans legat de capacitatea pretului de a oferi informatii legate de piatd se afla si
capacitatea acestuia de a determina alocarea resurselor limitate de care dispun entitatile
economice in mod eficient.

- prin complexitatea elementelor care se iau in calcul Tn formarea pretului unui bun
sau serviciu, acesta devine un liant intre diferitele paliere pe care se desfasoara activitatea
economica: in primul rand, el face legatura intre economie reald (cea a fluxurilor de bunuri si
servicii reale) si economia monetara, acoperitoare a celei dintai.

El este in acelasi timp elementul de legaturd intre piata factorilor si piata bunurilor si a
serviciilor, pornind de la faptul ca fiecare element al costului unui bun sau serviciu, cost care intra in
calculul pretului acestuia, reflectd cheltuieli facute cu consumul din factorul respectiv asa cum se
regasesc ele in pretul factorilor.

Formarea pretului pe o piata cu concurenta perfecta

Piata cu concurenta perfecta are o existentad pur teoretica. Studii recente araté cé ea nu s-a
regasit in practica decat pentru o perioada restransa de timp (de ordinul catorva luni), la inceputurile
revolutiei industriale din Marea Britanie. Unii specialisti considera c&, intr-o mare masura, piapa
financiard secundara se apropie, in zilele noastre cel mai mult de piata cu concurenta perfecta.

Piata cu concurenta perfecta are urmatoarele trasaturi:

- existenfa unui num@r infinit de mare de producétori, respectiv vanzatori si consumatori,
fiecare de o putere economica redusd, astfel incat s& nu poata influenta piata nici din perspectiva
pretului nici din cea a cantitatii oferite. Pe acest tip de piata, fiecare producator este un "primitor de
pret " (price taker), pret pe care il aplicd bunului sau serviciului in cauza.Trebuie mentionat insa ca
acest pret este rezultatul actiunii conjugate a participantilor la tranzactile de pe piata bunului
respectiv (vanzatori si cumparatori) si se situeaza la un nivel mediu fata de ofertele si respectiv
cererile individuale.

Orice modificare a cantitatii oferite de catre unul din producétori sau schimbare de optica din
partea unui cumparéator in sensul modificarii cantitatii solicitate nu va avea capacitatea de a influenta
sesizabil nivelul pretului practicat pe piata respectiva pentru bunul respectiv.

- omogenitatea bunurilor; toti producétorii produc acelasi produs, fara diferentieri in privinta
calitatii sau a caracteristicilor functionale si toti consumatorii doresc sa cumpere acelasi produs,
fiindu-le indiferent de catre cine a fost produs sau vandut.

- accesul nelimitat la informatfiile legate de bunul respectiv, de pretul lui sau al inlocuitorilor
acestuia, de costul producerii lui de nivelul din trecut si de perspectivele evolutiei pretului in viitor.
Pe acest tip de piata, fiecare consumator cunoaste in detaliu intreaga ofertd de pe toate pietele din
punct de vedere al structurii, calitatii, si a facilitatilor de desfacere de care poate beneficia.

- mobilitatea perfecté a factorilor de productie, astfel incat orice producator s& aiba acces in
orice moment la cantitdtile de factori de productie (muncad sau capital) necesare desfasuréarii
activitatii sale;

- intrarea si iesirea liberé pe/ de pe piatd a firmelor, altfel spus inexistenta barierelor de
intrare in competitie ; o firma intrd pe piata unui produs sau a unui serviciu atunci cand obtine un
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cost mai scazut decéat pretul de vanzare, si iese de pe piatad atunci cand cheltuielile pe care le face
pentru obtinerea produsului respectiv sunt mai mari decat pretul la care poate sa vanda produsul.

Pentru ca piata s& se poata numi "cu concurentd perfectd" trebuiesc indeplinite cumulativ
cele cinci trésaturi enumerate mai sus, ceea ce in conditile economiei contemporane este, practic,
de neconceput. Cu toate acestea, teoria forméarii pretului pe piata cu concurentd perfecta este
importantd deoarece pornind de la trasaturile acestui tip de piatd se pot delimita imperfectiunile
proprii pietelor reale si se poate studia modul de formare a pretului pe acest tip de piete in
comparatie cu pretul de echilibru.

Pretul de echilibru, propriu pietei cu concurentd perfectd, se formeazd in mod liber,
spontan, ca rezultat al fortelor pietei, ca rezultat al interactiunii dintre cererea si oferta agregat, si
reprezinta acel nivel al pretului la care are loc egalizarea cantitatii cerute cu cea oferita realizdndu-
se astfel un volum maxim al vanzarilor.

Pret unitar

50
45 E
40
35
30
25

0 300 350 400 450 500 Q(cantitate)

Fig. 7.1. Formarea pretului pe o piata cu concurenta perfecta

Formarea pretului de echilibru pe piata unui anumit bun are loc si in functie de formarea
preturilor pe piata factorilor de productie pentru bunul respectiv, a bunurilor substituibile sau a celor
complementare.

Asa cum putem deduce si din graficul de mai sus, pretul de echilibru se formeaza la
intersectia dintre cerere si oferta, astfel ca orice modificare a cererii sau a ofertei va duce la
modificarea pretului de echilibru pe acea piata. Modificarea cererii in sensul cresterii ei, Tn conditiile
in care oferta ramane neschimbatd, duce la cresterea pretului de echilibru; in timp ce o modificare a
ofertei in sensul cresterii sale in timp ce cererea ramane neschimbata, duce la scaderea pretului de
echilibru.

Daca pretul de echilibru se formeaza la intersectia dintre cererea agregat si oferta agregat,
trebuie definite aceste doua concepte. Cererea agregat reprezinta suma tuturor ofertelor de pret
adresate de toti cumparatorii de pe piata unui bun omogen. Oferta agregat reprezintd suma tuturor
ofertelor celor care produc un anumit bun omogen.

Pe piata exista insa mai multe categorii de participanti, atat in ceea ce priveste ofertantii cat
si in ceea ce priveste consumatorii.

Astfel, anumiti ofertanti care au o putere economica mai redusa ofera un anumit bun in
conditii diferite din punct de vedere al costurilor fata de cei care ofera acelasi produs dar au o putere
economica mai mare. Cei cu o putere economica mai mare care pot oferi acel produs la un cost mai
mic decét pretul de echilibru, vor obtine profit din diferenta dintre costul mediu si pretul de vanzare al
acelui bun. Din profitul astfel obtinut, acestia isi vor putea mari productia pana la nivelul la care
costul mediu este egal cu costul marginal. in acest mod, acesti producatori, isi vor dezvolta
productia, vor obtine economii la scara ceea ce va duce la scaderea costului mediu, consolidandu-si
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pozitia pe piata si acaparand segmente importante ale pietei acelui bun. Acesti ofertanti vor deveni
din ce in ce mai influenti pe piata, lucru ce va duce in timp la transformarea acelui segment de piata
in oligopol sau monopol.

In schimb, firmele care au o putere mai redusa pe piaté si obtin acel bun la un cost mai mare
decat pretul de echilibru, vor avea pierderi ca rezultat al acestei diferente. in timp, aceste pierderi
concomitente il vor determina pe producator/agent economic sa renunte la productia bunului
respectiv si sa se orienteze spre pietele altor bunuri care sa-i aduca profit.

Trebuie facuta si in acest caz o distinctie clara. Daca pretul de echilibru al unui produs a
crescut, trebuie stabilit daca acest lucru se datoreaza scaderii costurilor de productie sau cresterii
cererii pentru acel bun. Modificarea pretului de echilibru are loc atunci cand factorii care influenteaza
cererea sau oferta se schimba, iar curba cererii sau a ofertei se deplaseaza, urmand ca si pretul de
echilibru sa se deplaseze si acesta.

Schimbarile pe care le sufera curbele cererii si ofertei contribuie la modificarea pretului si a
cantitatii de echilibru. Preturile stabilite pe baze concurentiale conform legilor pietei contribuie la
distribuirea rationala a ofertei limitate de bunuri intre cei care au nevoie de ele.

Formarea pretului de echilibru este o situatie pur ipotetica, caracteristica pietei cu concurenta
perfecta. In realitate nu exista insa astfel de piete, iar pretul se formeaza pe piata si in functie de alti
factori decat cererea si oferta de pe piatd. Un astfel de factor este si legislatia privind unele
reglementari pentru intrarea pe anumite piete a unor noi companii, in scopul protejarii anumitor
sectoare de lucru, ce duce la o concurentd imperfectd pe acea piatd. De asemenea, exista si
reglementari privind incurajarea formarii de monopoluri pe anumite piete (acordarea de brevete,
licente, taxele vamale etc.)

Formarea pretului pe piata cu concurenta imperfecta

Asa cum am aréatat, piata cu concurenta perfecta are o existenta pur teoreticd.Ea se studiaza
deoarece structurile ei competitive sunt usor de inteles si pornind de la ele se definesc
imperfectiunile pietei proprii celorlalte tipuri de concurenta.

In realitate, producatorii obtin acelasi produs cu costuri diferite, in functie de pretul factorilor
de productie utilizati, de conjunctura economicé, de climatul economic si social, etc, si il vand la
pretul pietei.

Din profitul suplimentar astfel obpinut, unii producatori reusesc sa-si dezvolte productia si sa ocupe
noi segmente de piatd. Ei se pot transforma, in acest fel in monopol adica in situatia in care pot
controla pretul si cantitatea vanduta dintr-un bun economic omogen, in oligopol,atunci cand alaturi
de un numar restrdns de producatori controleazd piata unui bun omogen sau in concurenta
monopolisticd, atunci cdnd un numar infinit de mare de producétori controleaza piata unui bun sau
serviciu in cadrul caruia apar diferentieri.

Monopolul, oligopolul, piata cu concurentd monopolistica, alaturi de alte forme specifice pe
care le vom trata mai jos formeazé piata cu concurenta imperfecta.
Imperfectiunile pietei sunt generate in principal de doi factori :

1.costurile scazute ca urmare a economiilor la scard care apar la dimensiuni mari ale
productiei si care permit fie obtinerea de profituri suplimentare, care reinvestite conduc la cresterea
productiei, fie scaderea pretului de vanzare sub limita pretului mediu practicat pe piatd care
determind o deturnare a cererii dinspre agentii economici care isi desfac produsele la pretul pietei
spre cei care vand la un pret mai scazut;

2. existenta barierelor de intrare sau de iesire din competitie, de reguld ca urmare a
interventiei guvernului in scopul protejarii industriilor incipiente, a unor ramuri strategice, sau a unor
ramuri care in urma protectiei acordate oferéd servicii de calitate tuturor clientilor si acceptéd sa-si
limiteze profitul (in aceasta categorie intré ramurile care reprezintd monopol natural pentru bunuri si
servicii importante.)

Alte bariere de intrare importante sunt taxele vamale, care favorizeaza formarea
monopolurilor sau a oligopolurilor autohtone prin protejarea unor ramuri sau industrii autohtone.

in afara restrictiilor legale, impuse de guvern, barierele de intrare in competitie pot sa apara
si ca urmare a diferentierii produselor.
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Formarea pretului pe o piata de tip monopol

Formarea pretului pe piata de tip monopol se face intr-un mod particular, spre deosebire de
formarea pretului pe oricare alta piata. Acest lucru se intampla deoarece piata de tip monopol are
anumite trasaturi ce nu favorizeaza formarea pretului in mod liber, dintre care amintim:

» existenta unui singur producator pentru un anumit tip de produse sau servicii, lucru ce-i va
permite sa controleze pretul produselor respective pe acea piata;

» nu exista bunuri substituibile pentru produsele pe care acel singur producator le ofer3;

> pentru a putea intra pe acel segment de piata exista puternice bariere atat de ordin economic cat
si de ordin legislativ.
Pretul format pe o astfel de piata poarta denumirea de pret de monopol, si este un pret foarte

ridicat in comparatie cu preturile ce se formeaza pe pietele cu alt tip de concurenta.

Firma care detine monopolul pe o anumita piata poate sa fixeze pretul de vanzare la un anumit
nivel, fiind influentata in decizia sa doar de strategia pe care aceasta doreste sa o adopte, si anume,
aceasta poate fixa pretul la nivelul la care ar putea vinde toata cantitatea pentru care exista cerere,
chiar daca ar inregistra pe anumite unitati de produs pierdere, pe totalul cantitati vandute va
inregistra profit; sau poate sa produca doar o cantitate mica din acel bun si sa o vanda la un pret
foarte mare. Modalitatea in care firmele de pe piata de tip monopol fixeaza pretul de vanzare, este
ilustrata in graficul de mai jos.

Totusi, companiile de pe pietele de tip monopol trebuie sa tind seama in ceea ce priveste
activitatea lor, dar mai ales in ceea ce priveste stabilirea pretului de monopol, de puterea de
cumparare a consumatorilor, de preferintele acestora, de existenta unor categorii de produse care
pot satisface acelasi gen de trebuinte, fara ca aceste produse sa fie produse substituibile celor pe
care ei le produc. in acelasi timp agentii de pe pietele de monopol trebuie la randul lor s& tind seama
de costul de productie al produsului respectiv.

Piata de tip monopol ofera cel mai scazut grad de satisfactie a consumatorilor privind
raportul dintre ceea ce sunt ei dispusi sa sacrifice pentru a consuma o unitate dintr-un anumit bun
produs pe o piata de tip monopol si pretul cerut pe aceasta piata pentru acel bun. Acesta este si
unul dintre motivele pentru care in majoritatea tarilor este interzisa formarea monopolurilor prin
diferite reglementari legislative, care interzic actiuni privind fixarea preturilor sau limitari privind
intrarea pe anumite piete.

Monopolul este un tip de structura a pietei, in care o firma este unic producator al unui bun
sau serviciu. Azi, multi economisti sunt de parere ca monopolul apare in cazul in care o firma

controleaza 80% - 90% dintr-o anumita piata. Exista patru tipuri principale de monopol19:

» Monopolul natural - exista atunci cand o singura firma este capabild sa producad mai
eficient decéat ar putea mai multe firme mici concurente;

» Monopolul tehnologic - exista, atunci cand o firma dezvolta o noua tehnologie, pentru
producerea unui nou produs. Aceste noi tehnologii sunt protejate atent, care dau unui
inventator dreptul de a folosi inventia si de a produce pentru o perioada de peste 20
de ani;

» Monopolul de stat apare cand statul este unicul producator al bunului sau serviciului
respectiv (ex. distribuirea de apa potabila, servicii de canalizare, si, poate cel mai bun
exemplu ar fi U.S. Postal Service. Acest tip de servicii nu vor fi subventionate si nu
vor avea un pret rezonabil in cazul in care vor fi distribuite de firme private.

» Monopolul geografic apare in cazul in care un producator distribuie un bun sau
serviciu intr-o anumitd zond geografica. In zilele noastre acest tip de monopol a
inceput sa devina mai putin important, odata cu aparitia comertului electronic.

in cazul monopolului natural neregulat, teoria neoclasicd stabileste faptul ca o firma va produce
pana in punctul in care venitul marginal este egal cu costul marginal si pretul este mai mare decéat

19 op. cit O’Connor, David.- “The Basis of Economics”, Ed. Greenwood Press, Westport, Connecticut, London,
2004, pg. 119
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costul marginal. Costul pretului marginal apare in punctul in care P= M*C, acesta fiind un criteriu de
a asigura eficienta in cazul utilititilor publice20.

Formarea pretului pe o piata de tip monopson

Piata de tip monopson functioneaza in mare parte la fel ca si piata de tip monopol. Pe
aceasta piata exista insa un singur cumparator pentru un anumit bun, lucru care determina ca
acesta sa aiba o influenta destul de mare privind deciziile de pe aceasta piatd. In general, acest tip
de piata se gaseste in sfera produselor materiilor prime pentru ramuri industriale sau agricole(ex. n
agricultura).

Fiind un singur cumparator, acesta poate determina chiar si pretul de vénzare, deoarece
producatorul depinde de acest singur cumparator. Acesta poate chiar sa fixeze un anumit pret
pentru acel bun, pentru ca apoi sa vanda bunul respectiv pe o alta piatd sau pe aceeasi piata, dar
intr-o alta perioada de timp, la un pret mai mare realizand astfel un castig din situatia sa de unic
cumpérator. In situatia de monopson, deciziile de pe piata privind nivelul pretului nu mai depind de
preferintele consumatorilor, de costurile de productie, ci mai ales de capacitatea producatorilor care
sunt sau nu capabili de a-si asuma un risc, si anume, riscul de a nu ceda la influentele
consumatorului privind o influentd extrema in ceea ce priveste scaderea pretului; acest risc si-I pot
asuma pornind de la premisa ca din moment ce acel consumator este dispus sa plateasca un
anumit pret pentru acel bun, pret pe care el insusi vrea sa-| stabileasca, acesta inseamna ca acel
bun i este necesar, deci va fi capabil sa plateasca si alt pret pentru el.

Formarea pretului pe o piata de tip oligopol

Exista insa si o forma a pietei de tip oligopol cunoscuta sub denumirea de duopol, atunci
cand pe piatd existd un numar de doi producatori pentru furnizarea unui bun omogen. in situatia
duopolului cei doi producatori pot sa adopte mai multe variante cu privire la influentarea preturilor
bunului respectiv pe acea piata.

Poate exista situatia Tn care cei doi se lupta pentru suprematie pe acea piata, iar unul dintre
ei va reduce preturile pana la nivelul la care celalalt va fi eliminat si atunci el va detine monopolul pe
acea piata. In aceasté situatie trebuie tinut cont de faptul ca si cel care reduce preturile va avea de
pierdut prin reducerea profitului, datorita scaderii pretului de vanzare, insa pe termen lung el va
obtine monopolul si isi va putea recupera aceasta pierdere. Celalalt producator va fi eliminat de pe
piata.

O alta varianta a duopolului ar putea fi cea in care cele doua firme incearca sa
supravietuiasca pe piata pe o perioada cat mai lunga. Astfel, ele incheie acorduri privind fixarea
preturilor la un anumit nivel, impartirea influentelor pe piata, a cantitatilor produse etc. Majoritatea
tarilor democratice descurajeaza incheierea unor astfel de intelegeri intre firme pentru mentinerea
pe piata prin diferite reglementari legislative care interzic printre altele si: folosirea pretului de
dumping, folosirea de preturi discriminatorii, incheierea de intelegeri privind pretul de vanzare.

Formarea pretului pe o piatad cu concurentd monopolistica

Piata monopolistica are si ea anumite particularitati in ceea ce priveste formarea preturilor.
Pe aceasta piata exista un numar relativ mare de producatori care produc bunuri neomogene, dar
substituibile. Deciziile pe care le ia fiecare producator in parte cu privire la marimea cantitatii oferite
nu influenteaza activitatea altui producator insa luate per ansamblu reactiile tuturor ofertantilor de pe

20 Randal G. Halcombre-“Public Finance”:Governament Revenues and Expenditures in the United States
Economy, West Publishing Company,1996,pg.98;
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aceasta piata au consecinte asupra fiecarui producator care actioneaza pe piata respectiva. Pe
acest tip de piata cererea pentru un anumit produs nu este perfect elastica, iar pe termen scurt
maximizarea profitului va avea loc la acel nivel al productiei la care venitul marginal este egal cu
costul marginal.

“ Intrebari si aplicatii recapitulative:

Pretul unui bun este determinat de costurile de productie ale acestuia”. incercuiti afirmatiile care va

par corecte in ceea ce priveste teoria formarii pretului pe baza costurilor de productie:

a.
b.
c.

este cea mai plauzibila explicatie a modului de formare preturilor

nu ia in considerare influenta exercitata de fortele ce influenteaza cererea consumatorilor

nivelul costurilor de productie este un factor foarte important de influenta a pozitiei curbei ofertei, dar
nu singurul asemenea factor

ca teorie a modului de determinare a pretului, teoria costurilor de productie nu explica ntrutotul
formarea pretului, din moment ce costurile de productie sunt ele insele preturi — ale factorilor de
productie — ceea ce nu permite explicarea modului in care este determinat pretul

oferta existentd a unui bun va seta un pret sub costurile sale de productie, daca cererea este
insuficienta Tn a genera un pret mai bun, chiar daca ofertantii nu vor continua productia bunului n
cazul in care produsul nu poate fi vandut la un pret peste costurile de productie

Pretul de piata al unui bun, si costurile de productie ale acestuia sunt relationate in ce fel?

a.
b.

oo

Daca pretul este mai mic decat costurile de productie, va aparea o modificare in curba cererii
Costurile de productie influenteaza cantitatea de bunuri ce vor fi oferite de catre producatori la orice
nivel posibil al preturilor

Pretul nu poate niciodata fi mai mic decét nivelul costurilor de productie

Pretul nu poate niciodata fi mai mare decét nivelul costurilor de productie

Nu exista o relatie semnificativa intre pret si costurile de productie
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Modulul 2 Macroeconomie
Unitati de invatare — Banii. Sistemul Bancar. Piata titlurilor financiare. Inflatia. Somajul.
Interventia statului in economie.

Obiective: Acest modul fisi propune familiarizarea studentilor cu conceptele
macroeconomice fundamentale. Vor fi analizate si expuse concepte si teorii legate de
/ formare preturilor pe diferite tipuri de piete, bani, modul in care functioneaza sistemul
bancar, piata titurilor financiare. Partea finala a modulului este dedicata conceptelor si
teoriilor macroeconomice ce tin de fenomene precum inflatia si somajul, dar si de

modalitatile si motivele interventiei statului in economie.

Concepte cheie: macroeconomie, piete, preturi, teorii monetare, sistem bancar, banci

centrale, banci specializate, titluri de valoare, actiuni, obligatiuni, inflatie, somaj,

esecuri ale pietei, interventia statului in economie,

Ghid de studiu
Daca primul modul al acestei discipline a oferit elementele teoretice fundamentale

pentru Tntelegerea conceptelor economice / microeconomice de baza, informatiile

prezentate in als doilea modul utilizeaza aceste concepte si teorii pentru o mai buna
intelegerea a fenomenelor macroeconomice, a functionarii economiei in ansamblul
sau, cu toate interxonexiunile existente. La finalul fiecarui capitol al acestui modul au
fost propuse céateva intrebari si aplicatii de verificare privind intelegerea si capacitatea

de analiza si sinteza a conceptelor prezentate.

Bibliografie obligatorie:

1. Samuelson Paul, Nordhaus W.D.,Economie politica, Ed. Teora 2001
Bibliografie optionala

1. Baumol, W.J. si Blinder, A.S., Economics. Principles and Policy, editia a 11-a,

South-Western: Cengage Learning, 2009
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Dobrota, Nita, Economie politica, Ed. Economica 1998

Hayne P., ,Modul economic de gandire - mersul economiei de piata”, Editura
Didactica si Pedagogica, Bucuresti, 1991

Ignat lon, Pohoata lon, Clipa Nicolae,Lutac Gheorghe - ,, Economie politica”
Editura Economica 1997

. Lutas Mihaela - Bazele microeconomiei, Ed. Risoprint, Cluj-Napoca, 1998

. Mankiw, N.G., Principles of Macroeconomics, editia a 5-a, South-Western:

Cengage Learning, 2008

. Stiglitz, J.E., Economics of the Public Sector, New York: W.W. Norton &

Company, 2000
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Unitatea de invatare 7. BANII

Cuvinte cheie: bani, teorii monetare, numerar, moneda scripturala, funtiile banilor

Stim din capitolele anterioare ca circulatiei bunurilor si a serviciilor din economia reala i se
alatura circulatia banilor in economia monetara. Banii reprezinta, "alaturi de capital si de
specializare cel de-al treilea aspect major al vietii economice moderne, iar fluxul de bani séngele

care irigd economia"2l, ei sunt cei care fac posibild desfisurarea tranzactiilor economice intre
infinitele bunuri si- servicii de valori diferite.

In literatura de specialitate existd o serie de puncte de vedere divergente in privinta definirii
banilor. Unii autori considera ca banii reprezinta "o marfa speciala, separata spontan din lumea
celorlalte marfuri, in urma dezvoltarii indelungate a productiei si schimbului de marfuri, care
indeplineste functia de echivalent general al tuturor celorlalte marfuri si de instrument general al

schimbului, datoritd proprietatilor sale deosebite” 22,

Costin Kiritescu defineste banii drept "un instrument social, o form& particulard imediat
mobilizabila a avutiei sociale o intruchipare transmisibila si omnivalenta a puterii de cumparare care
confera detinatorului o parte din produsul social al tarii emitente"23,

Karl Marx considera banii drept rezultatul actiunii legilor economice ale productiei de marfuri,
aparut spontan pe o anumita treapta a dezvoltarii societatii ca o consecinta a anumitor relatii de
productie istoriceste determinate”24

Alti autori considera ca "banii reprezinta notiunea generica prin care este desemnat
intermediarul general al schimbului23. Ei diferentiaza termenul de bani de cel de moneds
considerand moneda drept notiune derivata care desemneaza "o stare concret istorica si nationala

de existenta a banilor, care presupune structuri institutional juridice bine definite, care permit
autoritatii statale exercitarea prerogativelor in ceea ce priveste stabilirea denumirii, emisiunii,

utilizarii si retragerii banilor" 26

Geneza banilor

21 paul Samuelson, L'Economique, tom |, 8 e .ed. Libr. Armand Colin,Paris, 1953, pag. 88

22 Dictionarul de Economia Politica, Ed. Politica Bucuresti, 1974, pag. 63

3. Costin C. Kiritescu, Moneda, Mica Enciclopedie, Editura Stiintifica si Enciclopedica Bucuresti, 1982, pag. 63
24 pidem

25 Nita Dobrota,coordonator, Economia Politica, Editura Economica Bucuresti, 1995,pag. 47

26 |pidem
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Primele forme de bani au aparut odatd cu aparitia schimbului, desfasurat pe principiul
trocului in cadrul caruia fiecare bun sau serviciu reprezenta o forma a banilor.

Treptat, pe masura multiplicarii actelor de schimb, rolul de mijlocitor al acestuia (schimbului)
a fost preluat doar de anumite bunuri, care aveau capacitatea de a masura, mai mult sau mai putin
exact valoarea bunurilor si a serviciilor supuse tranzactiilor si pe baza acesteia indeplineau functia
de mijloc de schimb.

Intre aceste noi forme ale banilor amintim sarea, pieile, vitele, scoicile, granele, metalele
pretioase, etc. In timp din randul acestora s-au desprins metalele pretioase a caror greutate,
puritate si densitate trebuia masurata cu ocazia fiecarei tranzactii.

Pentru a elimina aceste inconveniente s-a trecut, incepand cu secolele VII-VI i.e.n.la baterea
monedei, adica la consemnarea unor elemente care certificau cantitatea, puritatea si densitatea
aurului cuprins intr-o moneda.

Se considera ca primul care a batut moneda a fost Cresus, regele Lydiei, desi specialisti Tn
numismatica au identificat elemente ale circulatiei monetare in China inca din secolele X-XI i.e.n.
Denumirea de moneda provine de la atelierul unde se confectionau monedele metalice situat in
apropierea templului zeitei Juno Moneta din Roma.

In aceasta perioada banii indeplineau functia de mijloc de schimb si cea de masura a valorii,
si erau intr-o micd masura mijloc de tezaurizare sau de plata.

Banii au circulat sub forma monedelor pana in secolul al XVII- lea, cand monedelor aflate Tn
circulatie li se alatura bancnotele sau biletele de banca . Timp de doua secole (de la aparitia
bancnotelor si pana la primul rézboi mondial) au circulat in paralel bancnote convertibile in
diferite proportii in metale pretioase si monede - cele de valori mari confectionate din metale
pretioase-respectiv cele divizionare, de mica valoare, confectionate din metale nepretioase.

Dupa primul razboi mondial, monedele din metal au cedat in cvasitotalitatea lor locul
bancnotelor convertibile si neconvertibile, care au devenit astfel principala forma sub care se
regasesc banii.

Dupa cum am aratat in randurile de mai sus, banii au existat intotdeauna intr-o anumita
configuratie sau forma, dar, pana la inceputurile revolutiei industriale banii au constituit doar un
mijloc secundar in cadrul organizarii sociale.

Cu toate ca istoricii considera aparitia economiei monetare strans legata in timp de aparitia
monedei, se poate practic vorbi de monetarizarea economiei doar atunci cand actele de schimb au
inceput sa capete o amploare deosebitéd ca urmare a dezvoltarii productiei de marfuri ca efect al
revolutiei industriale, incepand din secolul al XVIll-lea.

S-a calculat ca pana in secolul al XIV-lea nu mai mult de 1 procent din viata unui european
a fost organizata intr-un sistem monetizat in timp ce in prezent procentajul corespunzator ar fi de 16
procente sau chiar superior .

Funcfiile banilor

I. Etalon de masurare a valorii activitatii si capacitatii umane

Il. Exprimarea valorii in cadrul schimbului

[ll. Functia de tezaurizare sau de acumulare

IV. Mijloc de plata care permite prin intermediul banilor stingerea de obligatii intre diferitii

participanti la procesul economic(Samuelson, N., 2001, 78-89).

Motorul principal in mijlocirea schimburilor (la stingerea obligatiilor de platd) sunt bancile care pe
baza unor depozite constituite de agentii economici sting obligatile acestora prin transferul de
moneda sau moneda scripturala care par pe fondul tranzactiilor comerciale

Componentele masei monetare
a/ in functie de forma de existenta, moneda se clasifica in: numerar sau moneda materiala -
compus din moneda metalicd si moneda de héartie - si in moneda de cont (numitd si moneda

scripturala).
1. Numerarul-este format din monede de urmatoarele tipuri :
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a/_ monede cu valoare intrinseca - reprezentate de monede confectionate din metale
pretioase (aur,argint) a carei valoare nominald corespundea cu valoare metalului din care era
confectionata. Acest tip de moneda era proprie sistemului etalon aur monede. La baza baterii
acestui tip de moneda sta principiul baterii libere conform caruia detinatorii de metal monetar se
prezentau la monetaria statului si puteau cere transformarea acestuia in moneda.

b/ monede fara valoare integrala — sunt monedele batute din metal ieftin (bronz, diferite
aliaje), a carei emisiune este exclusiv in sarcina statului.Prin baterea acestei categorii de moneda
statul castiga din diferenta intre valoarea nominala (mai mare) a acestei monede si cea reala (mai
mica) data de cheltuielile ocazionate de batere. In aceasta categorie se includ in general monedele
divizionare prezente in sistemele monetare moderne;

c/moneda de hartie (numita si bon de tezaur)- este pusa in circulatie numai de catre stat
pentru a acoperi o parte din cheltuielile acestuia. Ea este retrasa din circulatie tot de catre stat, pe
baza criteriilor care au stat la baza emisiunii ei.

d/ bancnota - sau biletul de banca- reprezentand certificarea existentei unei anumite sume
de bani intr-un depozit bancar.Aparitia bancnotelor a fost semnalata in China, unde functiona inca
in secolul al X-lea un sistem bancar insa extinderea utilizarii ei a fost a fost determinata de cresterea
volumului schimburilor comerciale si a nevoii ca negustorii care se deplasau dintr-o parte in alta a
lumii sa& poata face dovada existentei unui anumit depozit de aur in tara de origine, pe baza
inscrisului respectiv. Acesta (certificatul de depozit) putea fi preschimbat in bani de aur de catre
orice banca care avea relatii cu banca emitenta.

Varianta moderna a bancnotei apartine intemeietorului Bancii Suediei, J. Palmstruck, in
secolul al XVII -lea. De-a lungul timpului, bancnotele au indeplinit mai multe functii :

Astfel, de la aparitie pana la sfarsitul sec. al 18-lea bancnotele au fost utilizate numai ca
mijloc de plata bancar, pentru ca incepand cu secolul al XIX-lea sa fie considerate drept moneda
auxiliara alaturi de monedele de aur si argint. La sfarsitul secolului al XIX-lea, bancnotele au devenit
mijlocul principal de plata, fara a se renunta insa complet la monedele din metale pretioase.

Dupa primul razboi mondial monedele din aur si argint au cedat in totalitate locul bancnotelor
de hartie, si monedelor divizionare din metale nepretioase a caror pondere in totalul masei
monetare este insa foarte redusa.

2. Moneda de cont (scripturald) a aparut si s-a dezvoltat odata cu aparitia si cresterea rolului
bancilor si a creditului. Spre deosebire de numerar,care are o existenta materiala, moneda
scripturala reprezinta un simbol, o cifra intr-un cont apartindnd unui agent economic, pe baza unui
depozit deschis de catre acesta la o banca. Circulatia monedei scripturale se rezuma doar la
inregistrari efectuate in conturi bancare care au ca efect trecerea unei cantitati de moneda
scripturala dintr-un cont in altul, fara a fi insotita de miscari efective ale semnelor banesti materiale.

Banii de cont reprezinta sumele inscrise in contabilitatea bancii pe numele agentilor
economici.Banii de cont se multiplica prin credit, iar dupa o anumitd perioada apare o anumita
cantitate de moneda suplimentara celei anterioare.

Miscarea banilor dintr-un cont in altul se realizeaza prin decontari si plati fara numerar. Prin
decontéari fara numerar se realizeaza transferul de sume dintr-un cont in altul prin prisma celor doi
participanti la acest transfer, in timp ce notiunea de plata fara numerar prin prisma unui singur
participant la tranzactie, cel care plateste sume;

Decontarile se realizeaza cu ajutorul urmatoarelor forme:

1. acreditivul sau linia de credit- este acel instrument prin care platitorul separa o parte din
disponibilitatile sale si o trece intr-un depozit bancar deschis la banca furnizorului.Pe masura livrarii
marfurilor de catre furnizor si a depunerii de catre acesta a documentelor de incasare banca
furnizorului transmite suma aferenta din contul sau in depozitul bancar din contul furnizorului.

2.scrisoarea _de garantie _bancara este acea forma de decontare bancara prin care
furnizorul cere platitorului sa-i elibereze o asemenea scrisoare si prin care sa-i asigure cu
anticipatie platile prin rezervarea unor drepturi la credite ale platitorului pentru o perioada viitoare.

3.vinculatia- nu asigura cu anticipatie platile ci presupune consimtamantul platitorului de
decontare, din initiativa sa, fie prin admiterea la plata a unor documente de decontare emise de
catre beneficiarul sumei de plata.
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O a doua clasificare a semnelor monetare se poate face in functie de emitentul
acestora. In raport cu acest criteriu, moneda se imparte in:

1. moneda creata de agentii economici- a functionat in cadrul sistemelor bazate pe
etalonul aur-moneda, sistem in cadrul caruia baterea monedei se efectua ca urmare a prezentarii la
banca, de catre un agent economic, a unei anumite cantitati de aur care era imediat transformata in
moneda.

2. moneda creata de tezaur - reprezentata in special de catre moneda divizionara

3. moneda creata de catre banci- releva rolul deosebit pe care il au bancile creatia
monetara, prin emiterea biletelor de banca de catre banca centrala si a monedei scripturale de catre
bancile comerciale.

O atreia clasificare pleaca de la modul de acoperire al monedei, adica de garantare a ei
de catre emitent. Din acest punct de vedere se deosebesc urmatoarele tipuri de monede:

-monede cu acoperirea metalica- consta in stabilirea unui procent considerat minim pe care
sa-l detind banca emitenta ca stoc de aur si argint din volumul emisiunii de bancnote. In decursul
anilor proportia acoperirii valorii bancnotei respective cu aur si argint a scazut. Daca la inceput
procentul acoperirii acestei valori era facut public, in timp s-a renuntat la aceastd masura, cea ce nu
inseamna ca banca centrala din fiecare tara nu dispune de un anumit stoc de metale pretioase.
Concomitent,stabilitatea bancnotei s-a diminuat ca urmare a acestei masuri.

-acoperire in portofoliu comercial- este inteleasa ca o acoperire suplimentara, peste cea in
aur, pana la nivelul intregii emisiuni de bancnote.Acest portofoliu comercial este format din cambii
pe termen foarte scurt (sub 90 de zile) . Aceste cambii reprezinta de fapt acoperirea unor cantitati
de marfuri vandute pe credit.

- acoperirea in devize sau in mijloace de plata straine- prin preluarea acestor devize de catre
banca centrala de la exportatori in schimbul unor cantitati de moneda nationala puse in circulatie la
cumpararea acestor devize;

- acoperirea in valori mobiliare- (titluri, hartii de valoare, emise de stat) este o acoperire care
nu corespunde continutului bancnotei (ele sunt de obicei emise pentru a acoperi unele cheltuieli ale
statului).

- _acoperirea_in_marfuri- este forma care se regaseste cel mai mult in economiile
contemporane. Aceasta acoperire este diferita de la o tara la alta, in functie de particularitatile
nationale, de structura stocului de marfuri, de viteza de rotatie a stocurilor, etc

in functie de obligatiile pe care si le asuma statul, monedele pot fi convertibile si
neconvertibile.

1. monedele convertibile- sunt cele care pot fi preschimbate pe o anumitad cantitate de metal
pretios (acest tip de convertibilitate poarta numele de convertibilitate internd si a fost utilizat in
special in cadrul etalonului aur) sau intr-o altd moneda (convertibilitate externa);

2. monedele neconvertibile-sunt monedele care circulda in exclusivitate numai in cadrul
granitelor nationale.

Convertibilitatea reprezinta insusirea legala a unei monede de a fi preschimbata pe o alta
moneda liber, prin dnzare-cumparare pe piata fara a exista restrictii cu privire la suma de schimbait,
scopul preschimbarii (plati pentru tranzactii curente sau miscari de capital) sau de calitatea celui ce
efectueaza preschimbarea (rezident sau nerezident al tarii in care are loc tranzactia)
in_functie de categoriile de operatiuni admise la convertire, se disting urmatoarele tipuri de
convertibilitate:

a. convertibilitate partiala (in cadrul careia sunt admise la schimb numai sumele destinate
operatiunilor de cont curent)

b. convertibilitate totald, in care preschimbarea sumelor se face indiferent de destinatia utilizarii
lor;

in functie de calitatea persoanelor care solicitd efectuarea schimbului, convertibilitatea poate fi

internd (atunci cand vizeaza accesul rezidentilor la 0 anumitd suma in valutd) si externa- atunci

cand accesul la 0 anumita suma in valuta este permis atéat rezidentilor cat si nerezidentilor ;
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in functie de marimea sumei admise la schimb convertibilitatea poate fi limitata si nelimitata. in
prezent, monedele a cinci tari dezvoltate (Statele Unite ale Americii, Germania, Japonia, Franta si
Marea Britanie) se bucura de convertibilitate nelimitata.
in functie de marimea raporturilor valorice ce se au in vedere la stabilirea raporturilor dintr-o
moneda in alta se disting: convertibilitatea oficiala, realizata intre unitatile monetare statale si
convertibilitatea de piata practicata de banci, firme de comert exterior, persoane particulare. In
cazul convertibilitatii de piata, fiecare stat are un sistem de interventie in sensul ca prin rezerva de
lichiditate internationala el poate sa absoarba surplusul de moneda nationala in sensul mentinerii
cursului valutar in anumite limite;

in acceptiunea FMI, convertibilitatea practicatd astdzi este proprie unui numar restrans de
tari (aprox. 70), se practica necomerciale.

De-a lungul anilor convertibilitatea a cunoscut doua forme: cea a convertibilitatii metalice si
cea a converibilitatii In devize, fiecare din acestea imbracand forma convertibilitatii interne, respectiv
externe.

a. convertibilitatea metalica- a imbracat la randul ei doua forme:

- convertibilitatea metalica integrald- (nelimitata in aur)- practicata in majoritatea tarilor pana
in primii ani ai primului razboi mondial;Ea presupune preschimbarea in aur, neingradit, a intreqii
cantitati de bancnote pe care o persoana dorea sa o preschimbe;

- convertibilitatea metalica limitata- a fost folosita de o serie de tari ca masura de revenire la
convertibilitatea in aur suspendata la inceputul primului rdzboi mondial,dar o revenire partiala in
sensul limitarii ei ca suma necesara pentru procurarea unui intreg lingou de aur.

b. convertibilitatea in aur-valute proprie initial sistemelor monetare nationale pe baza
deciziei adoptate la Conferinta de la Geneva din 1922, a devenit, dupa conferinta de la Bretton
Woods (USA) din 1944 propriu sistemului monetar international nou creat.

in cadrul aceleiasi conferinte s-a creat cadrul institutional necesar reglementarii relatiilor
monetar- financiare internationale pe baze noi prin infiintarea FMI si a Institutilor de la Bretton
Woods si adoptarea unui sistem in cadrul caruia monedele se defineau printr-o anumita cantitate de
aur, dar nu erau convertibile Tn interior in aur ci in dolari americani.Raporturile valorice intre monede
se stabileau insa in functie de definirea metalica.

Moneda centrala a sistemului era dolarul american, deoarece Statele Unite s-au angajat sa
garanteze convertibilitatea in aur a sumelor detinute de catre bancile centrale straine la cererea
acestora, la un pret fix de 35 de dolari uncia.

Convertirea in aur se garanta exclusiv pentru dolarii americani aflati in rezervele bancilor
centrale straine.

n acest fel, dolarul american a devenit moned3 de rezerva alaturi de aur, pana in anul 1971,
cand autoritatile americane au anuntat anularea angajamentului de convertire in aur a dolarilor aflati
in rezerva bancilor centrale straine.

fn anul 1968 un numar de 14 tari, altele decéat Statele Unite au trecut la convertibilitatea
externa reciproca si fata de dolarul american pe baza unui curs fix, stabilit in functie de continutul in
aur al fiecarei monede.

Mentinerea cursurilor fixe se realiza prin intermediul bancilor centrale. Sistemul
convertibilitatii pe baza de cursuri fixe a functionat pana in anul 1973, cand s-a trecut la sistemul de
cursuri flotante, adica la preschimbarea unei monede in altd moneda se realizeaza la cursul variabil
al pietei, fara angajamentul autoritatilor monetare de a mentine cursul

Tncepénd cu 1976, prin Acordul de la Jamaica, se elimina complet aurul din sistemul monetar
international prin interzicerea definirii monedelor in aur, acestea urmand a fi definite fie in functie de
o valuta forte (este cazul tarilor foste colonii britanice care isi definesc moneda nationald prin
raportare la lira sterlind, sau a unui numar de tari care isi raporteaza moneda numai la dolarul
american) fie in functie de un cos valutar de tipul DST (Drepturi Speciale de Tragere) sau EURO
(fostul ECU). Unele tari, in special cele din Africa sau America Latina isi definesc moneda in raport
cu un sistem de indicatori macroeconomici.

Conditiile generale ale trecerii la convertibilitate sunt :
1. existenta unui potential economic ridicat al tarii respective
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2. realizarea unui structuri corespunzatoare a preturilor interne, alinierea acestora cu cele de pe
piata mondiala;

3. stabilirea unui curs de schimb real, fundamentat din punct de vedere economic a monedei
nationale cu alte monede straine;

4. crearea unei rezerve nationale de lichiditate care sa faca posibila interventia pe pietele
valutare cand oferta pe aceste piete este mare

5. largirea drepturilor, competentelor si a raspunderilor exportatorilor in derularea unui comert
exterior eficient;

6. crearea unui sistem de interventie pentru asigurarea stabilitatii monedei nationale;

Teorii monetare
Inca din antichitate s-a pus problema existenta legaturii intre valoarea de schimb, cea de
intrebuintare si valoarea monedei.

I. Teoria banilor ca instrument liber de schimb- sustinuta de Aristotel si dezvoltata de A. Smith
si Ricardo- care sustin ca banii ca rezultat al unor conventii intre oameni au valoare de
schimb si de intrebuintare. Ei si-au conceput aceasta teorie plecand de la premisa ca
valoarea monedei este data de valoarea muncii privind extragerea si confectionarea
monedelor, respectiv pentru achizitionarea metalului din care era confectionatd moneda.

Il. Teoria nominalista - a aparut ca reactie impotriva teoriei banilor ca instrument de schimb si

care spune ca banii nu trebuie sa aiba valoare proprie ci una nominald, conventionala.
Pe parcursul timpului acesta teorie s-a dezvoltat in doua directii:
Nominalismul functionalist (Karl Mengel) care pune accentul pe capacitatea monedei de
a fi schimbata intr-o cantitate de bunuri si servicii si nominalismul statal (F. Muller) care
contesta necesitatea ca banul sa aiba neaparat o baza metalica, spunand ca locul
monedei metalice sa fie luat de bancnota sau moneda de hartie. Unii economisti sustin
ca banii sunt doar un nume un simbol valoric recunoscut de catre societate si care
exprima difereitele proportii sau raporturi de schimb sau aratd nivelul puterii de
cumparare a indivizilor pe baza unor reguli stabilite de stat.

[ll. Teoria cantitativa a banilor - a aparut cu patru secole in urma pe fondul aparitiei marilor
descoperiri geografice, a unor situatii de crizd economica determinatd de cresterea
artificialda a preturilor pe fondul mentinerii neschimbate a ofertei de bunuri si servicii.
Aceasta cunoaste mai multe forme:

Forma clasica elaborata de David Hume, dezvoltata de Ricardo si Adam Smith, Irving Fisher
care aratau existenta unei egalitati intre oferta de bani si cererea de bani:

MxV = PxT

M = masa monetara

V viteza de circulatie a banilor

P = nivelul preturilor

T= nivelul tranzactiilor
In conformitate cu aceasta teorie tranzactiile cu bunuri si servicii realizate in economia reala
trebuie sa-si gaseasca corespondentul si in economia monetara.
Forma moderna - imbraca forma ecuatiei de la Cambridge conceputa initial de Marshal si
dezvoltata de Arthur Bigoux

M=kxPXT
Conform ecuatiei valoarea monedei variaza invers proportional cu masa monetara iar nivelul
estimat al preturilor are influentd asupra acesteia.

IV. Teoria lui Keynes fac o corelatie intre fluxurile monetare si fluxul de bunuri si servicii din
cadrul tranzactiilor aflate intr-o economie si arata ca echlibrul strict intre valoarea
bunurilor si valoarea monedei nu este o conditie esentiala ci doar necesitatea existentei
unui echilibru global al economiei. Keynes spune ca politica monetara prin influentarea
monedei nationale afalat in circulatie se realizeaza prin stimularea consumului si implicit
printr-o sporire a puterii de cumparare a indivizilor.

Venitul monetar se modifica in viziunea lui Keynes sub influenta urmatorilor factori:
a. Cheltuielile statului
b. Nivelul general al salariilor
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c. Dimensiunile comertului exterior
d. Efectul multiplicator al investitiilor si preferinta pentru lichiditate al agentilor economici.

intrebdri si aplicatii recapitulative:

*Suma valorii marfurilor si serviciilor existente intr-o tara la un momentdat se ridica la 10000 mid um.
Cunoscand ca viteza de rotatie a banilor este 10, ce cantitate de bani trebuie pusa in circulatie ? Dar in cazul
in care viteza ar fi 5, sau 20?

Q x P =10000 mid

V1 =10

V2=5

V3 =20

MXxV=QxP => M=QXP/V

M1 = 10000/10 = 1000, M2 =10000/5 = 2000, M3 = 10000/20 = 500

*Suma valorii marfurilor vandute intr-o tara in decursul unui an a fost de 2000 mld um din care 20% au fost
redate pe credit rambursabil peste 2 ani. Cunoscand ca viteza de rotatie a banilor a fost 8, care este masa
monetara necesara in aceste tranzactii ?

Q x P = 2000 mld

V=8
20% x 2000 mld = 400 mld — credit rambursabil peste 2 ani

Q x P = 2000 - 400 = 1600
M= (Q xP)/ V = 1600 / 8 = 200 mld

*Daca in t0, t1, M creste cu 25% iar preturile cresc cu 50%, in conditiile in care se presupune ca ceilalti factori
nu se modifica, sa se determine cu cat a crescut sau a scazut puterea de cumparare a banilor.

totl, P >50% Im = 100% + 25%
M > 25% Ip = 100% + 25%

Ipcb — indicele puterii de cumparare a banilor

Ipcb =Im/lp x 100 = 125% / 150% x 100 = 83,3 %
83,3-100=-16,7 %
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Unitatea de invatare 8. SISTEMUL BANCAR

Cuvinte cheie: banca centrala, banci specializate, putere de cumparare, bilete de banca,
dobanda, credit, imprumut, depozit, bonitate

Primele operatiuni bancare au fost atestate inca din anul 2000 i.H. 7 codul lui Hammurabi,

dar caracterul acestora este aprig contestat prin argumentul inexistentei monedei, instrument al
schimbului. Adevarata nastere a sistemului bancar se presupune ca ar fi avut loc odata cu aparitia
monedei in sec VII i. H, moment in care moneda a inceput sa fie folosita ca moneda de schimb pe
scara larga in Grecia, Roma Antica si Egipt.
Inchistarea economiei din perioada medievala a afectat grav dezvoltarea sistemului bancar pana la
aparitia marilor descoperiri georgrafice, cand a avut loc o explozie in tranzactiile comerciale dintre
Europa, America, Asia etc , precum si a schimburilor din perimetrul mediteraneean. Acesta
dezvoltare a bancilor a fost favorizata si de aparitia cambiilor si a biletelor de banca (bancnote) care
purtau numele de goldsmith papers.

Liberalsimul politic si economic din ec al XIX- lea a creat premisele dezvoltarii schimburilor si
implicit a operatiunilor bancare a caror preponderentd monetard este preluatd de cea fidurciara
(bancnotele si hartile de valoare), iar ulterior de cea scripturala. Treptat creste si importanta statului
in controlul operatiunilor financiar-bancare si implicit a bancilor centrale sau de emisiune, iar in
epoca contemporana, majoritatea bancilor centrale sunt de stat cu exceptia Bancii Centrale a Africii
de sud (care este privata), in timp ce banci precum cele ale Elvetiei, Japoniei, Belgiei au capital
mixt.

Structura sistemului bancar este format din doua componente:
1. Banca centrala sau de emisiune
2. Bancile specializate

1. Bancile Centrale
Prima Banca Centrald a aparut in Anglia la sfarsitul sec. al XVllI-lea, a fost infiintatd de scotianul
Patterson.
Functiile Bancii Centrale sau de emisiune:
l. Emisiunea biletelor de banca sau a bancnotelor precum si a monedelor divizionare

Il. Retragerea monde si a bancnotelor de pe piata
M. Crearea si gestionarea puterii de cumparare
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Puterea de cumpdrare- cantitatea de bunuri si servicii care se poate cumpdra cu o unitate de
moneda. Deoarece cu 0 unitate monetara se pot cumpara mai multe bunuri si servicii , ar fi incorect
sa ne raportam doar la pretul unui bun sau serviciu in momentul in care calculdam puterea de
cumparare si de aceea pentru determinarea puterii de cumparare va trebui s& ne raportam la un
indice sintetic al preturilor.

Indicele sintetci al pretuirlor masoara evolutia marimii pretului intr-o anumita perioada de timp si
pentru o vasta categorie de bunuri si servicii. In practica indicele sintetic al preturilor se poate intalni
sub forma indicelui preturilor de consum, indicele preturilor de productie si a deflatorului PIB.
Indicele pretului de consum este un indice care se calculeaza pentru un cos de bunuri a caror
pondere in cadrul acestuia este fixa, si se raporteaza pretul unui bun din perioada actuala la o
perioada anterioara.

loc = pat/ pazX 15% + pea/ pe2x 10% +....... + pPm1/ Pm2X N%

Indicele preturilor de productie se calculeaza insumand preturile cu ridicata ale diferitelor bunuri si
servicii raportate la nivelul preturilor dintr-o perioada precedenta.
Deflatroul PIB-ului se calculeaza pe baza preturilor, bunurilor si serviciilor luate n calculul produsului
intern brut a caror pondere spre deosebire de indicele pretului de consum este variabila si se
calculeaza prin raportarea pretului fiecarui bun din perioada curenta la nivelul pretului din perioada
precedenta.
V. Supravegherea societdtilor bancare si a institutilor de credit in sensul regularizarii
scontarii creditului
Prin scontare se intelege operatiunea de preluare de catre o banca comerciala in schimbul unui
comision al unui titlu de credit (cambie, obligatiune, bilet la ordin etc.) de la beneficiarul ei inainte
de a ajunge la scadenta.
Rescontarea reprezinta aceeasi operatiune, doar ca Banca Centrala preia acum de la bancile
comerciale titlurile de credit.

V. Stabilirea alaturi de trezorerie a imprumuturilor contractate de catre Guvern.

VI. Determinarea regimului cursului de schimb al monedei nationale si gestionarea
rezervelor valutare

VIl.  Managementul ofertei monetare si de credit , precum si determinarea ratelor dobanzii

VIIl.  Supravegherea si gestionarea sistemelor de plati

IX. Promovarea stabilitatii sistemului financiar

X. Executarea soldului de ultim creditor.

XI. Mentinerea stabilitatii preturilor

2. Bancile specializate - in aceasta categorie intrd toate bancile si institutile de credit, exceptie
banca centrala si de emisiune.
In fucntie de activitatea pe care o desfasoara bancile specializate pot fi:

a. banci de depozit- acele banci care preiau economiile agentilor economici in mod special dar
si al popolatiei sub forma de depozite pe termen scurt, mediu si lung; acorda si imprumuturi
in special agentilor economici dar si persoanelor fizice

b. béanci comerciale — banci al caror capital este in cea mai mare parte privat si isi procura
resursele in principal din emsiunea de obligatiuni si actiuni. Astfel de banci desfasoara
activitati complexe (creeaza depozite, acorda credite, finantari etc)

c. bancile de investitii- banci care isi procura in principal resursele prin identificarea si mijlocirea
imprumuturilor de pe piata in schimbul unor comisioane. Aceste banci se mai numesc si
brokeri bancari.

d. Bancile de economii- au fost create initial in scopul fincurajarii la economia micilor
depunatori, dar datorita sustinerii din partea Guvernului au devenit foarte puternice.

e. Bancile de ipoteci- se ocupa cu acordarea de imprumuturi pe termen lung (pana la 30 de
ani) pentru investitii cum ar fi ramura constructiilor.

f. Bancile cooperatiste- sunt un grup de institutii finciare organizate intr-o singura banca locala
aparuta datorita interesului comun al acestor institutii financiare
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g. Casele de scont- banci intermediare intre banca centrald si cele comerciale a caror
principala activitate este scontarea si rescontarea

h. Institutii fianciare- nu au dreptul legal de a acorda credite si de a crea depozite ale agentilor
economici si persoanelor fizice dar pot efectua operatiuni financiare specifice pe baza de
conventie (leasing, factoring-vanzarea creantelor unor agenti economici).

Functiile bancilor specializate:

l. Acordarea de imprumuturi clientilor care indeplinesc conditile de bonitate financiara
Bonitatea financiara- capacitatea unui debitor de a restitui integral si la termenele prevazute in
contract imprumutul si dobanda afreneta acestuia

Il. Gestionarea depozitelor si a conturilor deponentilor

Il Conducerea operatiunilor de casa

\2 Organizarea infiintarii de societati pe actiuni, pe baza sistemului constituirii simultane

V. Crearea surselor atrase Tn scopul finantarii operatiunilor de creditare

Creditul poate imbraca doua forme:

a. creditul bancar

b. creditul comercial- este un credit pe termen scurt (pana la 90 de zile) acordate de furnizor
cumparatorilor sub forma livrarii unor marfuri, cu plata la o data ulterioara stabilita.
Instrumentele creditului comercial sunt: cambia care poate fi trat sau bilet la ordin.

Cambia este un titlu care face dovada existentei unei creante platibile imediat si intr-o suma clar

determinata (mai mult de 90 de zile).

Trata reprezinta un inscris prin care creditorul numit tragator da ordin debitorulu numit tras sa

achite la o anumita datd numitd scadentd sau la prezentarea ordinului unei terte persoane

numita beneficiar, o suma de bani determinata.

Biletul la ordin spre deosebire de trata poate avea doar doi parteneri: creditorul si debitorul.

obligafiunile reprezinta inscrisuri care exprima raportul de imprumut dintre creditor (care este

detinatorul obligatiunii) si debitor (emitentul obligatiunii) . De reguld, obligatiunile sunt

purtatoarele unui venit fix (al carui nivel se situeaza in jurul celui obtinut prin aplicarea ratei

dobéanzilor bancare) pe care debitorul se obliga sa-I achite la scadenta, indiferent de situatia lui

economico- financiara. Certificatele de depozit (bonuri de casa) sunt tipluri d credit prin care

bancile mobilizeaza disponibilitati pe termen scrut iar ratele dobanzilor sunt negociabile..

Bonurile de tezaur sunt titluri de credit emise de stat, imprumuturi pe termen lung pentru

finalizarea anumitor obiective a caror dobanda este sub nivelul dobanzii de pe piata.

Biletele de banca sunt instrumente de credit, emise de banca centrala la valori diferite si la

purtatori nenominale (nu sunt inscrise numele beneficiarilor), nu au scadenta dar au dobanda

aferenta.

Cecul reprezintd un ordin de plata dat titularului unui cont curent de catre banca la care are

deschis depozitul,de a elibera 0 anumita suma de bani persoanei inscrise in cec sau

prezentatorului acesteia. Cecul poate fi nominal (inscris numele beneficiarului), de virament sau

de decontare si cecul la purtator (pe care nu e inscris numele beneficiarului) iar proprietarul e cel

care incaseaza cecul.

Dobanda o reprezinta suma de bani pe care o plateste debitorul creditorului sdu pentru utilizarea

pe o perioada de timp determinata a disponibilitatilor banesti ale acestuia.

Dobanda (D)

D=CxRd

C = masa creditului

Rd = rata dobanzii

Dobanda poate fi simpla sau compusa.

Pentru dobanda simpla avem urmatoarea formula:
D=CxRd

Pentru dobanda compusa avem:
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D=Sn-C
Sn = suma acumulata a creditului
Sn=c(1+Rd)"

n = numarul de ani pentru care se calculeaza

intrebdri si aplicatii recapitulative:

*O banca acorda urmatoarele credite provenite din surse atrase (depozite ale diferitelor persoane): 1 milion
um pe o durata de 6 luni, 200.000 um pe o durata de 9 luni si 300.000 pe 1 an. Rata anuala a dobanzii
perceputa de banca este de 10% iar cea platita este de 6%. Cheltuielile anuale de administrare si functionare
ale bancii sunt de 15000 um. Sa se determine profitul anual net obtinut de banca de pe urma acestor
operatiuni.

D=CxRdxn

D incasata= D1 + D2 + D3

D1 =1.000.000 x 10/100 x %2 = 50.000
D2 =200.000 x 10/100 x % = 15.000
D3 =300.000 x 10/100 x 1 = 30.000
Di = 95000

Di =10% (1.000.000 x %2 + 200.000 x % + 300.000) = 10/100 x 950.000
Di = 95.000

D platita = 6% x 950.000 = 57.000

950.000 — surse atrase

Pbb = Di— Dp = 95.000 - 57.000 = 38.000 (profitul bancar brut)
Pbn = Pbb — Ch = 38.000 — 15.000 = 23.000 (profitul bancar net)

*O banca acorda credite de 20 milioane um din surse proprii si 30 de mil um din surse atrase pe timp de 1 an.
Banca percepe o rata a dobanzii Rd = 30% pe ansi plateste o Rd = 25%pe an. Cheltuielile bancare din anul
respectiv au fost de 2,5 milioane um. Sa se calculeze profitul bancar net.

C = 20.000.000 + 30.000.000 = 50.000.000

D incasata = 50.000.000 x 30/100 x 1 an = 15.000.000 um
D platita = 30.000.000 x 25/100 x 1 an = 7.500.000 um
Pbb = Di - Dp = 15 mil — 7.5 mil = 7.500.000 um

Pbn = Pbb — Ch = 7.500.000 — 2.500.000 = 5.000.000 um

*O banca acorda unei firme un credit de 5 mil um cu rata dobanzii de 50% pe an, rambursabili peste 3 ani. Sa
se calculeze ce suma va trebui sa plateasca firma la scadenta bancii care i-a acordat creditul.

D=Sn-C Sn=c(1+Rd)"

Sn =5.000.000 (1 + 50/100 )3= 5000000 x 155/100 x 155/100 x 155/100 = 16.875.000
D =16.875.000 — 5.000.000 = 11.875.000

D=CxRdxn

1 an 5.000.000 x 50/100 = 2.500.000

2 an (5.000.000 + 2.500.000) x 50/100 = 3.750.000

3 an (7.500.000 + 2.500.000) x 50/100 = 5.625.000

2.500.000 + 3.750.000 + 5.625.000 = 11.875.000 + 5.000.000 = 16.875.000

66



*O persoana doreste sa aiba peste 4 ani un depozit de 10 mil um. Cunoscand ca pentru depuneri la termen
bancile acorda Rd = 10% / an sa se calculeze suma ce va trebui depusa in prezent.

Sn =C(1+Rd)"

C=Sn/(1+Rd)"

C =6.830.134

Daca

Banca Centrala lanseaza pe piata o cantitate mare de obligatiuni guvernamentale, printre obiectivele

actiunii s-ar putea numara:

P20 T

Inlesnirea creditarii

Descurajarea publicului in a cumpéra obligatiuni guvernamentale
Cresterea nivelului cheltuielilor de investitii

Scaderea ratei scontului

Descresterea cantitatii de moneda aflata in circulatie

O crestere a dobanzii de referintd va duce, in mod obisnuit, la:

PoooTp

Daca
daca:

aoow

e.

Cresterea valorii actiunilor si obligatiunilor

Scaderea valorii actiunilor si obligatiunilor

Cresterea valorii actiunilor si scaderea valorii obligatiunilor
Cresterea valorii obligatiunilor si scaderea valorii actiunilor
Niciuna din variantele de mai sus

Banca Centrala doreste sa restrictioneze cresterea masei monetare, sarcina i este facuta mai dificila

li lipseste puterea legala de a reduce nivelul rezervelor bancilor comerciale

Bancile comerciale retin rezerve in exces

Partea din venit destinata economisirii este ridicata

Aurul este exportat in cantitati ridicate catre alte state

Firmele si persoanele sunt doritoare a cumpéra obligatiuni guvernamentale peste nivelul deja detinut.

O reducere a ratelor dobanzii, realizata de catre Banca Centrala va duce la:

a.
b.
c.
d.

Incurajarea investitiilor, deoarece usureaza creditarea

Descurajarea investitiilor deoarece face creditarea mai putin atractiva pentru banci
Are un efect minor asupra investitiilor

Descurajarea creditarii deoarece imprumuturile vor fi mai putin atractive pentru firme
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Unitatea de invatare 9. PIATA TITLURILOR FINANCIARE

Cuvinte cheie: bursa de valori, actiuni, obligatiuni, titluri financiare, indici bursieri

Locul bursei de valori in cadrul pietei financiare

Piata financiara reprezintd mecanismul prin care activele financiare sunt lansate si
tranzactionate in circuitul economic. Ea este formata din doua mari sectoare: sectorul bancar si cel
al titlurilor financiare.

Principalii operatori ai sectorului bancar din cadrul pietiei financiare sunt intermediarii
financiari, adica acele institutii care mobilizeaza fonduri din economisirile populatiei sau ale agentilor
economici , creandu-si datorii fata de acestia, si emit propriile active fata de utilizatorii de fonduri.

Se stabileste astfel o dubla relatie: intre institutia financiard si posesorul de sume
economisite pe de-o parte, si intre cei care solicita imprumuturi si institutia financiara care le acorda
pe de alta parte.

Intermediarii financiari nu revand activele pe care la cumpara, ci creaza noi active pe care
le revand.

Principalele categorii de intermediari financiari sunt:

- béancile comerciale

- casele de economii

- fondurile mutuale si societatile de asigurari

Piata titlurilor financiare este piata pe care se vand si se cumpara active financiare fara a fi
schimbata natura acestora.Aceasta piata este oraganizata pe doua paliere:piata financiara primara
si piata financiara secundara.

a) piata financiara primara canalizeaza tranzactiile cu titluri financiare primare sau derivate
nou emise. Principalii operatori pe acest tip de piata sunt bancile, care, in schimbul unui comision
lanseaza, prin oferta publica de cumparare sau oferta publica de vanzare, titluri nou emise.

b) piata financiara secundara care Tsi desfasoara la randul ei activitatea pe doua paliere
distincte: bursa de valori (in cadrul careia se desfasoara tranzactii cu hartii de valoare cotate la
bursa) si piata OTC (in cadrul careia au loc tranzactii cu hartii de valoare necotate la bursa).

Titlurile financiare
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Definire: Titlurile financiare reprezinta inscrisuri sub forma materiala care atesta existenta unei

relatii contractuale intre emitent si detinator si garanteaza drepturile posesorului lor.27

Datoritéd capacitatii lor de a garanta anumite drepturi (dreptul de proprietate in cazul
actiunilor, sau de creanta in cadrul tilurilor de credit), ele se numesc in literatura anglo-saxona
"securities" (garantii).

Pornind la faptul ca titlurile financiare pe termen lung exprima in esenta miscarile de factori
de productie, permitand transformarea unor valori imobiliare (cladiri, terenuri, etc) in valori mobiliare
prin natura lor (actiuni), ele mai poata si numele de valori mobiliare, iar prin faptul ca au o anumita
valoare, ele se mai numesc si hartii de valoare (din termenul in limba germana Wertpapiere).

Titlurile financiare pot fi primare, caracterizate prin faptul ca acorda mobilizarea de capital pe
termen lung de catre si confera detinatorilor drepturi asupra veniturilor banesti nete ale emitentilor si
derivate, reprezentate de contracte care au ca obiect titluri primare, valute, marfuri, etc.

Titlurile financiare primare
Actiunile

Actiunile ( stocks, shares) reprezinta hartii de valoare emise de catre o companie sau o
societate comerciala in scopul constituirii, maririi sau restructurarii capitalului propriu si care atesta
dreptul de proprietate al celui care le detine asupra unei parti din averea societatii emitente.

Actiunile au o valoare nominala (cea inscrisa pe titlul respectiv), reprezentata de valoarea
varsata de primul actionar la subscrierea capitalului social si o valoare de piata, formata prin
tranzactionari ulterioare pe piata bursiera sau extrabursiera (OTC), stabilitéd pe baza raportului dintre
cererea si oferta de titluri.

Actiunile sunt de doua tipuri : comune (sau obisnuite) si preferentiale.

A) actiunile comune sunt cele care domina piata bursiera si cea de tipul OTC. Actiunile
comune pot fi nominative (contindnd numele actionarilor, asa cum sunt mentionate Tn registrul
societatii emitente) dar, de regula ele sunt la purtator (anonime), societatea emitentd necunoscand
numele actionarilor, dar avand la dispozitie unele elemente de identificare ale acestora.

Detinatorii de actiuni comune au urmatoarele drepturi :

1- dreptul de a primi dividende;

Dividendul reprezinta partea din profitul unei firme ce revine detinatorului de actiuni dupa
plata impozitelor datorate statului si dupa constituirea rezervelor legale , in raport cu capitalul social
subscris.

Deoarece venitul adus de actiuni (dividendul) se modifica de la o perioada la alta, in functie
de rezultatele economico- financiare ale firmei emitente, ele mai poartd numele si de titluri financiare
cu venit variabil.

Dividendele se platesc de regula anual, dupa ce din profitul realizat de firma au fost achitate
dobénzile pentru obligatiunile emise de catre firma respectiva si dividendele ce revin actiunilor
preferentiale.Ca exceptie, ele pot fi platite semestrial ( acest lucru este prevazut in legislatia din
Marea Britanie) sau trimestrial (in Statele Unite).

Marimea dividendului depinde de situatia economico-financiara a firmei emitente si de
strategia pe care o adopta in privinta utilizarii profitului obtinut.

Daca firmele sunt in dezvoltare, dividendele platite detinatorilor de actiuni comune vor fi mici,
deoarece profitul obtinut se investeste in retehnologizare, cresterea calitatii fortei de munca sau alte
obiective care au drept scop dezvoltarea firmei respective. Lipsa platii dividendelor sau suma mica
platita ca dividend este compensata de cresterea in timp, a valorii de piata a actiunilor apartinand
firmelor respective.

in general, firmele platesc dividendele sub forma unor sume in numerar. Ca exceptie,
companiile mai pot utiliza urmatoarele forme de distributie a actiunilor comune:

a) distributia de actiuni comune suplimentare in loc de plata in numerar a dividendelor -
prezinta avantajul ca in multe tari plata dividendelor sub forma de actiuni nu este impozitaté atunci,
ci doar cand actiunile sunt revandute.

27 1oan Popa, Bursa, vol. I, Ed. Adevirul S.A., Bucuresti, 1994. pag. 30
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Pentru firma, avantajul deriva din faptul ca ea isi poate mari capitalul social fara costuri
suplimentare de emisiune, iar suma cu care s-a majorat capitalul social initial poate fi investita fara
alte justificari.

b) distributia deghizata - utilizata pe larg in Statele Unite la sfarsitul anilor '80- consta intr-o
oferta din partea firmei emitente de rascumparare a unui anumit numar de actiuni, la pretul pietei si
fara comisioane. Oferta de rascumparare este limitata in timp, actionarii care fisi instraineaza
actiunile detinute in firma pierd dividendele cuvenite pentru perioada respectiva dar castiga ca
urmare a diferentei dintre pretul de piata la care si-au valorificat actiunile si pretul de emisiune
(valoarea nominala) la care le cumparasera initial.

2) dreptul esential pe care il confera definerea de acfiuni comune este dreptul de vot.
Acest drept se exercita de reguld dupa principiul : o actiune = un vot. Ca exceptii de la aceasta
regulad pot fi intalnite situatii in care companiile Tisi stabilesc prin statut , inca de la infiintare,

anumite drepturi privilegiate in privinta numarului de voturi pentru membrii fondatori.28 Aceasta era,
spre exemplu, situatia firmei Ford care dispune de doua tipuri de actiuni comune: unele, numite "de
tip A", care constituie 90 % din capitalul social al companiei, dar care au dreptul de vot limitat la 60%
din totalul voturilor din adunarea generala a actionarilor, si cele de tip "B" detinute in exclusivitate de
membrii familiei Ford , care detin doar 10% din totalul capitalului social.

3) dreptul de preempfiune adica dreptul detinatorului de actiuni comune de a-si mentine
aceeasi proportie de actiuni in cazul in care compania Tsi mareste capitalul social,inainte ca noua
emisiune sa fie lansata pe piata.

in acelasi context trebuie amintit si dreptul vechilor actionari de a dobandi actiuni gratuite,
situatie care nu este insotita de majorarea capitalului social, ci doar de cresterea numerica a
actiunilor comune care vor dobandi o valoare de piata mai scazuta.

4) dreptul la informalfii privind situafia financiara a firmei drept exercitat in mod diferit de
la o tara la alta. Legislatia americana specifica obligativitatea informarii prin rapoarte anuale privind
exercitiul financiar si prin buletine de anunturi ce prezintd principalele evenimente ce pot influenta
direct activitatea firmei.

5) In cazul falimentului sau al dizolvdrii, actionarii obisnuiti nu raspund in fata creditorilor

firmei decéat in limita sumei cu care au participat la capitalul firmei.
Detinerea de actiuni comune da dreptul actionarilor de a depune cereri asupra activelor companiei
in cazul in care firma este dizolvata. Cererile depuse de actionarii obisnuiti sunt servite ultimele,
dupa ce au fost achitate salariile personalului, impozitele si celelalte obligatii fata de bugetul de stat,
au fost rambursate obligatiunile si alte credite, au fost serviti actionarii detinatori de actiuni
preferentiale. De obicei, detinatorii de actiuni comune nu primesc nimic.

B) actiuni preferentiale se numesc asa deoarece compania trebuie sa plateasca
dividendele cuvenite acestui tip de actiuni inaintea proprii actiunilor preferentiale, iar in caz de
faliment cererile detinatorilor de actiuni prefentiale sunt satisfacute cu prioritate. Numarul acestor
actiuni este mult mai mic decéat cel al actiunilor comune, si se adreseaza unor investitori specializati.

Dividendele cuvenite ceastui tip de actiuni sunt stabilite in suma fixa, sau in procent fix din
valoarea actiunii, din acest punct de vedere actiunile preferentiale asemanandu-se intr-o oarecare
masura cu obligatiunile.

Pretul de piata al acestui tip de actiuni este determinat de rata dobanzii de pe piata creditului
dar si de raportul dintre cererea si oferta de titluri.

Actiunile preferentiale nu au garantat dreptul de preemptiune si in general nu dau drept de
vot decét in situatii speciale generate de preluarea firmei in cauza de catre o alta firma, sau de
decizii majore in scopul evitarii falimentului.

Trasaturile actiunilor preferentiale sunt:

- cumulativitatea- daca o companie nu poate achita la termenul stabilit dividendele cuvenite,
acestea se cumuleaza ca arierate pentru compania in cauza;

- ajustarea ratei dividendului - pentru actiunile prefentiale de un anumit tip dividendul nu mai
e fix, ci se ajusteaza in functie de unele rate standard pe piata creditelor pe termen scurt;

-convertibilitatea- dreptul detinatorilor de actiuni preferntiale de a le transforma in actiuni
obisnuite;

28 Gheorghe Ciobanu, Bursele de valori si tranzacyiile la bursa, Ed. Economica, Bucuresti, 1997, pag. 119
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- posibilitatea de a fi revocate- compania emitenta poate revoca actiunile prefentiale emise
pe piata rascumparandu- le la valoarea nominala plus un premiu.

c) actiuni cu bonuri de subscriere in actiuni reprezinta actiuni comune care au in plus
unul sau mai multe bonuri (numite warrants) care dau dreptul posesorilor de a subscrie pentru alte

actiuni daca se face o noua emisiune.29 Cupoanele (bonurile) pot fi detasate de actiunea propriu-
zisa si pot fi tranzactionate la bursa sau transformate in actiuni.

d) certificatele de investitor pot reprezenta cel mult 25 % din capitalul unei firme si au in
general statutul unor actiuni comune carora le lipseste dreptul de vot.

Obligatiunile

Obligatiunile (bonds) sunt titluri de valoare care atesta existenta unei creante asupra
emitentului, care poate fi statul, o firma publica sau privata de o putere economica mare, sau o
institutie financiara.

Elementele continute de o obligatiune sunt:

- pretul emisiunii - dat de valoarea de vanzare a titlului respectiv. Emisiunile pot fi ; al pari -
cand pretul corespunde cu valorii nominale, sub pari (cadnd pretul de vanzare se situeaza sub
valoarea nominala) sau supra pari (cand pretul se situeaza peste valoarea nominala);

- valoarea de rambursare , care poate fi al pari sau suprapari;

- rata dobanzii- stabilitéd ca o cota din valoarea nominala si numita cupon;

Principalele tipuri de obligatiuni sunt:

a) Obligatiuni interne care pot imbraca urmatoarele forme:

e obligatiuni de tip clasic (debenture bonds) - sunt cele care au inscrise pe ele elementele
generale de identificare descrise anterior;

e obligatiuni convertibile in actiuni (convertible bonds), pot fi preschimbate, la cererea

detinatorului, in actiuni emise de aceeasi companie;

obligatiuni cu bonuri de subscriptie la actiuni;

obligatiuni care pot fi rdscumparate inainte de scadenta;

obligatiuni ipotecare- garantate cu ipoteca pe activele firmei emitente;

obligatiuni indexate- se indexeaza fie rata dobanzii, fie suma de rambursat, in functie de pretul

unui produs sau de cifra de afaceri;

e obligatiuni cu dobanda variabila - asigura in intervale stabilite de timp recalcularea ratei dobanzii
utilizate Tn raport cu evolutia conditiilor pietei: cursul actiunilor, rata inflatiei, etc.

e obligatiuni participative- dobanda aferenta variaza in functie de profitul companiei;

e obligatiuni cu cupon zero - sunt titluri pentru care nu se plateste dobanda, dar castigul provine
de la vanzarea acestui tip de obligatiuni sub valoarea de piata si rascumpararea lor la o valoare
peste valoarea de piata;

b) obligatiuni externe , care pot fi: strdine, atunci cand sunt exprimate in moneda nationala
a tarii pe teritoriul careia se efectueaza plasamentul si euroobligafiuni , atunci cand sunt exprimate
intr-o valuta liber convertibila si se pot plasa simultan pe mai multe piete.

Factorii care determina valoarea de piata (sau cursul) titlurilor financiare primare sunt :

a) factori generali : conjunctura economica si sociala interna si internationala; climatul politic
si institutional;

b) factori sectoriali : starea si perspectivele unei ramuri a unui sector sau activitate din cadrul
economiei;

c) factori specifici: rata profitului la Tntreprinderea respectiva si perspectivele evolutiei
acesteia ;

Titlurile finaciare derivate

29 ibidem, pag. 117
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Titlurile financiare derivate reprezinta produse financiare derivate din contracte incheiate
intre emitent (vanzator) si beneficiar (cumparator) si care dau acestuia din urma drepturi asupra

unor active ale emitentului, la o data scadenta in viitor, in conditiile stabilite prin contract.30

Obiectul titlurilor derivate (al contractelor) il constituie titlurile financiare primare, valutele, sau
diferitele tipuri de marfuri. Contractele pot fi de tipul futures si options.

a) contractele "futures” reprezinta contracte standardizate, negociabile la bursa, referitoare
la anumite active: marfa, titlu financiar sau instrument monetar, la un pret stabilit, cu executare la o
data viitoare.

Creditorul poate prelua obiectul contractului asa cum este el, in natura (marfa, valuta, actiuni
sau obligatiuni, etc) sau il poate vinde unei alte terte persoane. Debitorul poate onora contractul sau
poate, la randul lui, vinde datoria datoria unei alte persoane.

Contractele de tip futures cotate la bursa isi modifica zilnic valoarea de piata in functie de
raportul dintre cerera si oferta de acel tip de contracte.

b) contractele "options" reprezintd contracte intre un vanzator (emitent) si un cumparator
(holder) care dau acestuia din urma dreptul, dar nu si obligatia de a vinde sau cumpara un anumit
activ care face obicetul contractului (marfa, titlu de valoare, sau instrument monetar) pana la o
anumita data viitoare, drept obtinut in schimbul platii catre vanzator a unei prime.

Optiunile pot fi: de vanzare (put option) atunci cand cumparatorul dobéndeste dreptul de a

vinde activul, si de cumparare (call option) atunci cand dau dreptul de a cumpéara activul.31
Bursa de valori - principii de organizare si functfionare

Bursa de valori este o componenta importanta a pietei financiare secundare care
concentreaza cerere si oferta de titluri financiare primare si derivate emise anterior tranzactionarii lor
in aceasta institutie.

Privita ca si componenta a pietei financiare secundare, bursa inseamna:

1) piata in genere, adica spatiul unde se efectueaza schimburi comerciale, mai exact
ansamblul tranzactiilor cu titluri si valori;

2) tranzactii cu anumite categorii de valori, bunuri sau servicii;

3) institutie proprie economiei de piata, ca forma organizata de schimb pentru marfuri si
valori;

Cu toate ca bursele de marfuri existau inca de pe vremea romanilor, ele incep sa se dezvolte
in Europa incepand cu secolul al XV-lea, in targurile franceze, flamande si italiene , cunoscand o
dezvoltare spectaculoasa odata cu cresterea concentrarii schimburilor comerciale in spatii bine
delimitate, al extinderii creditului, a aparitiei si dezvoltarii banilor de hértie si a titlurilor de stat, a
crearii si utilizarii pe scara larga a societatilor pe actiuni.

Denumirea institutiei numitd bursa este atribuitd familiei Van der Bursen din Bruges
(Flandra), pe considerentul cd pe frontispiciul cladirii locuitd de acestia, in care se desfasurau
tranzactii initial cu metale pretioase si ulterior cu hartii de valoare se aflau gravate trei pungi de bani
(bourses).

Prima bursa in acceptiunea moderna a termenului este considerata a fi bursa infiintata in
Anvers in1531,urmata la scurt timp de bursele din Lyon si Toulouse (1549), London Stock Exchage(
infiintata in 1554 de catre Thomas Gresham), Bursa din Paris (1563), Bursa din Amsterdam(1608),
cea din Viena (1761) si cea din New York (1784)

La inceputul secolului al XIX-lea au aparut bursele din Bruxelles (1801), Milano (1831),
Geneva (1850) si Tokyo (1855).

Primele informatii referitoare la activitatea bursiera in Romania se leaga de Hanul cu Tei, in
Bucuresti, unde in preajma anului 1860 negustorii si bancherii tranzactionau monezi si alte valori. In
anul 1882 se inaugureaza Bursa de comert din lasi, urmata la scurt timp de deschiderea Bursei de
Comert din Bucuresti.

Un moment important in evolutia bursei il constituie inceputul secolului al XVlll-lea, cand se
cuvin a fi punctate doud momente de referinta:primul este legat de inceputul procesului de

30 0an Popa, op. cit, pag. 37
31 Ibidem, pag. 39

72



specializare a burselor in burse de marfuri si burse de valori, cel de-al doilea de existenta primul
crah bursier de proportii ca urmare a excesului de speculatii bursiere in cadrul unui mecanism de
schimb organizat de catre scotianul John Law la Paris.Crahul inregistrat la sfarsitul secolului al
XVIlll-lea nu a fost un eveniment singurar. El a fost urmat,un secol mai tarziu, de "Joia neagra" de
24 octombrie 1929 de la Bursa de Valori de pe Wall Street si de cea din 27 august 1987.

Din punct de vedere al organizarii lor, bursele pot fi publice (de stat) sau private.

Bursele private - se formeaza de reguld prin asocierea unor persoane fizice sau juridice si
sunt organizate ca si corporatii fara scop lucrativ. Mentionam in aceasta categorie bursele din
Statele Unite, Marea Britanie si Germania, iar ca burse mixte (publice si private) bursa din Elvetia.

Persoanele care se asociaza in vederea constituirii unei burse de valori sau autorizate de
catre stat in mod expres in acest sens dobandesc calitatea de membirii ai bursei.

Din perspectiva accesului membirilor , bursele pot fi inchise, burse in care numarul locurilor
este limitat, locurile se obtin prin cumparare, mostenire sau inchiriere (spre exemplu la NYSE -New
York Stock Exchage- numarul locurilor este fix) sau deschise in care numarul locurilor nu este
limitat prin actele constitutive Bursa din Budapesta).

in unele tari pot deveni membrii ai bursei numai persoanele fizice (NYSE), in altele numai
persoanele juridice (Bursa din Tokyo), iar in altele atat persoanele fizice cat si cele juridice ( Marea

Britanie, Germania, etc) 32,

Agentii de bursa sunt numiti, in functie de operatiunile pe care le executa brokeri, dealeri
sau market-makeri.

Brokerii sunt agenti de bursa care reprezinta o firma de brokeraj membra a bursei si care
executa ordinele clientilor din afara bursei privind tranzactionarea titlurilor financiare primare si
derivate.

Dealerii sunt agenti de bursa care executa tranzactii in nume si pe cont propriu, iar market-
makerii( creatori de piata) efectueaza atat operatiuni in nume propriu, actionand in calitate de
dealeri, dar au si sarcina de a asigura un pret corect.

Operatiunile care se desfasoara pe piata bursiera sunt operatiuni la vedere si operatiuni la
termen.

in cadrul tranzactiilor la vedere executarea contractului, respectiv livrarea titlurilor si plata lor
are loc Tn momentul incheierii tranzactiei sau intr-o perioada imediat urmatoare (cateva zile), in timp
ce tranzactiile la termen se caracterizeaza prin aceea ca tranzactia propriu-zisa urmeaza sa se
efectueze la o data ulterioara semnarii contractului, in baza intelegerilor stabilite prin contract privind
elementele care il compun.

Din perspectiva scopului efectuarii lor, operatiunile pot fi: de plasament, speculative de
arbitraj si de acoperire.

a) plasamentele constau in operatiuni de vanzare -cumparare de titluri financiare primare si
secundare

b) operatiunile speculative constau Tnh vanzari si cumparari succesive de titluri in scopul de a
obtine un castig de pe urma diferentelor de curs de pe diferite piete in acelati interval de timp sau de
pe aceeasi piatd in momente diferite.

c) operatiunile de arbitraj se utilizeaza in scopul obtinerii unui castig din diferenta de cursuri,
fara ca cel care efectueaza tranzactia sa si asume riscul pretului.

d) operatiunile de acoperire (numite si operatiuni de hedging) prin care cel care le realizeaza
doreste sa se acopere impotriva riscului.

Admiterea titlurilor care urmeaza a fi cotate diferd de la o bursa la alta si este diferitd pentru

fiecare din segmentele pietei financiare secundare33.

Conditiile generale de admitere la bursa pe marile piete bursiere sunt:

-existenta unui venit anual minim garantat al firmelor care urmeaza sa fie cotate la bursa.
Acesta variau de la 2,5 milioane dolari pentru admitere la NYSE, la 2 miliarde yeni (profit inregistrat
in fiecare din ultimii trei ani Tnainte de admiterea la bursa) pentru admiterea la bursa din Tokyo;

- existenta unei perioade de activitate neintrerupta, perioada in care firma inregistreaza
profit. in Japonia, perioada era de minimum cinci ani, in Marea Britanie si Germania de trei ani.

32 |0an Popa, op. cit, pag. 84
33 Gheorghe Ciobanu, op. cit, pag. 84
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- punerea in circulatie a unui numar minim de fitluri. in Statele Unite acesta era de 1,1
milioane de actiuni distribuite in public, cu o valoare de piata de minimum 10 milioane de dolari, in
Japonia numarul minim varia de la 20 milioane( pentru cele care se negocia in loturi de 1000), pana
la 20 mii pentru cele pentru care actiunile se puteau negocia individual iar in Franta numarul
acestora nu era specificat dar actionarii trebuiau sa accepte sa ofere spre vanzare cel putin 25 %
din capitalul social.

Bursa de valori din Bucuresti impune urmatoarele conditii pentru ca un titul s poata fi cotat :

- firma emitenta sa-si fi desfasurat activitatea cel putin trei ani in care sa fi obtinut profit net;

- minimum 25% din actiunile emise si aflate in circulatie sa se afle in posesia a mai mult de
sase sute de actionari (altii decat angajatii emitentului);

Indicii bursieri

Indicii bursieri reprezinta instrumente prin care se urmareste modificarea valorica a unui grup

respectiv de actiuni sau a tuturor actiunilor cotate la bursa34.

Cei mai cunoscuti indici utilizati pe marile piete bursiere sunt:

- Dow Jones, calculat ca medie a cursurilor celor mai mari 30 de titluri apartinand firmelor
industriale americane. Acest indice , care a fost creat la sfarsitul secolului XIX de catre Charles Dow
si Eduard Jones pe baza evolutiei cursului primelor 11 firme cotate la bursa din acea vreme, indica
evolutia bursei din New York

- Nikkei (sau Nikkei Dow Jones), se forma pe baza mediei cursurilor a 225 de titluri cotate la
bursa din Tokyo;

- FTSE, care calculat pe baza capitalizarii bursiere a celor mai mari 100 de companii din
Marea Britanie;

- CAC , format prin media cursurilor celor mai mari 40 de companii de pe piata la termen
ponderate cu capitalizare bursiera, in Franta.

Piata OTC

O caracteristica a ultimelor doua decenii este aparitia unei piete paralele celei bursiere,
numita piata titlurilor necotate , unde accesul este mai putin restrictiv decat in cazul bursei, si a
pietei terte unde pot fi tranzactionate actiunile firmelor nou infiintate, cu riscuri investitionale mari
dar cu perspectivele obtinerii unui profit insemnat.

Piata OTC sau extrabursierd, poartd acest nume de la expresia englezeasca over the
counter = dincolo de ghiseu, datorita faptului ca in cadrul ei tranzactile nu au loc intr-un spatiu
geografic bine delimitat, ci conexiunile intre comerciantii de titluri au loc prin intermediul
calculatoarelor conectate intr-o retea nationala, regionala sau locala.

in Romania piata OTC purta numele de piata RASDAQ (acronim preluat din limba engleza :
Romanian Association of Securities Dealers Automated Quotation). Initial independenta, piata a fost
absorbita in 2005 de Bursa de valori Bucuresti si desfiintata in anul 2015.

Principalele caracteristici ale pietei OTC sunt urmatoarele:

- lipsa unei localizari, tranzactile fiind realizate in oficiile societatilor financiare care
actioneaza ca dealeri;

- accesul larg al clientilor si al titlurilor;

- tranzactiile se realizeaza prin negocieri directe intre vanzator si cumparator;

- reglementarea tranzactiilor este mai putin ferma, facuta de asociatiile interdealeri (pentru a
fi admis la tranzactionare pe acest gen de piata, un titlu de valoare trebuie sa indeplineasca
urmatoarele exigente: sa fie emis de catre o firma care a functionat profitabil cel putin doi ani, si care
ofera spre vanzare publica o cota minima din totalul capitalului social);

- preturile difera de la un dealer la altul.

34 Joan Popa, op. cit. pag. 188
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intrebdri si aplicatii recapitulative:
Ce sunt actiunile nominative?
Care sunt principalii indici bursieri?
Care este diferenta intre contracetel futures si cele options?

*Un agent de bursa efectueaza in t0 2 operatiuni: cumpara 100 de actiuni a 5000 um fiecare si vinde 50 de
actiuni a 10000 um fiecare, cursul fiind identic cu cel nominal. La termenul de scadenta t1, actiunile cumparate
au avut un curs de 5500 um, iar cele vandute de 9500 um. Cat a castigat sau a pierdut agentul de bursa?

TO cump 100 x 5000 = 500000
vinde 50 x 10000 = 500000

T1 cump 100 x 5500 = 550000
vindute 50 x 9500 = 475000

- castiga 75.000

*In momentul t0 cursul actiunilor unei societati comerciale este de 100.000 um. Un agent economic vinde 100
de actiuni unui alt agent economic cu scadenta peste un an. La scadenta cursul actiunii este de 90.000 um.
Care dintre cei doi agenti economici castiga?

La vanzare 100 act x 100.000 = 100.000.000 um

La scadenta 100 act x 90.000 = 90.000.000 um

Vanzétorul castiga
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Unitatea de invatare 10. INFLATIA

Cuvinte cheie: inflatie, cresterea preturilor, deflatie, dezinflatie,

Etimologic, cuvantul inflatie provine de la latinescul "inflatio” cu sensul de umflatura, umflare,
crestere. Cu toate ca termenul a patruns in vocabularul economic relativ recent, fenomenul
cresterii preturilor este prezentat in istorie inca in secolul al lll-lea, cand in timpul crizei Imperiului
Roman imparatul Diocletian a incercat sa reglementeze preturile si sa introduca pedeapsa cu
moartea pentru cei care majorau in_.mod abuziv preturile.

O descriere metaforica a inflatiei o gasim in sec. al XVl-lea in "Miroir des Francais" care
numeste inflatia "dezordinea dezordinilor". Fara a folosi termenul de "inflatie" Jean Bodin descrie
cresterea preturilor produselor in Europa secolului al XVI-lea, ca urmare a cresterii cantitatii de
metale pretioase intrate pe continent in urma descoperirilor geografice din secolele XV-XVI.

In secolele urmatoare, fara a face obiectul unor cercetari speciale, inflatia este indirect
mentionatd in legatura cu cauzele care au determinat crizele economice din secolele XVIII-XIX.
Revolutia industriald a sfarsitului secolului XVIII- inceputul secolului XIX a fost precedatd de
dezvoltarea sectorului agricol. In anii cu recolta buna, veniturile cresteau, in conditiile in care oferta
ramanea in linii mari neschimbata. Ca atare, preturile au crescut in timp ce puterea de cumparare a
mestesugarilor si a muncitorilor a scazut, fara ca puterea de cumparare a agricultorilor sa fi crescut,
generand crize.

In aceeasi perioada, ca urmare a introducerii unor noi tehnici de productie si existentei unor
piete limitate, preturile au inregistrat o tendinta de scadere.

inceputul deceniului al treilea marcheaza, in Europa, mai exact in Republica de la Weimar,
cea mai ridicata rata a inflatiei integistrata vreaodata, in perioada ianuarie 1922-noiembrie 1923 rata
inflatiei e a fost de peste 10 miliarde.

Dupa cel de-al doilea razboi mondial si pana la inceputul deceniului al saptelea rata inflatiei
s-a mentinut sub 3% pe an,. Primul soc petrolier a determinat o crestere a preturilor la petrol de
peste patru ori, cu efecte asupra creseterii preturilor bunurilor de consum de 21% in Japonia, 6,8%
in RFG, 9% in Statele Unite si 27% in Marea Britanie, alaturi de incetinirea cresterii economice.

Cel de-al doilea soc petrolier, manifestat incepand cu 1979 , s-a manifestat printr-o crestere
a pretului petrolului de la 13 la 35 dolari barilul, generand o crestere medie a nivelului general al
preturilor de 7%.

Delimitari conceptuale

in sens general inflatia este de finita ca un proces de crestere cumulativa si autointretinuta a
nivelului general al preturilor combinat cu scaderea puterii de cumparare a banilor.
Raymond Barre defineste inflatia drept o crestere mai mult sau mai putin rapida a nivelului general
al preturilor, iar John Maynard Keynes considera ca, in conditile unei ocupari depline a méainii de
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lucru, orice incercare de crestere a investitiilor va determina o tendinta de crestere a preturilo, oricat
de mare ar fi inclinatia marginala spre consum a locuitorilor respectivi.

Monetaristii considera inflatia drept un proces de depreciere a banilor aflati in circulatie sau
ca o crestere generald si durabild a marii majoritati a preturilor, modificand corelatiile dintre acestea.
Ea apare ca un excedent al masei monetare in raport cu oferta de bunuri de productie si de
consum.

In functie de formele istorice pe care le-au imbracat banii, se pot identifica urmatoarele forme
ale infletiei:

- inflatie monetaro-baneasca, generatd de cresterea cantitati de aur si argint fara

echivalent in cresterea ofertei de marfuri;

- inflatia banilor de hartie convertibili in aur, manifestata in perioada in care cantitatile de

bani de hartie aflate in circulatie aveau acoperire completa in aur;

- inflatia banilor de hartie neconvertibili in aur, caracteristica perioadei contemporane;

Forme ale inflatiei in functie de cauzele care o determina

a. Inflatia prin costuri provine din cresterea costurilor factorilor de productie intr-o proportie mai
mare decéat cresterea randamentelor lor (a productivitatii lor). Ea poate fi generata si de
cresterea costului importurilor, devalorizarea monedei nationale, presiunea fiscala si de
cresterea costului datoriei publice, adica a dobanzilor platite pentru datoria publica contractata
de catre stat.

Cresterea costurilor factorilor de productie ii determina pe agentii economici sa ridice preturile

produselor, iar pe consumatori sa revendice, la randul lor, cresteri salariale. Presiunile salariale

determind mentinerea gradului de ocupare a fortei de munca dar si mentinerea scazuta a

productivitati muncii. in conditile concurentei si a aparitiei de noi produse, ramurile care

inregistreaza o productivitate a muncii scazuta devin falimentare.

b. Inflatia prin cerere e determinata de modificarea cererii globale Tn sensul cresterii ei Tn conditiile
mentinerii unei oferte constante datorata insuficientei capacitatilor de productie.

Cererea globala e alcatuita din ansamblul veniturilor distribuite cu ocazia productiei si, Tn absenta

tezaurizarii, ea este egala cu oferta globalda. Surplusul de cerere nu poate sa provina decat din

creseterea necontrolatd a mijloaceloer de platd puse la dispozitia celor care formeaza cererea.

Cresterea cererii poate sa provina din:

cresterea autonoma a vitezei de circulatie a banilor;

- intrarea de devize si de valute;

- repatrierea unor profituri si dividende;

- detezaurizarea sau diminuarea economisirilor.

- intrari de venituri suplimentare (excedentul balantei comerciale)

Inflatia_prin credit excesul de credit duce la creseterea cererii nominale pentru bunurile de
consum. Profiturile cresc mai incet decét investitiie intreprinderilor, iar guvernele promoveaza
programe proprii de investiti pe seama bugetului. Sursele acestora ar trebui sa fie profiturile
firmelor dar cum acestea sunt reduse, se recurge la credit. Masa monetara suplimentara
determina cresterea imediata a cererii de consum in timp ce noile investiti nu reactioneaza
imediat in sensul cresterii ofertei, ceea ce conduce la cresterea preturilor.

Inflatia_prin structuri se datoreaza presiunii exercitate de catre sindicate de a mentine gradul de

ocupare a fortei de munca si de a creste veniturile salariale, legislatiei sociale, concentrarii

aparatului de productie care permite formarea si utilizarea pretului de monopol precum si
inegalitatii conditiilor de productie.

o

|

Forme ale inflatiei in functie de nivelul ratei inflafiei
Principalele instrumente cu ajutorul carora se evidentiaza inflatia sunt rata inflatiei, calculata

cu ajutorul indiceluli preturilor bunurilor de productie, deflatorul Produsului Intern Brut si Indicele
preturilor bunurilor de productie
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a) indicele preturilor de consum se utilizeaza in special pentru a masura inflatia si se
calculeaza pornind de la un "cos" in care bunurile si serviciile destinate consumului curent detin
anumite ponderi (fixe) in functie de importanta economica a fiecaruia prin raportarea pretului de
vanzare din perioada curenta la pretul de vanzare dintr-o perioada considerata drept baza, inmultite
cu ponderea fiecarui bun sau serviciu in cosul respectiv. in Statele Unite, cosul cuprinde 364 de
clase de bunuri si servicii utilizate in 21.000 de gospodarii.

b) indicele preturilor de productie- se calculeza pornind de la nivelul preturilor de productie
sau al celor utilizate in desfacerea en-gros pentru un numar de aproximativ 3400 de produse
utilizdnd o metodologie similara celei folosite pentru calculul indicelui preturilor de consum.

c) deflatorul P.I.B.- se calculeaza pe baza preturilor tuturor bunurilor si serviciilor luate in
calculul produsului intern brut- (destinate consumului, investitiilor, cheltuielilor guvernamentale si
exporturilor nete) a caror pondere, spre deosebire de indicele preturilor de consum, respectiv a
indicelui preturilor de productie este variabila, prin raportarea pretului fiecarui bun sau serviciu din
perioada curenta la nivelul din perioada de baza..

In utilizarea indicelui preturilor bunurilor de consum apar o serie de neajunsuri legate de faptul c&
acesta nu surprinde si aspectele cresterii calitative, precum si faptul ca nu intotdeauna anul luat ca
baza e concludent.

Rata inflatiei se calculeaza dupa urmatoarea formula:

Ri = Niv. pret an t — Niv. pretan t-1 X 100
A Niv. pret an t-1
In functie de valorile pe care le ia rata inflatiei, distingem urmatoarele forme ale inflatiei :

- taratoare — rate ale inflatiei de 2-3%

- moderata, exprimata printr-o rata anuala a inflatiei dintr-o singura cifra, situatie in care
economisirile populatiei si ale agentilor economici se indreapta spre depuneri bancare
sau hartii de valoare exprimate in moneda nationala si nu spre cumpararea suplimentara
de bunuri; rata dobanzii e real pozitiva astfel incat banii isi pastreaza valoarea . Inflatia
moderata are un rol stimulativ asupra economiei datorita influentei pozitive pe care o
exercita cererea asupra ofertei;

- galopanta, situatie in care rata anuald inflatiei se situeaza intre 20% si 200%.. intr-o
asemenea perioada contractele se incheie intr-o valuta forte, deoarece banii nationali se
devalorizeaza rapid. Creste cererea de bunuri, oamenii nu doresc séa-si pastreze
economiile in moneda nationald si cumpara bunuri de folosinta indelungata (si nu numai)
pe care nu le-ar cumpara in mod normal, amplificand prin aceasta cererea agregat Si
implicit, cresterea preturilor. Atunci cand nu sunt utilizate Tn scopul aratat anterior,
economisirile se indreapta spre depozite bancare deschise peste granitd intr-o valuta
forte. Pietele financiare Tsi reduc activitatea, la fel si bancile care reduc volumul creditelor
acordate. Cu toate acestea, se pot inregistra rate ridicate ale creseterii economice chiar
in conditiile hiperinflatiei(in Brazilia si Israel, la o rata anuala a inflatiei de peste 200% s-
au inregistrat cresteri economice rapide).

- hiperinflatia- numita si cancerul inflatiei- situatie in care rata anuala a inflatiei depaseste
200%; cererea reala de bani scade rapid iar preturile relative devin instabile; se practica
barterul sau schimbul intrio moneda stabila, iar viteza de circulatie a banilor creste
semnificativ.

Deflatia reprezinta opusul inflatiei si constd in scaderea nivelului preturilor pe o perioada

indelungata de timp.

Dezinflatia reprezinta o descrestere a nivelului ratei inflatiei

Impactul inflafiei

- o redistribuire a veniturilor si a avutiei intre clasele sociale; in cazul datoriilor pe termen
lung inflatia e un factor pozitiv pentru cel care a contractat imprumutul; cand rata inflatiei
scade sub nivelul la care s-a situat cand a fost contractat imprumutul, ea este
nefavorabild. Tn cazul detinerii de hartii de valoare cu o rata fixa este de dorit o scadere a
ratei inflatiei fata de momentul achizitionarii titlului respectiv. Daca rata inflatiei creste,
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rata dobéanzii la titlurile de valoare va creste si ea, in noul nivel al acesteia fiind cuprinsa
asa numita “prima de inflatie”

- aparitia de distorsiuni in preturile relative si in productia diferitelor bunuri. Inflatia, ca
proces de crestere a nivelului preturilor va determina fie obtinerea de profit suplimentar,
care reinvestit va conduce la cresterea productiei, fie o scadere a cererii datorata
nivelului ridicat al preturilor, ceea ce va conduce implicit la scaderea productiei.

- ajustarea ratei dobanzii; daca inflatia persista are loc o crestere a ratei dobanzii pana la
nivelul (sau putin peste) nivelul ratei inflatiei, astfel ca dobanda sa fie real pozitiva. O rata
ridicata a inflatiei va descuraja economisirea, diminuand investitile atat prin impactul
asupra surselor de formare a acestora cat si prin descurajarea contractarii de credite
datorita unor rate ridicate ale dobanzii.

- impactul macroeconomic se manifesta asupra nivelului general al productiei, in timp ce in
plan microeconomic el se manifesta asupra eficientei economice;

- instabilitate economica;

- Tncurajeaza activitatile cu caracter speculativ,

Impactul inflatiei este diferit in functie de faptul ca inflatia este sau nu anticipata. Inflatia
anticipata nu are efecte asupra venitului real sau asupra distributiei veniturilor. Preturile sunt doar un
etalon, ele nu reprezintd diminuarea puterii de cumparare. In acest caz inflatia nu are costuri
sociale. Ea are insa efecte asupra valutei, (a schimburilor valutare) deoarece datorita inflatiei rata
dobanzii la monede devine real negativa. Cu toate acestea, in perioade de inflatie oamenii fsi
transforma economiile in valuta, contribuind prin aceasta la devalorizarea monedei autohtone.

in situatia inflatiei neanticipata, efectele sunt mai degraba sociale decat economice. Ele sunt
determinate de reducerea cererii de consum care va genera o reducere a ofertei si va determina o
crestere a ratei somajului.

Combaterea inflatiei se realizeaza prin pachete de masuri care vizeaza stabilizarea
macroeconomica prin

- deflatie, reducerea sau blocarea cresterii preturilor prin micsorarea masei monetare in
scopul cresterii puterii de cumparare. Aceasta se poate realiza prin reducerea volumului
creditelor ca urmare a cresterii rate dobanzilor precum si prin retragerea de pe piata a
unor cantititi de masa monetara utilizand politicile monetare specifice. in general,
scaderea preturilor timp de mai multi ani e insotitd de depresie, de aceea politicile de
stabilizare macroeconomica sunt indreptate atat impotriva depresiunii cat si a deflatiei.

- revalorizare, adica modificarea oficiala a raportului de schimb in favoarea monedei
autohtone;

- devalorizare, adica reducerea valorii paritare a monedei nationale ca urmare a deprecierii
sale in desfasurarea activitatii economice. Efectele revalorizarii si ale devalorizarii vor fi o
scumpire a exporturilor si o ieftinire a importurilor in primul caz,si o scumpire a
importurilor si o ieftinire a exporturilor in cel de-al doilea, cu toate implicatiile asupra
marimii preturilor interne.

- cresterea somajului si restrangerea ratei de crestere a PIB-ului;

Alte masuri privind combaterea inflatiei sunt cele privind protectia agentilor economici si a

populatiei prin indexarea pensiilor si a salariilor, cresterea dobantii la depozitele bancare, acordarea
de compensatii sau subventionarea preturilor pentru produsele de stricta necesitate.

O categorie importanta o constituie si masurile pentru refacerea echilibrului economic
concretizate in cresterea productiei de bunuri si servicii, asigurarea unor corelatii intre nivelul
salariilor si cel al productivitatii muncii, cresterea rezervelor obligatorii ale bincilor, limitarea creditului
de consum,echilibrarea bugetului de stat si a balantei de plati externe.

Inflatia, costurile salariale gi somajul. Teoria Phillips

In anul 1958 economistul australian A. Phillips a publicat un studiu statistic prin care a urmarit
corelatia dintre variatia salariilor nominale si rata somajului pe parcursul unui secol in Marea
Britanie. El a observat ca, in perioada studiata, salariile nominale au crescut cu atat mai repede cu
cat forta de munca era utilizatd mai deplin (rata somajului era mai scazuta), au ramas stabile la o
rata a somajului de 5% si au scazut cand rata somajului a crescut. Explicatia data de Phillips a fost
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aceea ca, In conditiile unei rate ridicate a somajului, cei aflati pe un loc de munca nu vor exercita
presiuni pentru marirea salariilor, stiind ca pot fi oricand inlocuiti, ca atare nu vor creste nici
veniturile nominale, nici cererea agregat, iar in conditiile unei oferte constante, preturile vor raméane
n linii mari neschimbate.

El si-a exemplificat teoria cu ajutorul urmatoarei reprezentari grafice:

Rata Venituri nominale
Inflatiei 100.000 USD

30%

25% 50.000 USD

15%

10% 25.000 USD

5%

1234 5 6 7

Rata somajului

Figura 10. 1. Curba Phillips

Continuarea analizei efectuate de catre Phillips a intreprins-o0 R. Lipsey care a demonstrat ca
inflatia e cu atadt mai accentuatd cu céat tensiunile de pe piata muncii sunt mai ample. Emisiunea
monetara si surplusul de cerere nu vor fi inflationiste decat atunci cand toate capacitatile de
productie sunt integral utilizate, inflatia provenind dintr-o crestere a costului factorilor.

N
~ - intrebadri si aplicatii recapitulative:
Care sunt efectele inflatiei?
Ce diferentiaza inflatia prin costuri de cea prin cerere?
De ce o rata a somajului de 5% genereaza stabilitate la nivelul salariilor nominale (in opinia lui
Philips)?
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Unitatea de invatare 11. SOMAJUL

Cuvinte cheie: somaj conjunctural, somaj ciclic, somaj deghizat, piata muncii

Alaturi de inflatie, somajul reprezintd unul din dezechilibrele majore ale economiei, care produce
efecte economice si sociale puternice.

Existenta somajului, ca fenomen economico-social este legata de productia moderna, care, o
data cu revolutia industriald si cea tehnico-stiintifica a secolului IXI si inceputul secolului XX aveau
sa propulseze somajul in prim planul cercetarii si a politicii economice.

Determinari conceptuale

In “Dictionarul stiintei economice” elaborat de céatre Allain Cotta, acesta defineste somajul ca
fiind “situatia individului privat de munca’,mentionand ca trebuie facuta distinctia intre somajul
voluntar si cel involuntar, deoarece "numai somajul involuntar trebuie luat in considerare in

judecarea situatiei economice a tarii3>”
Dictionarul complet al economiei de piatd defineste somajul ca fiind starea negativa a
economiei, concretizata intr-un dezechilibru important al pietei muncii, prin care oferta de munca

este mai mare decét cererea de forta de munca, din partea agentilor economici36.

Fernand Baudhuin, defineste somaijul prin “inactivitatea totala sau partiala a unui ansamblu
sau a unui individ” iar John Maynard Keynes considera somajul ca fiind un dezechilibru generat de
insuficienta cererilor pentru produse, a capitalului si de existenta rigiditatii fortei de munca.

In ternmenii pietei munci, somajul reprezintd excedentul ofertei fasa de cererea de munca.
Someri sunt toti cei apti de munca dar care nu gasesc de lucru, formand suprapopulatia relativa
deoarece reprezinta un surplus de forsd de munca in raport cu numarul celor angajati.

Oferta de munca nu ia in considerare intreaga populatie apta de muca, ci numai acea parte
care este dornica sa se angajeze ca forta de munca salariata.

Potrivit unei definitii adoptate de catre Biroul International al Muncii, o persoana este

considerata somer daca a depasit perioada scolarizarii obligatorii si intruneste simultan
urmatoarele conditii:

- nuare un loc de munca
- cauta o munca salariata
- este disponibil sa lucreze imediat.

Caracteristicile somajului

Somajul se poate caracteriza prin mai multe aspecte, dintre care cele mai importante sunt:
Nivelul somajului, care se poate determina atat relativ cat si absolut.

35 Alain Cotta, Dictionarul stiinfei economice, citat in Aurel Negucioiu, coordonator, Economie Po litica, Ed. George
Baritju, Cluj Napoca, 1998, vol. 2.

36 Dictionarul complet al economiei de piata, ed. Societatea Informatia, Bucuresti, 1994
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In mod absolut, nivelul somajului este dat de numarul somerilor, determinat ca diferenta intre
populatia activa si populatia ocupata.

Relativ, ea se determina prin rata somajului, calculata ca raport intre numarul somerilor si populatia
activa disponibild sau ca raport intre numarul somerilor si populatia ocupata.

Rs = Nr. someri/ populatia ocupata sau
Rs = Nr. someri / populatia apta de munca.
Populatia activa disponibila se determina scazand din populatia activa persoanele casnice, elevii
si studentii, persoanele care-si satisfac stagiul militar. Populatia activa disponibila reprezinta
potentialul de munca al unei tari.

Populatia ocupata se determina scazand numarul somerilor din populatia activa disponibila.

a) Intensitatea somajului in functie de care distingem: somaj total, care presupune pierderea
locului de muncéa si a incetarea totala a activitatii si somaj partial, care consta in diminuarea
activitatii depusa de o persoana in special prin reducerea duratei saptamanii de lucru sub cea
legald, cu scaderea remuneratiei.

b) Durata somajului, calculatd de la momentul pierderii locului de munca pana la reluarea
activitatii. In timp, aceasta a avut o tendinta generala de crestere.

c) Structura somajului, formata prin clasificarea somerilor dupa diferite criterii: nivelul calificarii,
domeniul in care au lucrat, categoria socio-profesionala careia ii apartin, ramurile de activitate
din care provin, sex, categorii de varsta, rasa, etc.

Cauzele somajului. Forme si tipuri de gomaj

Somajul poate fi rezultatul mai multor cauze, care pot actiona separat, in timp, sau
cocomitent. Prin natura lor, aceste cauze deriva din marimea salariului (nominal sau real), cerera si
oferta de bunuri efective sau globale, rigiditatea preturilor si a salariului, etc.

Somajul a fost explicat pentru prima data in a doua jumatate a secolului al XIX-lea.
Economistii neoclasici au plecat in explicarea lui de la faptul ca pe piata muncii se confrunta
cererea intreprinderilor care angajeaza salariati atata timp cat productivitatea marginad a muncii
este egala cu salariul real existent si oferta celor care vor sa se angajeze, formata pe baza optiunii
dintre munca si timp liber.

Ofertantii vor opta pentru atat timp cat puterea de cumparare a salariului este superioara
expresiei in bani a efortului pe care trebuie sa-l faca in cadrul muncii.

Din perspectiva macroeconomica, somajul are la baza situatia caracterizata prin insuficienta
ofertei in raport cu cerera,determinata de faptul ca pretul efectiv al bunurilor economice pe piata
este mai mic decat pretul de echilibru.

Din aceasta perspectiva se disting forme ale somajului:

1. somajul voluntar sau clasic, generat de faptul ca o parte din oferta de munca nu accepta sa se
angajeze la nivelul salariului care se formeaza pe piata;

2. somajul tranzitoriu, care se formeaza in decursul perioadei necesare adaptarii ofertei la nivelul
cererii;

Somajul voluntar, situatie in care nu se lucreaza din motive subiective, dependente de vointa

persoanei in cauza;

In perioada anilor 30 ai secolului XX, Keynes a identificat existenta unui alt tip de somaj, numit,
dupa numele economistului britanic, somaj keynesian. Somerii din aceasta categorie nu refuza sa
se angajeze la un anumit nivel al salariului, ci nu gasesc de munca pentru ca cererea de munca
este insuficienta in raport cu oferta.

Dezechilibrul de pe piata muncii este dat de dezechilibrul de pe piata bunurilor. Firmele au
capacitatea de a angaja noi salariati, dar nu fac acest lucru deoarece cererea agregata (de bunuri si
servicii) este prea mica pentru a absorbi excedentul ofertei de munca. In plus, preturile nu sunt
flexibile si ca urmare oferta de bunuri nu se poate realiza astfel incat productia sa se relanseze si sa
faca necesara angajarea de noi salariati.

Somajul se formeaza pe baza a doua mari procese economico-sociale:

- pierderea lucrilor de munca de catre populatia ocupata;

82



- cresterea ofertei de munca prin realizarea de catre noile generatii a varstei legale pentru
a se putea angaja si afirmarea nevoii de a lucra a unor persoane apte de munca dar
inactive in conditiile unei cereri de munca inferioare acestei cresteri.
Pornind de la cauzele care stau la baza formarii lui, somajul poate imbraca urmatoarele forme:

Somajul conjunctural sau ciclic, este determinat de reducerea activitatii economice generata de
crizele economice sau de recesiune. Cauza principala a acestui gen de somaj o constituie
insificienta cererii agregat care provoacd o scadere drastica a investitiilor si prin aceasta, a
locurilor de munca. El este, in acelasi timp, rezultatul modului defectuos in care se realizeaza
legatura dintre nivelul salariilor pe de o parte si cel al preturilor si productivitatii muncii pe de alta
parte. In general, somajul ciclic sau conjunctural poate fi resorbit total sau partial in perioadele
de avant economic.

Somajul structural este determinat de tendintele de restucturare economica, geografica, sociala,
etc. care au loc in diferite tari, mai ales sub incidenta crizei energetice si a revolutiei tehnico-
stiintifice. El se datoreaza in principal dezechilibrului creat intre cererea si oferta de munca
atunci cand structurile socio-profesionale nu mai corespund structurii economice si tehnice in
evolutie sau atunci cand unei cereri suple, in permanenta miscare ii raspunde o oferta rigida pe
ansamblu si mai ales pe structura.

Somaijul frictional apare si este specific acelor economii in care forta de munca manifesta o mare
inclinatie pentru a schimba frecvent locul de munca, fie pentru a-si ameliora conditia de viata, fie
pur si simplu pentru a cunoaste si un alt mediu.

Dezechilibre temporare intre cererea si oferta de munca pot apéarea in cazul licentiatilor si al
femeilor. Reducerea ratei de activitate in cazul tinerilor poate fi datorata fie prelungirii voluntare a
perioadei de studiu, fie amanarii datei incadrarii in munca pana se gaseste un loc corespunzator
exigentelor diplomelor obtinute. Aceasta forma a somajului voluntar poartd numele de somajul
diplomelor.

Somajul tehnologic este determinat de inlocuirea vechilor tehnici si tehnologii cu altele noi, de
utilizare a masinilor moderne cu parametri tehnico-functionali superiori care maresc foarte mult
productivitatea muncii, precum si de centralizarea unor capitaluri si unitati economice, cu
restrangerea locurilor de munca.

Somajul marginal se datoreaz& modificarilor ciclice ale populatiei active. In cursul diferitelor
faze ale ciclului economic numarul populatiei active nu este stabil, modificarile intervenite Tn
populatia activa generand un fie un efect “aditional” legat de hotararea unor membri ai familiei
de a se angaja in perioadele de conjunctura economica nefavorabila, (indeosebi femei), fie un
efect de “descurajare”, specific celor care renuntd sa mai caute un loc de munca datorita
dificultatilor din perioadele de recesiune. Ca urmare a manifestarii celor doua efecte se formeaza
asa numita “populatie activa marginala”, formati apropae in exclusivitate din tineri pana la 25 de
ani din femei si din persoanele care se apropie de varsta a treia.

Somajul deghizat este specific economiilor mai putin dezvoltate unde un mare numar de
persoane au o activitate aparenta, dar cu o productivitate foarte mica.Somajul deghizat poate sa
imbrace una din urmatoarele forme:

- somaj deghizat de tip malthusian- potrivit opiniei lui Robert Thomas Malthus
suprapopulatia este conditia necesara aparitiei acestui tip de somaj. Rata salariului
trebuie sa asigure un minim vital de trai, care nu poate fi asigurat in conditiile unei
supraoferte a fortei de munca.

- somaj deghizat de tip structural- apare ca urmare a reorganizarilor intervenite in unele
sectoare de activitate cand productivitatea marginala a unei parti din forta de munca
activa tinde spre zero, ceea ce face inutila mentinerea ei;

- somaj deghizat de tip keynesian, care se datoreaza in exclusivitate evolutiei conjuncturii
economice. Astfel, Tn perioadele de crizd economica un anumit numar de salariati trebuie
s&-si abandoneze locurile de munca involuntar, fiind concediati. In aceasta situatie ei
sunt constransi sa accepte locuri de munca unde productivitatea este cu mult inferioara
pregatirii lor sau vechilor indeletniciri.

Somajul sezonier este cauzat de intreruperi ale activitatii puternic dependente de factori naturali,
cum sunt cei din agriculturd, industrie extractiva, turism, etc.

Somajul intermitent apare ca urmare a practicarii contractelor de angajare pe scurta durata din
cauza incertitudinii afacerilor unui anumit numar de unitati economice.
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10. Somajul de discontinuitate afecteaza in special femeile si este determinat de intreruperea
activitatii din motive familiale sau de maternitate.

N
~ -

intrebari si aplicatii recapitulative:

Care sunt elementele folosite in calculul ratei somajului?

Care sunt cauzele somajului conjunctural sau ciclic?

Care sunt tipurile de economii cae sunt predispuse la somaj deghizat. De ce?

84



Unitatea de invatare 12. INTERVENTIA STATULUI iN ECONOMIE

Cuvinte cheie: macroeconomie, esecuri ale pietei, deficit bugetar, datorie publica

Interventia in cadrul economiei mixte, categoric limitata a statului, si exercitata in mod diferit de la o
tara la alta, are loc in scopuri bine definite si pe segmente bine determinate, dintre care
enumeram:

a/ asigurarea eficientei in desfasurarea activitatii economice printr-o serie de masuri vizand
in special :

- crearea cadrului legislativ si institutional necesar desfasurarii neingradite a
concurentei, si respectiv in oprirea procesului de formare a monopolurilor, proces cu efecte
negative asupra formarii pretului de piata, a satisfacerii nevoilor consumatorului si implicit asupra
alocarii resurselor limitate, in functie de interesul propriu monopolului si nu al societatii,

- supravegherea efectelor pozitive sau negative ale externalitatilor. Teoria economica
denumeste diferenta dintre costurile sau avantajele economice, inregistrate la nivel de agent
economic, si costurile sau avantajele sociale, manifestate in plan social, drept externalitati.
Externalitatile se manifesta prin inexistenta pe piata concurentiald a unor bunuri sau servicii dorite
de consumatori. Altfel spus, externalitatile se produc de cate ori actiunile unui agent economic
influenteaza mediul in care actioneaza alt agent economic fara a afecta sistemul de preturi.
Externalitatile pot fi pozitive sau negative. Cele pozitive se definesc prin actiunea unui agent
economic ale carui efecte se extind sub forma generarii de avantaje asupra altor agenti economici
sau societatii, in timp ce externalitatile negative reprezinta actiunea unui agent economic ale carui
efecte se extind sub forma generarii de cheltuieli suplimentare altor agenti economici sau societatii.
Aparitia externalitatilor corespunde de cele mai multe ori cu o alocare ineficientd a resurselor.
Pentru corectarea acestei deficiente a pietei se pot utiliza cel putin urmatoarele modalitati:

- sistemul impozitelor si al subventiilor ;

- sistemul pietelor inexistente; problema activitatilor care produc externalitati este ca
rezultatul dublu al acestora- bunul economic si externalitatea - nu isi gasesc spatiu de
comercializare decat partial, adicd pentru bunul economic. Cu alte cuvinte, pentru externalitati nu
exista piete. Imaginarea unei piete a externalitatilor ar fi posibila prin asimilarea acesteia cu un bun
economic si determinarea cantitati optime de externalitate s-ar face similar cu determinarea
productiei optime.

- sistemul drepturilor de proprietate. Evitarea externalitatilor in acest caz porneste de la
premisa ca daca o firma genereaza externalitati si afecteaza activitatea alteia, atunci cele doua
firme ar trebui sa devina un singur agent economic care sa urmareasca detinerea profitului global
maxim.

- producerea si administrarea bunurilor si a serviciilor publice;

- formarea veniturilor statului, respectiv administrarea eficienta a cheltuielilor
acestuia;

- contracararea efectelor pe care economia libera de piata le are asupra gradului de
ocupare a fortei de munca.

Ciclicitatea vietii economice determind existenta alternativd a perioadelor de boom,
caracterizate, din perspectiva ocuparii fortei de munca de existenta unui grad inalt de ocupare a
acesteia cu a perioadelor de recesiune, in care nivelul ratei somajului atinge cote ridicate. John
Maynard Keynes, alaturi de alti economisti de prestigiu au considerat ca la originea marii crize de
supraproductie de la inceputul anilor ‘30 si respectiv a somajului masiv caracteristic perioadei
respective s-au aflat imperfectiunile pietei generate de functionarea pietei libere. De aceea, ei au
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recomandat interventia guvernului, in mod indirect, prin aplicarea unor politici economice care sa
conduca la asigurarea unor limite normale ale ocuparii fortei de munca.

- in mentinerea unor piete stabile - unele piete, cum ar fi cea a cerealelor, a materiilor
prime minerale, a petrolului etc, sunt supuse unor puternice fluctuatii generate de factori de mediu,
cu efecte sensibile asupra pretului produselor respective dar si a veniturilor obtinute de catre agentii
economici care actioneaza pe aceste piete. In aceasta situatie, statul poate sa intervina printr-o
serie de masuri menite sa inlature efectele negative ale instabilitatii pietei prin subventii, mentinerea
sub control a nivelului minim al preturilor de achizitie, sau maxim al preturilor de desfacere, stabilirea
unor contingentari in privinta cantitatilor produse sau a importurilor produselor supuse fluctuatiilor.

- asigurarea echitatii in redistribuirea veniturilor intre membrii societatii. Piata nu poate
realiza n toate situatiile o distributie corecta din punct de vedere social a resurselor si veniturilor,
inegalitatea acestora fiind generata in mare masura de de accesul inegal la resurse si tehnologii, de
aceea statul trebuie sa intervina, in scopul corijarii efectelor imperfectiunilor pietei prin aplicarea unui
sistem corespunzator de impozite si taxe dar si prin parghii de naturd extraeconomica:

Abordari macroeconomice referitoare la deficite bugetare si datorie publica

Criza economica a perioadei 2008-2013 a fost caracterizata la nivel mondial de o crestere
semnificativa a nivelurilor deficitelor bugetare si, implicit, a nivelurilor datoriei publice a statelor.

Perioada lunga de descrestere economica din anii trecuti a condus catre discutii aprinse
referitoare la posibilele efecte negative ale deficitelor publice, dar si asupra modului in care datoria
publica afecteaza situatia economica si bugetara actuala, dar si modul in care va afecta generatiile
viitoare, precum si calea spre o viitoare si solida crestere economica.

Abordari teoretice ale problematicii deficitului bugetar

Abordarea scolii clasice este una care considera ca deficitele bugetare au un impact negativ
asupra economiei. Din aceasta perspectiva, deficitul bugetar era privit ca dublu pericol:

- pericolul ,bancrutei” - situatie in care statul devine insolvabil si nu mai poate onora

obligatiile

- Intretinerea unui fenomen inflationist — statul se angajeaza la cheltuieli mari

neproductive, pune in circulatie bani suplimentari, fara ca pe piatd sa apara bunuri si
servicii, rezultadnd de aici inflatie.

Una din explicatiile principale ale este acela c&, in momentul in care guvernele se confrunta
cu deficit bugetar, prin prisma faptului ca veniturile sunt mai mici decét cheltuielile, nivelul national al
economisirii va scadea, ceea ce va afecta imediat nivelul investitiilor. Un nivel redus al investitiilor va
avea, la randul sau, o influentda negativa asupra cresterii economice in perioada urmatoare.
Conceptia scolii conservatoare considera deci ca extrem de importantd reducerea deficitelor
bugetare de catre guverne.

in timp, opiniile asupra oportunitatii deficitelor bugetare s-au schimbat; abordarile actuale
considera ca este eronat a privi doar la efectele deficitului bugetar, acesta reprezentand doar o
piesa dintr-un tablou de ansamblu al modului in care guvernul alege sa colecteze si sa utilizeze
fondurile.

In ceea ce priveste modul in care deficitele afecteaza generatiile viitoare, Gregory Mankiw
(2008, p. 536) considera ca ingrijorarea singulara asupra deficitului bugetar este periculoasa pentru
ca distrage atentia de la diferite alte politici economice si fiscale care pot avea ca scop redistribuirea
veniturilor intre generatii.

Legatura intre deficitele bugetare si datoria publica
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Care este legatura intre deficitele bugetare si datoria publicad? De fiecare datd cand la
sfarsitul anului fiscal statul se confrunta cu deficit bugetar, acesta necesita fonduri pentru finantare,
avand astfel un efect direct asupra datoriei publice. Liebermann si Hall (2010, p. 736) vad deficitul
bugetar ca o variabila a fluxurilor, in timp ce datoria publica reprezinta o variabila a stocurilor.

Dupad cum mentionam anterior, scoala clasica vedea ca principale efecte negative ale
deficitului nivelul scazut al investitiilor, dar si nivelul ridicat al ratelor dobanzii, ceea ce ulterior a fost
transpus de catre literatura de specialitate in asa-numitul efect de evictiune (crowding out effect).

Efectul de evictiune apare odata cu modificarile nivelului dobanzilor, generate de cresterea
cererii de credit. Deoarece deficitul se traduce, in fapt, in economisire publica negativa, se reduce
nivelul national al economiilor. Explicatia este urmatoarea: in momentul in care guvernul creste
cererea pentru imprumuturi, rata dobanzilor — pretul creditului — va creste. Odata cu aceasta
crestere, investitiile private devin mai ,scumpe”, iar tentatia de a le efectua scade (Rosen, 1998, pp.
431-432). Observam deci posibilitatea ca datoria publica ridicata sa afecteze puternic nivelul
investitiilor private.

Mankiw (2008, p. 535) observa ca nivelul redus al economisirii are un efect asupra ratelor
dobéanzii care vor creste, ceea ce va duce la scaderea nivelul investitiilor. Drept efect, un nivel
scazut al investitiilor duce, in timp, la scaderea stocului de capital, iar acest lucru va afecta negativ
productivitatea muncii, salariul real si productia de bunuri si servicii.

Modelul neoclasic al efectelor datoriei publice sustine ca atunci cand guvernele initiaza un
proiect, fie el finantat din impozite sau din imprumuturi, sunt dislocate resurse de la dispozitia
sectorului privat. ldeea principala ar fi ca in momentul utilizarii finantarii din impozite si taxe, marea
parte a resurselor sunt dislocate in dauna consumului. iIn momentul in care statul se imprumuta,
concureaza pentru fonduri cu indivizi sau cu firmele care vor acei bani pentru propriile proiecte de
investitii (Rosen, 1998, p. 433). Aici trebuie facuta o diferentiere intre tipul imprumutului — pe termen
scurt sau lung, precum si piata creditului careia statul i se adreseaza — interna sau externa.

Baumol si Blinder (2009, p. 695) sunt de parere ca, in perioada actuala, efectul de evictiune
(crowding aut) este rareori atat de puternic incat sa anuleze intregul efect expansionist al
cheltuielilor publice, un stimul economic net fiind prezent oricum.

O alta opinie care incearca sa pondereze efectele deficitelor asupra ratelor dobanzilor este
cea a lui Rosen (1998, pp. 431-432), care considera ca, datorita multitudinii variabilelor care pot
afecta nivelurile ratelor dobéanzilor, lucrurile sunt putin mai complicate si nu pot fi explicate doar prin
modificarea uneia dintre variabile.

Problema datoriei publice trebuie privitd cu atentie dintr-o perspectiva temporala. Daca pe
termen scurt, unul din principalele efecte ale deficitului este efectul de evictiune, pe termen lung,
nivelurile substantial mai mari, mai persistente si mai nesustenabile ale datoriei publice pot ajunge
in cele din urma sa exercite presiuni sporite asupra surselor interne disponibile si a surselor straine
de fonduri imprumutabile (Hubbard apud Greenspan, 2008, p. 246).

Un nivel al datoriei publice care creste prea repede pentru o perioada de timp, mai repede
decat PIB-ul nominal, va impune un cost de oportunitate in viitor. Acest cost va fi fie o sarcina fiscala
permanent ridicata in viitor, fie o perioada de inflatie, fie o perioada in care statul isi va reduce
cheltuielile (Liebermann si Hall, 2010, p. 741).

In ceea ce priveste sursele externe de fonduri imprumutabile, finantarea deficitului bugetar
pune in discutie credibilitatea si abilitatea guvernelor de a se indatora. Statele pot sa isi sustina
deficitele atata timp cat au capacitatea de a obtine noi imprumuturi. Roubini si Setser (2004, p. 37)
considera ca un guvern credibil poate avea deficite crescute odata confruntate cu perioade de criza
fara sa-si faca griji asupra solvabilitatii ulterioare.

Efectul pe termen lung al cresterii datoriei este acela ca, daca datoria publica creste mult
prea repede, exista riscul teoretic de a atinge limita creditului statului — acel nivel al datoriei care i-ar
face pe creditori sa se indoiasca de posibilitatea ca statul sa-si plateasca in continuare dobanzile. in
acest caz statul ar ,flirta” cu dezastrul: o mica crestere a nivelului datoriei in PIB ar putea duce la o
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sistare a viitoarelor imprumuturi ori la impunerea de catre creditori a unor rate a dobanzilor
prohibitive pentru a compensa riscul crescut. Fara a avea la indemana posibilitatea de a se
imprumuta la un nivel rezonabil al ratelor dobanzilor, bugetul trebuie sa fie echilibrat imediat
(Liebermann si Hall, 2010, p. 742). Cazul actual al Greciei este cel mai bun exemplu in acest sens.

Intrebarea pe care o punem aici ,este cresterea datoriei publice o amenintare reala la adresa
economiei nationale?” isi gaseste cateva raspunsuri interesante. Dupa cum spuneam anterior, daca
scoala clasica vedea deficitul si datoria publica o amenintare reala la adresa economiilor nationale,
optica zilelor noastre asupra acestora este diferitd. O opinie interesantd in privinta deficitului si
datoriei este cea exprimata de Mankiw (2008, p. 537): ,....criticii deficitului bugetar sustin ca datoria
guvernamentala nu poate sa continue sa creasca la nesfarsit, dar, in fapt, poate. La fel cum banca
evalueaza o aplicatie pentru un imprumut, ar trebui sa judecam povara datoriei guvernamentale in
functie de venitul national. Cresterea populatiei si progresul tehnologic determina o crestere
economica in timp. Drept rezultat, capacitatea statului de a plati dobanda aferenta datoriei
guvernamentale creste de asemenea.” Asta nu inseamna ca actiunile guvernelor pot fi nesabuite,
fara vreo urma de prudenta.

Aceeasi opinie o impartasesc si Liebermann si Hall (2010, p. 736). In opinia acestora ,,...
ceea ce ingrijoreaza foarte multa lume legat de cresterea datoriei publice este sentimentul ca intr-o
zi va trebui sa o platim toata. Dar chiar daca putem alege sa o platim toata odata, nu trebuie sa o
facem. Niciodata.”

Mai mult, in opinia acestora nu este nimic in neregula ca aceasta sa creasca in fiecare an.
Autorii vin in sprijinul acestei afirmatii utilizdnd ca argument situatia unor mari companii
multinationale. Datoria acestora continua sa creasca in fiecare an, iar acestea nu dau impresia ca ar
avea intentia sa plateasca suma imprumutata initial. Motivul pentru care acestea nu-si platesc
datoriile este acela ca ele cred ca pot utiliza mai bine fondurile de care dispun prin investitii n
echipamente noi, in cercetare si dezvoltare.

Toate observatiile de mai sus se aplica si guvernelor. Acestea pot sa se comporte asemenea
marilor companii si sa nu-si plateasca datoriile si sa le rostogoleasca. In fapt, considera autorii,
guvernele ar face un serviciu cetatenilor daca nu ar plati datoria si daca banii cu care ar plati-o ar
putea fi mai bine folositi. Atata timp cat datoria guvernamentald creste intr-un ritm mai scazut decat
Produsul Intern Brut, nu ar fi nimic care sa& impiedice cresterea la nesfarsit a datoriei
guvernamentale (Mankiw, 2008, p. 537). n speta, in cazul in care PIB-ul creste mai mult decat
cresterea dobanzilor la datoria publica statul poate plati dobanda fara a fi nevoit sa recurga la
cresterea impozitelor (Liebermann si Hall, 2010, p. 736).

Adevarata grija pe care guvernul trebuie sa o aiba, spun Liebermann si Hall, este legata de
dobéanzile aferente datoriei publice care trebuie platite in fiecare an si serviciul datoriei. Acestea
trebuie sa fie platite din veniturile statului provenite din impozite (Liebermann si Hall, 2010, p. 739).
Ca exemplu: daca platile anuale de dobanda cresc cu un anumit procent, sa spunem 7%, atunci
guvernul va trebui acopere aceasta crestere cu obtinerea de mai multe fonduri la bugetul public. Un
imprumut folosit pentru a plati dobanzile ar reprezenta doar o améanare a problemei. Dobanzile
viitoare ar deveni si mai mari si pana la urma plata acestora va trebui acoperitd pe seama cresterii
impozitelor.

Liebermann si Hall (2010, p. 740) considerd ca o reguld minima pentru o guvernare
responsabila spune ca datoria publica nu ar trebui sa creasca mai rapid decéat PIB-ul nominal. De
fiecare data cand aceasta regula este incalcata procentul datoriei publice din PIB va creste, la fel si
raportul dobanzilor in PIB, urméand ca sarcina fiscala asupra cetatenilor (impozite/PIB) sa creasca la
randul ei.

Punctele de vedere exprimate mai sus nu ar trebui sa duca la concluzia ca orice nivel al
datoriei ar fi prudent, iar perioada 2008-2015 a dovedit acest lucru. Roubini si Setser (2004, p. 37)
considera ca apelul la imprumuturi ar putea avea un efect mai degraba negativ, Motivatia ar fi aceea
ca datorita posibilitati de a apela la aceasta solutie se va ajunge la o exagerare a tendintei de a
acumula datorie guveramentala si de a tine bugetul in deficit.
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Legile economice spun ca, in momentul in care economia intra in recesiune, incasarile din
impozite scad automat, deoarece veniturile populatiei si profiturile intreprinderilor sunt afectate de
scaderea economica (Mankiw, 2008, p. 535). Scaderea nivelului veniturilor din impozite apare chiar
daca nu se modifica nivelul impunerii (Liebermann si Hall, 2010, p. 736), ceea ce ne duce la opinia
exprimata anterior ca o crestere a costurilor cu datoria trebuie sa fie acoperita prin cresterea
incasarilor din impozite si taxe.

Problematica reducerii nivelului deficitelor

incercand sa gasim o cale de urmat pentru a vedea care este modalitatea de a reduce
deficitele bugetare, putem arunca o privire asupra unui set de politici pe care il putem relativ
asemana cu ceea ce s-a intAmplat in perioada 2009-2011 in cazul Romaniei.

Statele Unite ale Americii s-au confruntat in anii 1970 — 1980 cu o perioada in care nivelul
datoriei publice crestea intr-un ritm mai ridicat decat PIB-ul nominal. Principala politica era cea de
reducere a cheltuielilor bugetare, initiativa cunoscuta si sub numele de ,the cutback process”.

Principalele metode folosite in procesul de reducere a cheltuielilor publice efectuate de catre
institutii erau: inghetarea bugetelor, reducerea angajarilor, reducerea nivelurilor transferurilor,
cresterea taxelor, restrangerea conditiilor de eligibilitate pentru beneficiarii diferitelor programe,
impunerea unor noi metode de analiza a programelor (Savage si Schwartz, 1999, pp. 535-536).
Efectele acestei politici nu au fost insa cele asteptate, ceea ce este cunoscut sub denumirea de
»paradoxul reducerilor bugetare”. Astfel, in ciuda repetatelor reduceri de alocari bugetare cheltuielile
federale si deficitul bugetar au continuat sa creasca.

Acest paradox avea la baza, in opinia lui Allen Schick, cel putin 3 surse:

- dinamica cheltuielilor bugetare,
- aritmetica politica utilizata la masurarea reducerilor, si
,trucurile” bugetare care au umflat raportarile referitoare la economiile facute (Schick,
1986, p. 29).
incercand sa facem o paraleld cu situatia Romaniei, in cazul masurilor de reducere a
cheltuielilor publice luate de guvern la sfarsitul lui 2009 si de-a lungul anului 2010 (din care amintim
reducerea salariilor in domeniul public, reducerea personalului din institutiile publice,) cel putin 2
surse din cele 3 amintite mai sus sunt valide.

Administratiile locale care au fost nevoite sa-si reduca personalul au apelat la diverse
tertipuri pentru a salva locurile de munca, precum transformarea unor directii sau servicii in societati
comerciale avand ca actionar principal sau unic insasi institutia Tn cauza. Un alt truc utilizat a fost cel
al reducerii posturilor. Majoritatea organigramelor institutiilor publice aveau o sumedenie de posturi
neocupate care insa erau prevazute in buget (ca o sursa pentru ulterioare acordari de prime din
fondurile de salarii). Reducerea ,personalului” s-a facut in principal in detrimentul acestor posturi.

Rezolvarea problemei Statelor Unite a venit odata cu anii 1990, moment in care deficitul a
fost micsorat gradual cu ajutorul unor politici de crestere a impozitelor si limitarea stricta a cresterii
nivelului cheltuielilor guvernamentale (Liebermann si Hall, 2010, p. 741). Aceasta politica publica a
avut ca efect reducerea cererii agregat. Totodata politica Rezervelor Federale (sistemul de banci
centrale al SUA a fost una expansionista astfel incat a reusit s& mentina ratele dobanzilor suficient
de reduse incéat sa diminueze efectele reducerii cererii (Baumol si Blinder, 2009, p. 685). Trebuie
mentionat, totusi, ca acea perioada a fost una de expansiune economica prelungita, contrar celei de
criza puternica de dupa 2008.

Vorbind despre perioada anilor 1990 ai economiei americane Stiglitz considera, la fel ca si
autorii citati mai sus, ca 3 elemente au stat la baza politicilor de reducere a deficitului: limitarea
cresterii cheltuielilor guvernamentale, o economie puternica si cresterea impozitelor pentru
persoanele cu venituri ridicate (Stiglitz, 2000, p. 779).

Acest ultim element amintit de Stiglitz ne face sa ne punem intrebarea daca sistemul actual
de impozitare a veniturilor persoanelor in Romania, cu o cota proportionala, a fost unul eficient
pentru perioada de criza, si care este oportunitatea pastrarii in viitor. Stim ca principalele ratiuni de
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existenta a acestui tip de impozitare a fost eficienta in atragerea investitiilor si cresterea bazei de
impozitare prin atragerea catre zona fiscalizata a celor care evazionau statul datorita nivelului prea
mare al cotei de impunere (in special e vorba despre munca ,la negru”).

Consideram ca este necesara o analiza care sa arate in ce masura, de la momentul 2005 al
modificarii sistemului de impozitare, impozitul si-a atins scopurile, iar statul a reusit sa-si fortifice
institutiile care combat evaziunea fiscala, astfel incat o revenire la o modalitate de impozitare
echitabila, bazata pe un impozit diferentiat in functie de capacitatea contributiva, poate fi repus in
functiune cu efecte pozitive asupra nivelului veniturilor bugetare. De asemenea o reconsiderare a
sistemului fiscal roménesc, cu mutarea accentului de pe impozitarea indirecta, combinat cu vesnica
dorinta a cresterii nivelului de colectare, pot fi solutii de viitor.

Revenind la efectele deficitelor asupra echilibrului bugetar, teoria economica spune ca daca
guvernul va incerca sa-si echilibreze bugetul intr-o perioada de recesiune va trebui s& creasca
impozitele sau sa-si reduca cheltuielile, insd un asemenea tip de politicd va avea tendinta de a
scadea cererea agregat exact in momentul in care aceasta este nevoie a fi stimulata, crescand
astfel magnitudinea fluctuatiilor economice (Mankiw, 2008, p. 535). Un alt punct de vedere
asemanator il are Stiglitz (2006, p. 128) care considera ca statele nu ar trebui sa contraatace
cresterea deficitului prin cresterea nivelului taxelor si impozitelor, lucru care nu s-a intamplat in
Romania anilor 2009-2012.

Motivatia principala este aceea ca in special in timpul unei recesiuni, deficitele bugetare tind
sa fie mai mari deoarece veniturile fiscale scad crescand nevoia interventiei statului prin cheltuieli
guvernamentale pentru a pune in aplicare programe sociale.

Desi este greu de realizat in conditile actuale, pentru ca situatia economica sa se
normalizeze, iar indicatorii macroeconomici sa revina pe un trend pozitiv, cresterea economica este
calea de urmat si bineinteles dezideratul principal an asemena situatii.

In opinia majoritatii economistilor, sursele principale ale cresterii economice si ale cresterii
veniturilor sunt: castigul din comert; antreprenoriatul, tehnologia si inovatia; investitile in capitalul
fizic si uman; mediul institutional (Sobel, Gwartney, Stroup si Macpherson, 2009, p. 333).
Greenspan, la randul sau, indica trei caracteristici importante care influenteaza cresterea globala:
gradul de competitie pe plan intern, si, mai ales pentru tarile in curs de dezvoltare, gradul in care
economia nationald este deschisa comertului exterior si integrarii cu restul lumii; calitatea institutiilor
dintr-o tard care fac sa functioneze economia; reusita factorilor sai de decizie politica in a
implementa masurile necesare pentru stabilitate macroeconomica (Greenspan, 2008, p. 259).

In ceea ce priveste investitiile in capitalul fizic si uman acestea pot sa extinda productivitatea
muncii, ceea ce va duce la o crestere a veniturilor. Totusi, desi investitile sunt o sursa de crestere
economica, acestea nu pot garanta o crestere rapida. Ca si exemplu principal avem cazul Roméaniei
in timpul comunismului, perioada in care s-au regasit rate inalte de crestere a formarii capitalului si
o crestere rapida a ratei de scolarizare a populatiei. Totusi acestea nu au condus la o crestere a
performantei economice, cauzand in final caderea sistemului.

Mediul institutional reprezinta sursa-cheie de crestere economica din cele mentionate mai sus
deoarece toate celelalte surse sunt puternic influentate de institutiile si politicile fiecarei tari. Alli
factori care pot influenta cresterea economica sunt: cresterea populatiei, resursele naturale, ajutorul
extern, locatia si climatul. Cu toate ca acesti factori exercita o anume influenta, institutiile si politicile
raman cel mai important factor datorita faptului ca acestea asigura: dreptul de proprietate, stabilitate
monetara, reglementare, redistribuirea bogatiei prin intermediul impozitelor si transferurilor (Sobel,
et.al., 2009, p. 333).

intrebari si aplicatii recapitulative:
Explicati ,paradoxul reducerilor bugetare”
Care sunt motivele interventiei statului in economie?
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